FIRMEN & FAKTEN

fuhrung fir Finanzen verant-Wenzel: ,Wir freuen uns auf die Vorsitzende einen um 2,9 % (1.
. . wortlich, hat der jetzt knapp Zusammenarbeit mit Semnet. EHalbjahr) bzw. 5,8 % (3. Quar-
Sanitec kauft Sphinx Zweiundsechzigjahrige am in-paft hervorragend zu uns!®.  tal) reduzierten Stiickabsatz auf
Die EG-Kommission hat der fin- ternationalen Ausbau maRgebDen zukinftigen Job von Sem-dem heimischen Markt hervor.
nischen Sanitec Limited Oy grii-lich mitgewirkt. Zum neuen Fi- net machte bislang Achim Zim- Ahnlich unbefriedigend war die
nes Licht fir den Kauf der nanzchef hat der Gesellschaftermer. Zimmer konzentriert sich Umsatzentwicklung. Erst im 3.
hollandischen N.V. Koninklijke Ausschul3 Claes Goranssordemnéachst bei Ideal Standarduartal konnte das Vorjahresni-
Sphinx Gustavsberg gegeben(Foto) berufen. Der 46 Jahre alteauf den Bereich Marketing undveau wieder erreicht werden.
Damit dirfte der Deal nun per-Schwede ist seit Juni 1994 Fi-betreut weiterhin einige GroRR-Die stetige Besserungstendenz
fekt sein. Vorangegangen wamanzvorstand der Ford-Werkekunden. Im Team bleibt auchbei den Verkaufserlésen im bis-
ein offizielles Angebot von rund AG in Kdln. Seit insgesamt 22 Otto Stegen, der als Vertriebs-herigen Jahresverlauf sei indes
120 Millionen Euro, das SanitecJahren fur Ford tétig, hatte er zudeiter fir den Auf3endienst ver-ein ,konkreter Hoffnungsschim-
am 3. Juni 99 fur 100 % dervor in mehreren europaischerantwortlich zeichnet. Die Ver- mer".

Sphinx-  UnternehmensanteileLandern Aufgaben im Finanzbe-triebsmannschaft komplettierenKonstant kraftige Zuwachsraten
machte und das vom Vorstandeich von Ford of Europe wahr- von 5-6 % préagen dagegen das
und Aufsichtsrat von Sphinx genommen. In der neuen Zu- Bild bei den Auslandsumsatzen.
mitgetragen wird. Die neu ent-sammensetzung mit dem gebir Dornbracht: ,Erstmals in unse-
standene Gruppe, zu der auckigen Franzosen Dr. Michel rer Geschichte ubertrafen die per
Keramag, Koralle, Gustavsberg-Brosset (Vertrieb), dem Schwe- Ende Juni 1999 auf 9,62 Mio.
Armaturen, Allia, Scandispa, den Claes Géransson (Finanzer Stick erhohten Ausfuhren die
Evac und Pozzi-Ginori gehtéren,und Manfred Ahle (Entwick- auf 9,37 Mio. Stlick verringerten
soll mit 8850 Mitarbeitern und lung, Produkte, Produktion), der Inlandsverkaufe®.

einem 1998er Gesamtumsatanehrere Jahre in den USA tatic
von Uber 850 Millionen Euro ei- war, spiegelt auch die Vaillant-
ne fihrende Rolle auf dem eu-Geschéftsfihrung diese Interna
ropaischen Sanitarmarkt einnehtionalitat wider.

m Griines Licht

m Raychem HTS
Selbstdandige Firma

men.
der Tyco-Gruppe

. m Gestorben Im vergangenen Sommer ist

m Vaillant Raychem durch die Tyco Inter-

Herbert Dehoust national Ltd., einem weltweit

Goransson NaCthIger Am 17. 11. 1999 starb HerbertGerhard Scholz und Dieter Bau-fiihrenden Industrie- und Dienst-
von Johannsen-Roth Dehoust in seinem 80. Lebensmert, wobei Scholz im n&chstenleistungsunternehmen,  iiber-
Dieter Johannsen-Roth, Gejahr. Er war Mitbegriinder der Jahr in den Ruhestand wechselhommen worden. Wahrend ein-
schaftsfihrer der Vaillant Firma Breuner & Dehoust Semnet stand Uber 14 Jahre alzelne Betriebszweige der ehe-
GmbH, wechselt zum Jahres-GmbH, Grof3- und EinzelhandelGeschéftsleiter Marketing undmaligen Raychem in bestehende
ende in den Ruhestand. Seifiir Herde, Ofenund EisenwarenVertrieb bei der Mendener Ar- Unternehmen der Tyco integriert
1989 in der Vaillant-Geschafts-1958 Ubernahm er zusammematurenschmiede Kludi  im wurden, ist fiir den Bereich In-
mit seiner Frau llse die Mila Me- Lohn. Am 23. August erhielt er dustrie- und Bautechnik mit
tallwerke in Leimen und legte dort die fristlose Kiindigung.  Raychem HTS eine neue, selb-
dort den Grundstein fur das Un- standige Firma gegrundet wor-
ternehmen Dehoust GmbH, das ) den. Im Rahmen der Konzern-
heute an drei Standorten Lagerm Sanitararmaturen struktur von Tyco International
behalter der unterschiedlichsten Ltd. gehort die Raychem HTS
Art aus Stahl und KunststoffenA.u SIa"dsp lus I.(omp en- der 'Igyco Flow Coztrol Group
fertigt. Herbert Dehoust hat dieSiert Inlandsminus an. Die neue Firma setzt im Be-
Entwicklung der sicheren Heiz-Wahrend das Inlandsgeschafteich Temperaturhalte- und
Oltanks aus Stahl und spéter augeiter das Sorgenkind der Safrostsysteme die erfolgreiche
Kunststoffen entscheidend mitnitararmaturenindustrie bleibt, Tatigkeit der ehemaligen Ray-
beeinfluf3t. zeigt sich der Export nach wiechem fort. Weitere Informatio-

vor in relativ guter Verfassung.nen gibt es im Internet unter

Hinter der Gesamtbilanz ver-www.raychem.com.
m /deal Standard birgt sich nach den Worten von

Andreas Dornbracht aber eine
\‘/S‘Villglz::; g:g:}';t(%) wechseltgwener geoffnete Schere* zwi- m Durchhruch
zum 1. Marz nachsten Jahres igﬁﬂga_lnézréisi ﬁggt%“;'a,rl%ssgfwey fiir Solarstrom

die Chefetage von Ideal Stan-
dard. Als Marketing- und Ver-
triebsdirektor wird er fur alle
drei Unternehmensbereiche Ar-
maturen, Keramik und Acryl
verantwortlich sein. Semnet ist
direkt Ildeal Standard-Chef
Wolfram Wenzel unterstellt.

freigemacht

Die Solarverbande BSE, DFS
und DGS erwarten im kommen-
den Jahr den Durchbruch fur die
Stromerzeugung mit Sonnen-
energie. Grund ist die Entschei-
dung der Koalitionsrunde vom
Montag, die Vergiutung auf 99
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Pfennig pro eingespeiste Kilo e Marktentwicklung: Nur
wattstunde Solarstrom anzuhe20,% % der Befragten glauben,
ben. Die Regierung hat nachAndal3 die Marktentwicklung bes
sicht der fihrenden Solarver ser wird. 35,29 % denken, daf
bande an der Schwelle zum Jahdie Marktentwicklung gleich
tausendwechsel einen wichtigerbleibt und 44,124 sind sich si
Grundstein fir den Umbau dercher, dal3 sie sich die Lage ver
Stromversorgung gelegt. schlechtern wird.
Anfang des Jahres hatte die Bune EDV: 76,47 % aller SHK-Be
desregierung mit dem Q@O0 triebe haben ihre EDV-Anlagen
Déacher-Solarstrom-Programm auf die ,2000-Problematik
die Basis fir die Marktein (Y2K)“ hin Uberprift. 70,59 %
fuhrung der Solarstromtechnikhaben bereits die Umstellu
gelegt. Trotz eines Wachstumsauf den Euro vorbereitet.
von 40 % bei der Installation vone Internet: 52,94 % der be
Photovoltaikanlagen in diesemfragten SHK-Betriebe gaben i
Jahr wird das Programm jedocltbereits mit einer eigen
nicht als attraktiv genug einge www.Domain im Internet pr
schatzt. ,Erst mit der erhdhtensent zu sein. 35,2% der ande
Vergitung von 99 P/kWh wird ren SHK-Betriebe sind definit
der Durchbruch bei der Markt noch nicht so weit. 8,82 % si
einfihrung der Photovoltaik er dabei und 2,94% konnten ke
reicht®, ist sich Gerhard Stryi- Antwort auf die Frage geben
Hipp, Geschéftsfihrer des Bran ¢ Werbebudget: 58,82 % de
chenverbandes DFS sicher.  SHK-Betriebe investieren wet
ger als 20 vom Umsatz fC
Werbeaktivitdten pro Jal
m SHK-Branche 29,41 % geben zwischen 2 u
4 % vom Umsatz fir Werbes
Trendbefragung 2000 tivitaten pro Jahr aus ul
Das Hamburger Marketing 11,7 % mehr als 4 % pro Jal
Management Team, Telefone Aus- und Weiterbildung:
(040) 35713137, www.mmt- 35,29 % der befragten SH
hamburg.de, beschéaftigt sich seiBetriebe gaben an, weniger
Jahren intensiv mit aktuellen2 Seminare, 47,06 % zwiscl
Marketingthemen fur Hand 2 und 4 Seminare und 17,65
werk, Handel und die Industriemehr als 4 Seminare pro Jahi
.,RuUnd ums Haus". Fir die besuchen.
Trendbefragung 2000 wurdene Entlohnung: In 50% dei
insgesamt 1460 Handwerksbe SHK-Betriebe erhalten die Mit
triebe aus dem Postleitzahlengearbeiter leistungsbezogene Pro
biet 2 angeschrieben. Die Riéckvisionen oder Pramien.
laufquote betrug %. Nachfol e Kundendatenbank: 47,06%
gend einige Ergebnisse aus deder befragten SHK-Betriebs
SHK-Branche: inhaber gaben an, tGber eine Kun
o Geschaftsentwicklung: Mit dendatenbank mit Potential- und
der derzeitigen GeschéftsentMarktdaten zu verflgen.
wicklung sind 2,926 der be Die Ergebnisse der Trendbefra
fragten SHK-Betrieben sehr zu gung in der SHK-Branche fiir
frieden und 44,12 % zufrieden.das Jahr 2000 stimmen das Mar
Allerdings sind Uber die Halfte keting Management Team nach
(52,94 %) mit ihrer Geschéfts denklich: Uber die Hélfte der
entwicklung Uberhaupt nicht zu Betriebe sind mit ihrer derzeiti
frieden. gen Geschaftsentwicklung nicht
zufrieden. Auch das Stin
mungsbarometer fir die zukénf
tige Marktentwicklung steht auf
Sturm, da sich 44,12 % der Be
fragten sicher sind, dal sich die
Marktentwicklung verschlech
tern wird.
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Gebéudeenergie-
berater In eigener Sache

Eine Aufstiegsfortbildung mit Bereits seit Uber einem Jahrzehnt betreut Sylvia Joos die SBZ-Inserenten.
Vermittlung branchenubergrei Mit viel persénlichem Engagement hat sie sich fir ,Ihre* Kunden einge
fender Kenntnisse bietet die Ge setzt. Zu vielen ihrer Ansprechpartner aus Agentur- und Industrieszene| hat
werbe-Akademie Rottweil (Ein sich im Laufe der Zeit ein freundschaftliches Verhaltnis
richtung der Handwerkskammer entwickelt. Deshalb kommt der Abschied vom aktiven
Konstanz) mit dem Lehrgang Arbeitsleben denn auch nicht ganz ohne Wehmut. Doc¢h
.Gebaudeenergieberater im die Plane fur den ,Unruhestand” sind schon geschmie
Handwerk”. Durch diesen det. Fir einen nahtlosen Ubergang der Inserenten
Lehrgang werden qualifizier betreuung sorgt Carmen Welte, die sich bisher um an

te Handwerksmeister aus ein dere Verlagsobjekte verdient gemacht hat. Unter der
schlagigen Bau- und Ausbau Telefon-Nummer (021) 6 36 72-28 heil3t es nun:
handwerken (Installateure und ~Welte — Gentner Verlag, guten Tag, was kann ich fir
Heizungsbauer, etc.) sowie-Ar Sie tun?"

chitekten und Bauingenieure
auf die Anforderungen der erer
getischen Sanierung des Gebau
debestands vorbereitet, wie sie’§
nach der anstehenden Energie
einsparverordnung (EnEV) zu
erwarten sind. Der Kurs soll die

Wohlverdienter unter besonders die Uber die Si
Ruhestand: cherheit von Gasanlagen gegen

Teilnehmer in die Lage verset Sylvia Joos (r.) - Manipulationen sowie die Er
zen, eine energetische Gesamt Betrout fahrungen mit Kunststoffver
jetzt die SBZ-Inse-

betrachtung fir Wohn- und ge
werbliche Gebaude unter bau

bundrohren in Hausgasanlagen.

renten: o . h .
Bezuglich Manipulationssicher

Carmen Welte

physikalischen,  umweltrecht
lichen und wirtschaftlichen
Gesichtspunkten durchzufiihren
Damit werden sie zu einer bran

chenlbergreifenden Energiebelen erhielt Stefan Rein, Dokto Technologie

heit ist damit zu rechnen, daRR der
Einbau von Gasstrémungswach
tern und Gas-Sicherheitsstopfen
fur Neuanlagen bzw. wesentli

hocheffizienter che Umbauten in den Anfang

ratung befahigt, was zusatzlicherand am Fraunhofer ISE, den mitSolarzellen, anlaRlich der 11.kommenden Jahres neu ersehei
Marktfelder eroffnet. Der Lehr 3000 DM dotierten Gustav-Mie- International Photovoltaics nenden Technischen Regeln fir
gang umfafit 250 Unterrichts Preis der Fakultat fir Physik derScience and Engineering Confe Gasinstallationen (TRGI) vorge
stunden und findet in Teilzeit Albert-Ludwigs-Universitat, rence in Sapporo, Japan, eirschrieben wird. Aul3erdem wur
statt; Beginn ist Ende JanuarFreiburg. Fir Solarzellen istSpecial Paper Award Uiberreichtde eine regelméafige Wartung
2000. Nach bestandener Prufungnonokristallines, mit dem Czo von Hausgasanlagen gefordert.
vor der Handwerkskammerchralski-Ziehverfahren herge In Anbetracht des Verhéltnisses
Konstanz ist der Teilnehmer be stelltes Silicium das fuhrende der Gasverbrauchskosten zu den
rechtigt, den Titel ,Gebaude Ausgangsmaterial. 1998 hatte e . _ Wartungskosten wird jedoch ein
energieberater im Handwerk" zueinen Anteil von 40 % an dersGanaChImhe A"sspra langerer Wartungszyklus als
fihren. Weitere Infos gibt es un Solarzellenproduktion, dicht ge chetagung derzeit vorgesehen angestrebt.
ter Telefon (@ 41) 53370, Tele folgt von multikristallinem Sik - Am 9. und 10. November fand
fax (07 41) 537 37 oder eMail: cium. Durch die Beseitigung desim KongreRzentrum der Messe
garw@hwk-konstanz.de. metastabilen Defekts kann beiErfurt die GAT (Gasfachliche

gleichzeitiger Erhdhung der Tr& Aussprachetagung) ’'99 statt. H i

gerlebensdauer eine VerbesseRund 1400 Teilnehmer, vorwie Meh.r Service fiir

rung des Wirkungsgrades vongend aus dem Bereich Gasverpmf"Part"er

- hocheffizienten Solarzellen umsorgung, nahmen an dieser VerEin siebenkopfiges Team unter

I{e(bessemny hochef 8 und von marktlblichen Indu ans%alu?ng teil, auf der 27 Fach Fuhrung von Dietmar Herrmann
fizienter Solarzellen striezellen um B6 relativ er vortrage gehalten wurden. Eini widmet sich kiinftig der Betreu
Fur seine Diplomarbeit Gber diereicht werden. Aufbauend aufge davon waren auch fur dasing der Permatrade-Profi-Part
Untersuchung eines wirkungs Reins analytischer Arbeit ent Installateur- und Heizungsbau ner. Mit Marktuntersuchungen
gradreduzierenden Defekts inwickeln die Forscher des Fraun er-Handwerk interessant. Hier und Instrumenten zur Kunden
Czochralski-Silicium-Solarzel hofer ISE jetzt Losungen zur akquisition wird die im vergan

Vermeidung dieses Defekts. Fir genen Jahr ins Leben gerufene

die Prasentation der dabei-er .Petri-Heil*-Initiative ~ ausge

zZielten Ergebnisse — den Ersatz baut. Rund 550 Sanitar-Installa

des Dotierstoffes Bor durch Gal tionsbetriebe nutzen inzwischen

lium oder die Veranderung der die Angebote des Leonberger

Hochtemperaturschritte in der Unternehmens.

ProzefRtechnologie — wurde Dr.

Stefan Glunz, Leiter der Gruppe
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125jdhriges Jubilaum

Im Oktober feierte die Firma Ei
sen-Fischer in Noérdlingen ihr
125jahriges Betriebsjubilaum.
Mit den Warengruppen Sanitér,
Heizung, Stahl, ebenso wie-Ei
senwaren, Werkzeuge, Bauele
mente, Kichen und Hausrat is
Eisen-Fischer der fihrend
Produktionsverbindungshandler
und Einzelhandler in Nord
schwaben. 350 Mitarbeiter sind
in Buro, Lager, Vertrieb und
Dienstleistung beschaftigt. I\/lehrl(unsch: 97 % der Ersatzteile sind
als 80 % des Umsatzes Werderl]nnerhalb einer Woche beim

mit Handwerkern und Gewerbe gastefier

betrieben getatigt. Zur Firmen

gruppe gehéren noch die Fischer

Bad & Bau in Heidenheim und Garantieunterlagen vom \er

Hiippe-Marketingleiter Ewald

Eisen Seegerer in Crailsheimbraucher aufbewahrt wird. Ziellassen.

Nutzung 5 Jahre Garantie uncher suchten, ahnten sie nicht, daf3
rechnet mit einer Haltbarkeit vonDeutschland binnen weniger
ca. 20 Jahren. Die Funktions Jahre zu einem wichtigen Stand
weise erklart das Bonner Unter bein der Rettig Heating Group
nehmen wie folgt: ,Durch die werden wiirde.

Beschichtung entsteht eine nied

rige Oberflachenenergie, so daf

Schmutz und Kalk keine Haf

tungsgrundlage finden. Daherzz 35 DM ist der

ziehen sich Flussigkeiten zu !
groBeren Tropfen zusammenDUrchschnittslohn

Die flieRen leichter ab und neh Wie das Statistische Bundesamt
men alle gelosten Rickstandemitteilt, verdienten die Gesellen
zuverlassig mit.* Unabhangigim deutschen Handwerk im Mai
von Modell und GroéfRRe betragt1999 durchschnittlich 22,35 DM
der Preis 84,— DM je beschich je Stunde; das waren 1,9 % mehr
tetem Teil. Beim TUV hat Ideal als im Mai 1998. Auf den héeh
Standard sich die Eigenschaftersten Stundenverdienst kamen die
schmutzabweisend, reinigurgsMaler und Lackierer mit 23,32
freundlich, langlebig und farb DM, gefolgt von den Gesellen
neutral mittlerweile bestatigenim Gas- und Wasserinstallateur
gewerbe mit 23,06 DM. Am we
nigsten verdienten die Bécker

Beides sind rechtlich selbstandi dieser Systematik ist es, so der

ge Unternehmen, die inshesonBad Zwischenahner Hersteller,
dere die Zielgruppen Instadla die Abwicklung der 10jahrigen
tionsgewerbe, StahlverarbeitemNachkaufgarantie die Hiippe fur
und Baugewerbe bedienen.

alle Produkte und KomponentenP”rmo AG, Hannover

mit 20,26 DM, denen zugleich
mit 40,5 Stunden die langste
Wochenarbeitszeit bezahlt wur
de. Das war rund eine Stunde

gibt, sicher und transparent zuEnde Oktober beging die Purmomehr als im Durchschnitt (39,4

machen. Rund@000 Bestellun
gen fur Ersatzteile und Zusatz

Ersatzteilservice bei Huppe abgewickelt. 9% at

verbessert ler Ersatzteile sind laut Herstel
Im Oktober 1999 begann Huppeéerstatistik innerhalb einer Wo
mit der Einfuhrung eines be che beim Besteller.
schleunigten  Ersatzteilbestell-

Services. Bestellt wird vom

Handwerker direkt bei Hippe.

Das spart Zeit und minimiert daSBringt Oberflichen-

Risiko einer Fehlbestellung. Ge .
liefert und berechnet wird wei beschichtung Idealplus

terhin Gber den FachgroBhandelNoch in diesem Jahr liefert Ideal
Basis des Systems ist die sogeStandard Keramik mit der auf
nannte ldentnummer, die sichNanotechnologie
auf allen Produkten befindet undOberflachenbeschichtung Ideal
als Code Auskunft dartiber gibt,plus in den deutschen Markt.
um welches Produkt in welcherDabei kommt ein vom Techro
Ausfiihrung und auch aus wel logiekonzern 3M entwickeltes
chem Baujahr es sich handeltVerfahren zur Anwendung, bei
Neu ist, dal die Identnummerdem die Teile bei einer Tempe
jetzt gemeinsam von Kunde undratur von tber 200C noch ein

ausstattungen werden pro Jahangehérige Unternehmen preduBruttostundenverdienst

AG ihr 25jahriges Bestehen. DasStd.). Im friiheren Bundesgebiet
dem finnischen Mischkonzernerreichte der durchschnittliche
der
ziert Kompaktheizkdrper und Handwerksgesellen 24,15 DM
FuBbodenheizungen und blicktbei einer Wochenarbeitszeit von
auf eine erfolgreiche Tatigkeit 39,2 bezahlten Stunden. In den
zuriick. Die Purmo AG gehortneuen Léandern und Berlin-Ost
dem grofiten Konzernbereichkamen die Handwerksgesellen
Rettig Heating Group an, der mitauf 16,47 DM und damit auf
funf  Heizkorper-Produktions 68% der Westverdienste bei
werken in Finnland, Irland, Bel durchschnittlich 40,4 bezahlten
gien, Deutschland und Polenwochenarbeitsstunden.
vertreten ist. 1998 konnte ein

Umsatz von 460 Mio. DM rea

lisiert werden. Weitere Bereiche

basierendesind die Aluminiumindustrie, Verabschiedet sich als

die Schiffahrt, die Brauerei- und .
Getrankeindustrie sowie der-In Baumarkt-Lieferant
vestmentbereich. In Purmo,-ei Die Luft wird diinner, die Mar
nem kleinen Ort in der Nahe vongen sind nicht mehr auskémm
Jakobstad/Finnland, wo die Not lich“. Hugo Petersmann, Ge
wendigkeit einer technisch effi schaftsfiihrer der Neusser Josten
zienten Heizung ein elementareSanitarprodukte  GmbH, zieht

Installateur auf ein direkt mitge mal beschichtet werden. IdeaBediirfnis darstellt, liefen vor zum Jahresende einen Schiuld
liefertes Ersatzteilblatt eingetra Standard gibt bei Einhaltung derrund 35 Jahren die ersten Heizstrich als Baumarkt-Lieferant.

gen wird, das zusammen mit derPflegehinweise und normaler

12

koérper vom Band. Als die Fin Per Kundenrundschreiben vom
nen, die bereits zuvor sporadisct28. Oktober teilte das Unterneh
den deutschen Markt beliefertenmen mit, daR es sich aus allen
1974 einen festen Vertriebspart Baumarktaktivitaten zuriiek
zieht und das Geschéft komplett
auflost.
Josten ist ein Familienunterneh
men mit 170jahriger Tradition.
Es betreibt sowohl GroR- als
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Beitragen bitte maglichst pe
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SBZ-Redaktion

eMail sbz@shk.de
Telefax (07 11) 63 67 27 43

= o

oder per Post:

Gentner Verlag Stuttgart,
SBZ-Redaktion,
Forststr.131,70193 Suttgart

auch Einzelhandel in der SHK-
Branche, hat eine groRe Bad
ausstellung und ein Garteneen
ter. Seit rund 15 Jahren beliefer
Josten auch Baumarkte tber di
Tochter Sanitarprodukte GmbH.
Ein Gemischtwarenladen, der,
Mitglied im DGH ist und der
Einkaufskooperation UHT an
gehdrt. Doch nicht die strengen
Gralshiuter der Dreistufigkeit
trieben Josten aus dem Bau
markt, sondern allein wirtschaft
liche Zwange. ,Wir haben im
mer mit offenen Karten ge
spielt*, so Petersmann, ,unsere
Aktivitaten im Baumarkt wur
den akzeptiert. Bis auf Praktiker
und Globus belieferten wir sémt
liche Baumarkte®. Doch die
Trauben héangen auch im DIY-
Geschéaft immer hoéher. Die Kon
zentration in diesem Bereich
fuhrt zu einem Preisdruck, der
bei gleichzeitig erheblich gestie
genen Serviceanforderunger
nicht mehr rentabel ist. Zumin
dest fir ein Unternehmen in der
GrofRRenordnung von Josten. Die
Unternehmensaktivitdten Grof3-
und Einzelhandel sind durch die
se Geschéftsaufgabe nicht tan
giert.

m Hansgrohe
Zenio: Beerdigung dritter Klasse

Mit ihren Zenio-Aktivitdten Mitgliederversammlung desdies stimmt so nicht. SBZ-Re
hatte sich die Hansgrohe AGDG-Haustechnik Ende Okto cherchen haben ergeben, daf}
im Verlauf dieses Sommersber — gekippt. Wie schwer die weder die Geschaftsfiihrun
machtig ins Zeug gelegt. Sose Entscheidung gefallen istgen der groBen Handelshéuse
wurden kurzerhand die Hand zeigt dal3 Hansgrohe nach-dienoch die der GroRRhandels
werker des I|-Club vor denser grof3en Offensive im Sem gruppierungen fir das Zenio-
Karren gespannt und eine vormer jetzt lediglich eine lapi Projekt votiert haben.
formulierte Schiltacher Reso dare  8-Zeilen-Pressemittei Um die SBZ-Leser besser-in
lution verabschiedet. Dieslung mit fast vierwdchiger formieren zu kdnnen, hatten
sollte letztlich die Plazierung Verspéatung herausgegebewir diese und viele andere
der Zweitmarke Zenio im hat. Punkte gern in einem persodn
Baumarkt und die Focussie Offensichtlich will man die lichen Gesprach naher erlau
rung der Hansgrohe-ProdukteAktion maglichst schnell ver tert. Aber Geschéftsfuhrer
im klassischen Vertriebsweggessen machen. Deshalb wurOtto Schinle lehnte dies kate
zur Folge haben. ,Wir fligende wohl auch ein Interview gorisch ab. Zuvor hatten wir
uns den Winschen der Handwunsch der SBZ-Redaktionim September um eine ge
werker, die letztlich unsereabschlagig beschieden. Willmeinsame  Gesprachsrunde
Produkte verkaufen®, hiel3 esdie Geschaftsleitung um Ottomit dem GrofRhandel gebeten.
noch vor einem halben Jahr irSchinle ihre  strategischenAuch damals kam aus
einem SBZ-Interview. Fehler unter den Tisch keh Schiltach eine Absage. Doch
ren? So wurde der Offentlich selbst im Schwarzwald hinter
Doch offensichtlich haben diekeit noch im Sommer 1999den sieben Bergen gilt das al
Schiltacher die Rechnungsuggeriert, daf sich 80 % dete Sprichwort: Wer A sagt
ohne den Wirt gemacht. AufGrofZhéndler in einer Umfragemuf3 auch B sagen. Es bleiben
Drangen des GroRRhandeldir die Plazierung der Zweit trotzdem folgende Fragen:
wurde das Zweitmarkenken marke Zenio im Baumarkte Hat Hansgrohe diese Grof3
zept — unmittelbar vor derausgesprochen haben. Dochandlerumfrage einfach nur
dilettantisch durchgefuhrt
oder wurden die Ergebnisse,
~geschont“?
o Ist die Vermarktung einer
Zweitmarke Uber den Bau
markt fUr den traditionellen
Vertriebsweg schadlich oder
kann sie als Regulativ wirken?
e Werden wir auch kunftig
die Produkte der Hansgrohe
AG in den Baumarkten fin
den?
¢ Wollte man es mit dem Ze
nio-Projekt auf eine Macht
probe mit dem Grof3handel
ankommen lassen, um sich
Freirdume fir weitere Akti
vitaten zu schaffen?
o Was geschieht jetzt eigent
lich mit der von Richard Gro
he gefiihrten Tochtergesell
schaft Zenio SA?
Es wirde sich doch lohnen
diese, und noch ein paar-an
dere Punkte in einem Inter
view zu erdrtern, oder meinen
Sie dies nicht auch, liebe Le
ser? Wenn Sie weitere Fragen
an Hansgrohe haben, dann
schreiben Sie uns einfach!

Im Musterkoffer liegt die eigentlich fiirs Handwerk reservierte
.New Generation“; davor die urspriinglich fiir den Baumarkt vor-
gesehene Zenio 100 bis Zenio 500. Was passiert nun mit Zenio
und welche Handduschen besorgen sich kiinftig die Baumérkte?
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