FIRMEN & FAKTEN

m Schell druck — ihren Umsatz im Ver- marktes vor Ort ab. Kerstinm Wolf

. . gleich zum Vorjahr um 26 Mil- Treuner (Bild), bisher Nieder- - .
Joac’"_'_" Sc’,’e” in der lionen DM auf 2175 Millionen lassungsleiterin bei Borner, wirdsc""e'der__vors_{tze"de’
Geschiiftsleitung DM (+1,2 %) steigern. Der Er- die neue Niederlassung Chemder Geschiiftsfiihrung
In dritter Generation ist Dipl.- folg schlagt sich auch in einernitz fihren. Jens Schneider hat den Vorsitz
Wirtsch. Ing. Joachim Schell Ergebnisverbesserung auf 22Mie vor tber 100 Jahren vonder Wolf-Geschéftsfiihrung
(33), Sohn des geschéftsfiihrenMillionen DM (Vorjahr 207 Mil-  Heinrich August Schulte ge- ibernommen. Die Position war
den Gesellschafters Dipl.-Ing.lionen DM) nieder. Besonderegriindete Firma gehdrt mit einemseit Ende Marz 1999, als Victor
Gunther Schell, als Assistent deDynamik zeigen die aufstreben-Jahresumsatz von rund 1,7 Mil-Frank in den Ruhestand gegan-
den Auslandsmarkte. Der Um-liarden DM (1998), uber 100 gen ist, nicht mehr besetzt.
satz im Ausland wurde um 10 %Niederlassungen und fast 300@Bchneider ist zugleich Bereichs-
gesteigert. Ein gutes Beispiel firMitarbeitern zu den grof3en mit-vorstand der Preussag AG und
die erheblichen Absatzpotentia-telstandischen Unternehmen irzustandig fur den Preussag-Ge-
le sei Polen. Seit Grindung deden Bereichen Sanitar, Heizungschéftsbereich Gebaudetechnik.
polnischen Vertriebsgesellschaftklima/Liftung und Tiefbau. Seit Die Wolf-Gruppe ist mit 1,4
in 1994 wurde das Umsatzvolu-1998, nachdem eine deutschMilliarden DM Umsatz das
men dort um das 25fache geamerikanische Investoren-Grup-grof3te Unternehmen dieses Ge-
steigert. Buderus z&hlt sich auclpe Thyssen Schulte Bautechnilkschéaftsbereiches  (Gesamtum-
in Polen mit einem Umsatz vonibernommen hat, ist Schultesatz: 3,4 Milliarden DM), der

63 Millionen DM zu den fihren- wieder selbsténdig. auch die Unternehmen Kermi,
den Anbietern von Heiztechnik. Minimax und die Fels-Werke
Im zurtckliegenden Geschéfts- umfafit.

jahr lag das Umsatzplus beim Umfirmierung

38 %. Aus Correcta wird .
libruck = Kermi
m Schulte Der Bad Wildunger Hersteller Lihmann wurde 60
; = fur Sanitar- und DammprodukteAm 1. November feierte Karl-
Geschaftsleitung in das Famili-Chemm..tzer Borner Correcta wird ab 1. 1. 2000 ,lll- heinz Lihmann der Geschéfts-
enunternehmen Schell Armatu-GMbH iibernommen bruck Sanitartechnik GmbH* filhrer der Kermi GmbH seinen
rentechnologie in Olpe eingetre-Das  Grof3handelsunternehme 60. Geburtstag. Der gebirtige

ten. Im Anschluf3 an sein Studi-Schulte GmbH & Co. KG, Es- | i 1a illm Stralsunder und studierter Ma-
um des Wirtschaftsingenieurwe-sen, Ubernimmt die Borner L

sens mit den SchwerpunktenGmbH + Co., Chemnitz, und F”

Fertigungstechnik, Produktions-wird diese mit den bisherigen
wirtschaft und Marketing hat Jo-

achim Schell in international heilRen. Bereits seit 1992 befin-
fuhrenden Unternehmen bereits det sich das mittelstandische Un:
mehrere Jahre lang Berufserfah ternehmen im Besitz der global
rung in den Bereichen Pro- tatigen llbruck-Firmengruppe.
duktmanagement und techni- Der Konzern ist neben dem Sa;
scher Vertrieb gesammelt. Mit nitarbereich auch in der Abdich-
kooperativem Marketing, kun- tungstechnik, der Automobil-
denorientiertem Service und ei- branche und mit Akkustik-Ele-
ner betonten Markenpolitik will menten tétig und in allen seine
Schell die Partner im Fachver Geschaftsfeldern auf Wachs
trieb wirksam unterstitzen. tumskurs. So hat sich seit 199
der Umsatz mehr als verdrei-
facht. Die Correcta GmbH ist auf

m Buderus dem Gebiet der Sanitartechnikschinenbau-Ingenieur kam 1971

mit dem Poresta-Wannenmontaals Betriebsleiter zu Kermi. 1979
Auf Wachstumskurs gesystem erfolgreich. ,Fiir daswurde er zum Geschéftsfithrer
Die Buderus Heiztechnik GmbH Alltagsgeschaft wird sich, aulRerneben  Unternehmensgriinder

konnte im Geschaftsjahr 1998/Schulte-Aktivitaten in der Regi- dem neuen Namen, nichts a&nKurt Kerschl bestellt. Die Ge-
99 (bis 30.9.) — trotz eineson zusammenlegen. Borner isdern, so Geschaftsfihrer Hol-schaftsfiihrung von Kermi wird
Marktes mit riicklaufigem Volu- mit einem Jahresumsatz von 3@er May. Der Markenname Po-derzeit von Karlheinz Lihmann
men und mit scharfem Preis-Millionen DM und knapp 60 resta werde auch in Zukunft bei-sowie Dieter Eitel (seit 1987)

Mitarbeitern einer der fuhrendenbehalten. ausgeubt. Seit August 1999 ver-
Marktteilnehmer in der Region starkt Knut Bartsch als stellver-
Chemnitz. Durch die Akquisiti- tretender Geschaftsfiihrer die
on deckt Schulte einen groRRen Firmenspitze. Das Unternehmen
Teil des Sanitar- und Heizungs- ist eine 100prozentige Tochter

der Preussag, Hannover.
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19 066 Fachbesucher

in Essen

690 Aussteller aus 35 Landern
und 19066 Fachbesucher aus 9(
Nationen lautet die Bilanz der
diesjahrigen Internationalen
Fachmesse fiir Kalte-Klimatech

nik, die vom 7. bis 9. Oktober
1999 im Messezentrum Esser
stattfand. Fiur den Messestandot
Essen war das vorerst die letzt
IKK. Die nachste Veranstaltung
findet von Mittwoch, 18. bis

Freitag, 20. Oktober 2000 tur

nusmafig in Nurnberg statt. Im
Jahr 2001 wird Hannover erst
mals zum Mekka der Kalte- und
Klimatechnik-Fachwelt.

IFH/Intherm 2000 in
Niirnberg

Nachdem BVOG und Messe
Stuttgart die Intherm 2000 Stutt
gart bereits Ende Oktober abge

rungstechnik®, so die neue Be

IFH ‘98 Intherm ‘98 zeichnung, wird im siiddeut
Bruttofléiche 58 000 50 000 schen Raum eine Optimierung
Nettofldche 34 278 19 257 von Au_sstellerzah_len und Besu
Sonderschauen 339 400 cherstromen erreicht. Insbeson
Vermietete Fléache 33939 18 857 dere auf Druck mafgeblicher
Halle 33 929 18 857 Hersteller der Heizungsindustrie
Inland 31 547 16 708 wurde diese Zusammenlegung
Ausland 2 382 2 149 erreicht. Den Luxus zwei Fach
messen, die heiztechnische Pro

Aussteller mit eigenem Stand 542 434 dukte im Abstand von nur vier
Inland 499 377 Wochen — und das nur 150 km
Ausland 43 57 voneinander entfernt — zeigen,
wollte sich die Industrie aus Ko

Verkaufte Besucherausweise 38 967 40812 stengriinden nicht mehr erfau

ben. Von den 434 Ausstellern
der Intherm '98 waren 5%
bereits auf der IFH (542 Aus
steller) angesiedelt. Die Ubrigen
sagt hatten (SBZ 22/99), haber2000 werden die ,13. IFH — Firmen, die nach Nurnberg kem
der BVOG und die IFH-TFA Fachmesse fur Haustechnik'men wollen, werden in der erst
gernverbande FVSHK Bayernund die ,Intherm 2000 — Inter mals belegten Halle 3 zusam
und FVSHK Baden-Wirttem nationale Fachmesse fir Feuemengefalit. Dadurch erhéht sich
berg am 9. November vereinbartrungs-, Heiz- und Klimatechnik* die Bruttoausstellungsflache
die Intherm in die auf dem Nikn gemeinsam ihre Pforten fiirvon 58000 auf 72000 n¥. Die
berger Messegelande statifin Fachbesucher im MessezentrunBundelung des Messeangebots
dende IFH zu integrieren. In derNurnberg 6ffnen.” kommt den einzelnen Besuchern
Pressemitteilung liest sich dasMit der ,13. IFH/Intherm — zugute. Die Angebotspalette-er
so: ,Vom 5. bis zum 8. April Fachmesse fir Haus- und Feuestreckt sich von der Sanitar- und

FKM-gepriifte Messedaten der letzten Veranstaltungen (Flichenanga-
ben in n?)



Klempnertechnik tber die Be

reiche Heizungs- und Feue
rungstechnik bis hin zur Klima

technik sowie Werkzeugen und
Buroausstattung.

Européischer Markt
fiir Warmetauscher

Hohere Wirkungsgrade und
mehr Sparsamkeit der Anlagen
verhelfen dem europaischen
Markt fur Warmetauscher zu
mehr Umsatz. Eine neue Studie
der Unternehmensberatung
Frost & Sullivan beziffert den

europdischen Umsatz 1998 au
3,83 Milliarden US-Dollar und

erwartet im Jahr 2005 ein Magkt Der européische Markt fiir Warmetauscher
(Umsitze in Europa — Prognose bis 2005)

volumen von 4,33 Milliarden
US-Dollar.  Plattenwérmetau

Jahr

1995
1996
1997
1998
1999
2000
2001
2002
2003
2004
2005

Quelle: Frost & Sullivan Report 3752 (10/99)

Umsiitze

(in Milliarden wachstums-

US-Dollar)

3,64
3,70
3,77
3,83
3,89
3,96
4,03
4,10
4,18
4,26
4,33

scher profitieren vom Ersatzbe tenwarmetauscher
darf alterer Rohrbiindelwarme technischen Griinden nicht ein mit 15,7% der Umsétze Platz Nr. lautet (0 99 62) 95 01 09.
tauscher. Kinftiges Wachstumgesetzt werden konnten. Im Jahewei, dicht gefolgt von Grof3 Aktuelle technische Informatio
werde sich hier voraussichtlich1998 entfielen auf Plattenwar britannien (1998: 14,3 %) undnen sowie Termine fir Schulun

aus der Durchdringung von Be metauscher 12,9 % der Gesamltalien (1998: 13,8%6). Obwohl

bisher

Umsatz-

rate (in %)
1,7
1,7
1,7
1,7
1,7
1,8
1,8
1,8
1,8
1,8

derzeit noch die letzten Jahren durch deutliche
Rohrbiindelwarme-  Preisriickgange gebremst wurde,
tauscher. Diese Teeh trugen laut Studie die Material
nologie wird immer entwicklung und kleinere teeh
noch in groBen Men nische Neuerungen dazu bei,
gen abgesetzt unddas Nachfrageniveau zu -er
halt bei modera- hohen. In Zukunft werden die
tem Wachstum ei- Preise voraussichtlich wieder
nen Marktanteil von langsam steigen, wodurch das
378 % (1998). Umsatzwachstum zusétzlich-ge
Der gré3te Anteil am starkt werde.

Umsatz auf dem eu

ropaischen Markt fur

Warmetauscher ent

fiel 1998 mit 28,1%

auf Deutschland. Neue Adresse

Nicht zuletzt wegen Die Gabo Systemtechnik GmbH
der strengen gesetz Hersteller von Flachenheizsyste
lichen Vorschriften men mit Polybuten-Rohren, ist
verzeichnete der vom niederbayerischen Bogen
deutsche Markt hd ins benachbarte 94559 Nieder
here Wachstumsratenwinkling umgezogen. Telefo
als andere europdi nisch ist Gabo unter (0 99 62)

ausche Lander. Frankreich beleg95 01 00 zu erreichen, die Fax-

gen sind Uber die Internet-Adres

reichen speisen, in denen Plattumséatze. GroBter Sektor sinddas Umsatzwachstum in derse www.gabosys.de abzurufen.
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m Weltmeister
Deutsche

Wasserpreise
Der deutsche Wasserpreis bleib
im weltweiten Vergleich einsa
me Spitze. Immerhin ist die dies
jahrige Preiserhdhung nicht sd
schlimm wie im Vorjahr. 1998
waren es noch 15,22, und kurz
vorm neuen Jahrtausend sind
nur noch 0,6%. Das ist eine
Preiserh6hung, die sich zumin |
dest mit unserer Inflationsrate
von 0,60% vertragt. Im dies g =
jahrigen Preisvergleich kommt Gemeinsam in die Zukunft: DVGW-Vizeprésident Gas Olaf Schabow,

die NUS auf einen Schnitt von der letzte Deliwa Prisident Helmut Haumann und DVGW-Président

Prof. Jiirgen Ulmer nach der Unterzeichnung des Verschmelzungsver-

bei seinen Kunden durch Pro
dukte zu festigen, die sich deut
lich von jeder Billigkonkurrenz
absetzen®, stellt Brenker fest.

m DVFG

Mehr Fliissiggas
verkaufen

Der Deutsche Verband Flussig
gas e.V. will den Flussiggasum
satz Uber die ErschlieBung Rreu
er Zielgruppen und Konzepte-an
kurbeln. Wie auf der Herbstta
gung in Wirzburg zu héren war,
ist der Absatz von Januar bisAu
gust 1999 gegeniiber dem Vor

., - trages (v. 1) jahr um 4% zuriickgegangen.

Juli 98 |Juli 99 JWie die im DVFG zgsgmrgen
Hamburg | 2,68 2,86 mit Wirkung zum 1. Januar 2000Haushalte 306 des gesamten geschlossenen Versorgungsun
Ruhrgebiet| 2,70 2,67 beschlossen. In dem neuen VerEndenergieverbrauches. Schliusternehmen betonten, sind zuneh
Stuttgart | 4,04 4,01 band werden kinftig mehr alsselt man diesen nach Energiemend Versorgungslésungen mit
Chemnitz | 3,60 358 3400" L_Jnterne_hm_en und 9000ragern al_Jf, dann zeigt sich fol einem zentralen Tank fUr' Hau
Dresden 417 419 personliche Mitglieder im Gas- ger_ldes Bild: 366 Gas, 34 % a_luf sergruppen oder ganze Sle_dlun
’ ’ und Wasserfach vertreten sein.Heizol und knapp 1% elektri gen gefragt. Dabei erhalt jeder

Verbraucher seinen individuellen
Zahler. Ein weiterer Tagungs
schwerpunkt war die Entwiek

DaR bei der Einbindung des De sche Energie.
liwa Vereins in den DVGW
wohl mehrere harte Nisse zu

Preisbeispiele regionaler Was-
serversorger in Deutschland

DM 3,46 firr einen i Wasser, knacken waren, zeigt allein diem Eygemann

wobei Verbraucher in DresdenNamensgebung. Die offizielle g;: : _
mit DM 4,19 am meisten zahlen.Bezeichnung lautet: ,DVGW Fiinf thre Funktions
Zum Vergleich: In Italien kostet Deutsche Vereinigung des Gasgarantie

lung gasbetriebener Brennstoff
zellen. Aktuelle Forschungsar
beiten des Fraunhofer-Instituts
Solare Energiesysteme in Frei

der n¥ Trinkwasser lediglich und Wasserfaches e.V. — techEggemann, Hersteller von -Si burg lassen erkennen, daR Fliis
1,39 DM. Auch innerhalb nisch wissenschaftlicher \er cherungsarmaturen, gewéhrt ausiggas wegen seiner physika
Deutschlands gibt es starke Unein“. Das neue DVGW-Veran alle seine Produkte eine Funkti lisch-chemischen Eigenschaften
terschiede. Wahrend die Ham staltungsprogramm 2000 bietetbnsgarantie von finf
burger mit 2,86 DM davon kom damit erstmals das gesamtdahren. Geschéfts
men, missen in Dresden 4,18pektrum der Berufsbildung imfiihrer Thomas Bren
DM fir jeden nd bezahlt wer Gas- und Wasserfach aus eineker zum Hintergrund:

den. Hand an. .Mit dieser Initiative
wollen wir unser ei
genes Anspruchsden
m Fusion m Energieverbrauch |(§er'2i mit llmsere? PFO s
. g ukten Innovations
DVGW und Deliwa 30 % fiir die Haushalte

fuhrer rund um die ey,
Auf den Mitgliederversammlun Der Endenergieverbrauch inDIN 1988, Teil 4, zu
gen, die im Rahmen der dies Deutschland war 1998 mit rundsein, gegeniber den
jahrigen Gasfachlichen Ausspra 323 Millionen t SKE ebenso Kunden noch deutli
chetagung (9./10. November inhoch wie im Jahr zuvor. Der cher als bisher unter
Erfurt) stattfanden, wurde die Endenergieverbrauch der Hausstreichen“. Begleitet
Fusion von DVGW e.V., Bonn, halte ging dagegen um% auf wird diese Aktion .
und Deliwa e.V., Hannover, mit nunmehr 98 Millionen t SKE ,durch eine der groR Blickfang auf der DVFG-Tagung: Eine fliissig-
jeweils iiber 986 der Stimmen zuriick. Damit entfielen auf dieten ~ Werbekampa 92sbetriebene Harley
gnen in der Firmen
geschichte”. ,Unser klares Be eine pradestinierte Rolle beim
kenntnis zum dreistufigen Ver Einstieg ins Wasserstoff-Zeital
triebsweg bedeutet auch, diger spielen wird. Unlbersehbarer
Position des FachinstallateursBlickfang in Wirzburg war eine
auf Flassiggasantrieb umgeri
stete Harley Davidson, die die
Kombination von Umweltver
traglichkeit und ungeschméler
ten Biker-Freuden erlaubt.
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sich Hoesch auch in diesem JahProduktpalette des Herstellers zu
wieder intensivst mit dem diesem Thema nicht zu kurz. Sie
Trendthema Wellness auseinansoll Hauptgarant fiir die geplan
dergesetzt. Unter dem Mottote Umsatzsteigerung von minde
Wenn Raume reden konnten:stens 106 im Jahr 2000 sein.
Veranderungen firs Wohlbefin

den“ berichtete die Innenarehi

tektin Vera Bettina Lenz uberm [nfersolar 2000

moderne Raumkonzepte und
ihre Wirkung auf Menschen, die Fachmesse und

darin leben. Sie forderte neucongreB in Freiburg
Perspektiven zu den klassischeiuf Deutschlands grof3ter Spe
Ansatzen der Einfamilienhaus zialmesse fir Solartechnik pra
planung und sah gerade imsentieren vom 7.-9. Juli 2000
Wellness-Bereich vielfaltige rund 200 Aussteller Neuheiten
Gestaltungsansatze. Der Bunund Trends aus den Bereichen
desvorsitzende der deutsche®hotovoltaik, Solarthermie und
Yoga-Gesellschaft und Fach Solares Bauen. Trager der Fach
buchautor Sigmund Feuerabendinesse sind die wichtigsten Fach
referierte zum Thema ,Entspan verbande der Solarbranche. Der
nend, befreiend, lebensbejaBundesverband  Solarenergie
hend: Das ehrliche Lachen® tibeBSE), der Deutsche Fachver

TV: Obwohl Vater Wiegant iiber eine Werkzeugkiste verfiigt, laBt er
den Fachmann ran

m SHK im TV zin“ ab dem 10. Dezember jederdie psychologischen und phy band Solarenergie (DFS), die

. Freitag von 19.10 Uhr bis 19.40siologischen Auswirkungen die Deutsche Gesellschaft fiir Son
Ratgeberse"e zum Uhr. ser GefuhlsauBerung. AuBerdenmenenergie (DGS) und die Inter
Hausbau informierten Geschéftsfihrer-Jo national Solar Energy Society

chen Drewniok, Werbeleiterin (ISES).

Petra Maletz und ChristianeDie Messe ist eingebunden in die
Hohmann (Werbung und PR)Dachveranstaltung ,Solarimpul

serie ,Die Wiegant's“ zu sehen Uber bisherige, aktuelle und-ge se 2000, die zahlreiche Fachta
sein. Fir die vom zentralver Wellness plante Aktivitaten der Direner ingungen zusammengefiihrt hat.
band des Deutschen Baugelm Rahmen eines 3. Wellness-Sachen Wellness sowie ihre-BeSo finden beispielsweise zur
werbes (ZDB) initiilerte Produk Seminars, das am 26. und 27deutung fur das Unternehmenintersolar 2000 das Internatio

tion begleitete der Sender VOXOktober in Berlin stattfand, hatDabei kam auch die aktuellenale Sonnenforum der Deut
eine reale Bauherrenfamilie. schen Gesellschaft fur Sonnen
Verbraucher erfahren in 16 energie (DGS), das E7-Sympo

Ab Dezember werden beispiel
hafte SHK-Produktanwendun ® Hoesch

gen in der Ratgeber-FernsehDesig" meets

wochentlich ausgestrahlten Fol
gen, worauf sie beim Hausba
achten sollten — von der Planung
und Finanzierung bis zur End
abnahme.

Ausfihrlich  dargestellt  wird
auch der Bereich Sanitar- und
Heizungsinstallation.  GroRRer
Wert wurde vor allem auf eine
deutliche Prasenz des Fachhang
werks gelegt. So besucht die
Bauherrenfamilie ein Sanitér-
und Heizungsfachgeschaft, u
sich nach eingehender Beratun
fur Markenprodukte zu ent & : Ay T S ae ;
scheiden. Ausgestrahlt wird derjochen Drewniok, Sigmund Feuerabendt, Christiane Hohmann, Petra
VOX-Ratgeber im Programin Maletz, Vera Bettina Lenz und Werner Arthold (v. I.) beim 3. Hoesch-
teil ,Clever — das Servicemaga Wellness-Seminar in Berlin

16

sium ,Sustainable Energy Deve
lopment” der weltweit groften
Energieversorger und ein grof3es
Event der Kampagne ,Solar —
Na klar!* statt. Dariiber hinaus
werden mehrere praxisorientier
te Tagungen und Workshops-an
geboten, die sich gezielt an-so
lare Multiplikatoren wie Hand
werker, Planer oder Architekten
richten. Rechtzeitig zur Interso
lar wird auf dem Hallendach
mit der Installation einer der
groRten privat finanzierten Pho
tovoltaikanlagen in Deutschland
begonnen, deren Leistung im
Endausbau 400 kWp aufweisen
wird.
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m Rehau ses fort. Der mit Geldpramien inm Seminar beanspruchten Bereichen, wie
- Hohe von 6000 DM versehene - Fassaden und Grof3kiichen®,
Serwcefahrzeug Leistungspreis wird an die be Geschiftsteld »Grundlagen fur die Planung

verlost sten drei Teilnehmer beim prak Leckortung und Ausfiihrung von alternati
Im Rahmen der ISH '99 veran tischen  LeistungswettbewerbMit Beginn des Jahres 2000 bieven Abdichtungen®, ,Natur
staltete Rehau ein Gewinnspielder Handwerksjugend NRWtet Monty (Econ Air) Profi-Se werksteinverlegung®, ,Die Sa
bei dem es einen Mercedes Viteum Zentralheizungs- und L{f minare fur Unternehmen an, dienierung von hohlliegenden Bela
108 D im Wert von 6@00 Mark tungsbauer bzw. Gas-Wasserinden Bereich der Leckortung alsgen“ sowie Produktschulungen
zu gewinnen gab. Das Fahrzeugtallateur vergeben. Die Preistrazusatzliches, lukratives Ge fur den Fachhandel. Durchge
schaftsfeld aufbauen fuhrt werden die Seminare in
mochten. Neben dem den Dienstleistungszentren Ber
theoretischen Faeh lin, Dresden, Feuchtwangen,
wissen soll in den Lengerich, Rostock und Wies
Tagesseminaren auchbaden.

die praktische An Weitere Infos und das komplet
wendung sorgféltig te Seminarprogramm gibt's -di
vermittelt werden, um rekt von Dyckerhoff Sopro un
so eine fundierte Ba ter Telefon (06 11) 6 76 19 09
sis fiir professionelles oder Telefax (06 11) 6 76 19 20.
Handeln zu schaffen.

Im  Fruhjahr 2000

werden vier Termine W Braas

in Stuttgart (13.), .
Unna (143.), Ham Umfangreicher

burg (213)) und Hat  SChulungskatalog
le (28.3.) angeboten. Unter dem Motto ,Aus der Pra

s "o R T —

— = - Infos gibt es unter der xis fur die Praxis" bietet die

Der gliickliche Gewinner Michael Heller bei der Schliisseliibergabe im Kreise Servicehotline (0B0) Braas Akademie ein umfangrei
seiner Mitarbeiter zusammen mit Rehau-Fachberater Markus Radtke (I.) und dem 8 29 00 90. ches Angebot bedarfsorientierter
zusténdigen Rehau-Vertriebsleiter Ulrich Hoppe (r.) Schulungsprogramme fiir ihre
Kunden aus Handel und Hand
ist als Variante fir den Hand ger sind Jorg Buckebrede, An w [)yckerhoff Sopro werk an. Das Themenspektrum

werker mit einem kompletten dreas Vormann und Sven Gungl|. . reicht von ,Verkauf und Kunde
Regalsystem ausgestattet. Vobie Verleihung des Wilo- Fér Seminarprogramm norientierung im personlichen
kurzem wurde unter den Uberderpreises erfolgte im Rahmen2000 Kontakt und am Telefon* Gber

2000 Einsendungen der Hauptder Mitgliederversammlung despgs Wiesbadener Unternehmeretriebswirtschaftliche Grundla
gewinner gezogen. ,Gllckspilz* Fachverbandes am 22. Oktobepat sein Seminarprogramm 200@en, Baustellenorganisation und
ist das Unternehmen Junglingl999 in Leverkusen. Da die an yorgestellt. Die Fortbildungs Marketing bis zu verhaltens- und
Haustechnik mit Sitz im baden-deren 16 SHK-Fachverbande,eranstaltungen richten sich arPersonlichkeitsorientierten Wei
wurttembergischen  Leonberg.ebenfalls ihre Landessieger- eryerarheiter, Mitarbeiter im Bau terbildungen  (AuBenwirkung
Der Betrieb, bereits in der drit mittelt haben, wiirde es Sinn magigffi- und Fliesenfachhandel und Image, Fihrung und Mana
ten Generation, ist seit Uber 7chen, auch den Nachwuchs inarchitekten sowie Planer. The gement, PowerPoint-Prasenta
Jahren ortsansassig und besehaflen Ubrigen Bundeslandern zynen sind ua. ,Die Verlegung tionen und Arbeitsorganisation).
tigt 28 Mitarbeiter. fordern, oder? von Fliesen und Platten in hech Angeboten werden dariiber hin
aus auch fachliche Themen zum
geneigten Dach und zu regene

m Wilo rativen Energien. Bei der Braas

Akademie kann man sich bei
NR'./.V-NaChWHChs spielsweise zum Solarspeziali
geférdert sten bei Handel und Handwerk

Mit der Verleihung des dies ausbilden lassen. Genaue Infor

jahrigen Wilo-Forderpreises anf i Noc | mationen zum Schulungskatalog
die besten Auszubildenden de.-—.__,___h__‘“_ el gibt es Uber die Fachberater der
Jahrganges 1999 des FVSH . . Braas Dachsysteme oder direkt
Nordrhein-Westfalen setzt Wilol‘I bei Braas, 61437 Oberursel,-Te

die im Vorjahr begonnene For | lefon (0 61 71) 6 10 01, Telefax

derung des Branchennachwec (0 61 71) 61 23 00, Internet:

www.braas-dachsysteme.de

Wilo-Vertriebsleiter Stamm und Preistriger
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