LESERFORUM

m Kaldewei GroRartig, daB sich Kaldeweitikel zeigt, dal man nachgedachteserbrief Kuhnert: Es handelt
einmal Gedanken Uber Margerhat. Und das ist ja auch schorsich um ein Rechenbeispiel, das

Bruttopreisvergleiche,  macht. Jahrelang hat dieses Unetwas.
Wannenmargen und ternehmen mit seiner Baumarkt-Joachim Stenzel
Y prasenz dafur gesorgt, dal deBtenzel GmbH
Ba"marktprasenz Installateur keine Margen mit 72760 Reutlingen
Auf Grundlage eines angenom-Stahlwannen machen kann. Da-
menen generellen Installateur-bei hatten die Stahl- oder
Rabattes von 25 % auf den Brut-GuRwannenhersteller eigentlichwir haben diese Aussagen mi

auf die Marge mit Starylan ab-
zielt. Auch wenn die absoluten
Betrage vom Installateur nicht
zu erzielen sind und er hohere
Rabatte geben mu3, pro Wanne
ist mit Starylan im Vergleich zu
Acryl doch sicher mehr Marge

topreis vergleicht der ostwestfé-die besten Mdoglichkeiten ge-der Bitte um Stellungnahme amnmdglich. Es liegt in der Hand je-

lische Stahlemail-Wannenher-habt, ihre Produkte im Markt zuJ6rg Homberger, Marketinglei-
steller in SBZ 21/99 die absoluteplazieren. Denn nicht jeder kannter bei Kaldewei, weitergeleitet
Handelsspanne seiner Produktén der Garage Stahlwannen pround erhielten folgende Antwort:
mit der von Acrylwannen.

des Einzelnen, die Bruttopreis-
empfehlung soweit es geht aus-
zureizen.

Dazu erhielten wir von un-

seren SBZ-Lesern folgendq  fudswanns mn Starylan®  Stchl-Email® vl Baryd Arryl
Zuschriften: Erchesrhersscharera = .':;:mﬂli-.;. Zrihrerhe ”i-\::.ll_-m I'I.::ll:.:p
n D Johre wSi) .
Bei solch tollen Aussagen 1,500 o
kommt einem doch fast das| Insallateursrabar
. 125 K] in DM
Abendessen hoch. Wo sind = Margs =
denn die Bauherren, die e
noch Brutto kaufen und P
eine Marge von 25 % zu-| 4 i\
lassen? Wir missen heutq = o s
mit weit niedrigeren Auf- | % Y
schlagen klarkommen. Ins-| 3 |

besondere durch die Bau- [ 4
markte, in denen Kaldewei L
ja ebenfalls gut vertreten
ist. Die Margen liegen
nicht beim Handwerk, son-
dern beim Hersteller. Ver-
gleichen Sie doch einmal

Leserbrief Stenzel: Zum
Thema Baumarkt fand be-
reits vor kurzer Zeit ein
personliches Gespréch
zwischen unserem Ver-
kaufsleiter Raimondo
Freund und Herrn Stenzel
in dessen Betrieb in Reut-
lingen statt. Gerne werden
wir nochmal persdnlich
Kontakt mit ihm aufneh-
men.

Jorg Homberger

Kaldewei

59229 Ahlen

Anmerkung der Redaktion:
Sicherlich hatten nicht nur
Herr Stenzel, sondern auch
die Ubrigen 30499 SBZ-

eine Brausewanne 90/90/
15 cm Weil? und eine solche mitduzieren. Aber was tun diese Firleserbrief FaaB: Richtig ist,

Bezieher gerne mehr tber
die Hintergriinde zu Kaldewei's

90/80/15 cm Weil3. In der Preis-men? Sie machen den MarkdalR es einen erheblichen PreisBaumarkt-Engagement* erfah-
liste der GroRhandlung Reisseselbst kaputt. Wer auf der einerunterschied bei diesen Duschten, oder?

steht da ein Preis von 121 DMSeite Wannen fir 100 DM an-wannen gibt. 90 90 x 15 cm

einem Preis von 341 DM ge-bietet, macht sich unglaubwur-ist ein géngiges Modell, das in
genuber. Das nenne ich abgeeig, wenn er 1500 DM fir eine extrem grof3en Stiickzahlen ge

zockt. etwas andere Form verlangtfertigt wird und daher von uns
Werner Faal3 SchlieBlich wirde auch keinersehr preisgiinstig abgegebe
Blechnerei — mehr eine Rolex beim Juwelierwerden kann. Dagegen ist %0

Leserbriefe,

Meinungen, Kommentare z
Beitragen bitte mdglichst pdr

Sanitére Installation kaufen, wenn diese bei Aldi ver-80x 15 cm eine Abmessung, dig] eMail oder Telefax an di¢

78259 Muhlhausen-Ehingen  schleudert wiirde. So ist es auclexklusiven Sonderanfertigungs
mit der Marke Kaldewei. Sie hatcharakter hat und aufgrund de
ein Baumarkt-Image und wird viel geringeren Stiickzahlen

Das Rechenbeispiel ist aus dedas sicherlich so schnell nichtauch einen viel htheren Preis e

Sicht des Herstellers Kaldeweiwieder los. Trotzdem mdéchte derfordert. Das hat nichts mit Ab-

sicherlich richtig. Aber wieviel Hersteller jetzt auf einmal wie- zocken zu tun. Auf die vom In-

Betriebe unserer Branche kdnder den Fachhandel begeisterrstallateur zu erzielenden Marge

nen bei dem existierenden PreisUber die dabei verwendetenhaben wir keinen EinfluR, da die

kampf Uberhaupt noch einenZahlen muf sich jeder sein eiKalkulation dem Grof3handel
Brutto-Listenpreis beim End- genes Bild machen. Aber der Ar-und dem Installateur obliegt.

SBZ-Redaktion
eMail sbz@shk.de

Telefax (07 11) 63 67 27 43

oder per Post:

Gentner Verlag Stuttgart,
SBZ-Redaktion,

Forststr. 13170193 Suttgart

kunden durchsetzen? In meinem Wir wissen aber, daf3 es regional
Betrieb ist mir bisher dieser Er- bedingte Unterschiede gibt. Da-
folg versagt geblieben. her orientiert sich das Beispiel
Hans Kuhnert, an unserer Bruttopreisempfeh-
Kuhnert-Haustechnik lung.

01737 Tharandt

shz 23/1999



