B KOMMENTAR

Neues Forderprogramm fiir Solaranlagen und Heizungsmodernisierung

Fordergelder fir
Verkaufsoffensive nutzen

napp eine Million Hausbesitzer in Deutsch-eine Solaranlage, empfiehlt sich der gleichzeitige
Kland nutzen Solarenergie oder planen in deiinbau eines neuen Heizkessels, sofern der vor-

nachsten drei Jahren eine Solaranlage zu ifrandene &lter als 10 Jahre ist. In beiden Fallen
stallieren. Dies ist das Ergebnis einer Studie ddsommt der Kunde in den Genul3 einer doppelten
Emnid-Instituts im Auftrag des BaufinanzierersFoérderung. Und auch der Heizungsfachhandwer-
BHW. Ob aus dem Interesse auch ein Kauf wirdker profitiert mehrfach. Er bekommt ein starkes
héngt ganz entscheidend vom VerlaufVerkaufsargument flur die Solarenergie und ge-
des Beratungsgesprachs der Fachhandvinnt neue Solarkunden, da viele Heizungsmo-
werker mit den Interessenten ab. Nurdernisierer automatisch zu Solarinteressenten wer-
wenn es gelingt, die potentiellen Kun- den. Auf diese Weise erhoht sich das Geschéfts-
den mit guten Argumenten zu Uber-volumen pro Auftrag. Hinzu kommt eine hdhere
zeugen, kommt die Solaranlage aufsKundenzufriedenheit. Denn die Hausbesitzer be-
Dach. kommen nicht nur mehr Férdergeld, sondern spa-
Ein groBer Hemmschuh im Solar- ren auch noch, da die gleichzeitige Erneuerung von
geschaft war bislang die miserable Fér-Heizung und Solaranlage in der Regel ginstiger
dersituation. Fur die Forderprogrammeausféllt als eine zeitlich getrennte Installation.
stand meist viel zu wenig Geld zur Ver-
fugung. Die daraus resultierende Ab- rganzt werden die starken Argumente durch
lehnung von Antragen fiihrte zu einerE die breit angelegten Aktivitdten der Kampa-
Verschiebung von Kaufentscheidun- gne ,Solar — na klar!", die die Deutschen
gen und damit zu Frust sowohl beimmotiviert, sich mit dem Thema Solarwarme zu be-
Interessenten als auch beim Heizungsfassen. Die Rahmenbedingungen flr Solarenergie
fachhandwerker. Doch damit ist jetzt sind also so gut wie noch nie. Jetzt ist das Hand-
Schluf3. werk gefordert, aktiv zu werden und mit den zahl-

reich angebotenen Instrumenten von der Solar-

Die Bundesregierung hat am 1. Sepkampagne, der Industrie und den Verb&nden
tember das Forderprogramm fir er-offensiv zu arbeiten. Gerade im Herbst und im
neuerbare Energien neu aufgelegt. BidNinter lassen sich hervorragend Verkaufsge-
Ende 2002 werden beispielsweisesprache fuhren. Dann kommen die Anlagen spéa-
Flach- und Vakuumrohrenkollektoren testens im Friihjahr 2000 in den Keller und aufs
mit 250 DM/n? bzw. mit 325 DM/ geférdert. Dach. Viel Erfolg dabei wiinscht Ihnen
Weitere Einzelheiten zu diesem Programm finden
Sie in dieser SBZ ab Seite 94. Das Entscheider

de an diesem Programm ist, daf3 die Finanzmitte p .
von 20 auf 200 Millionen DM erhéht wurden. Wer </ — LF /A

heute einen Solarantrag stellt, kann sicher sein, i

wenigen Wochen einen positiven Bescheid zu er

halten.

Das Forderprogramm unterstutzt das Verkaufsgeserhard Stryi-Hipp
sprach des Handwerkers aber noch auf eine ga&eschaftsfihrer Deutscher Fachverband
neue Art. Wird zum Beispiel parallel zur Installa- Solarenergie, DFS
tion der neuen Solaranlage auch noch die minde-

stens zehn Jahre alte Heizungsanlage modernisiert,

winken weitere Zuschiisse. Das Forderprogramm

umfaRt aullerdem weitere gebaudetechnische
Energiesparmal3inahmen in bezug auf Warme-

schutz und Wohnungsliiftung.

Fir den Handwerker ist die Sache damit klar.

Braucht der Kunde einen neuen Heizkessel, wird
eine moderne, zukunftssichere Heizung mit Solar-
anlage angeboten. Interessiert sich der Kunde fir
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