Nach jahrelanger, vehemen-
ter Kritik an der Baumarkt-
prasenz von Hansgrohe
stellte das Unternehmen
jetzt ein Anti-Baumarktkon-
zept vor. Im SBZ-Interview
erlautert Dr. Claus-Peter Fritz

diese Strategie
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Wandheizsysteme werden immer be-
liebter. Mit Aufbau, Einbindung und
Einsatz dieser Produkte befaf3t sich
unser Beitrag ab Seite
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Zunehmend mehr Hersteller der
SHK-Branche bieten den Hand-
werkern ein umfangreiches
Profi-Informationsangebot im
Internet und auf interaktiven
CD-ROMS an.
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