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Das macht die Berliner Luft . . .

Branchenkonsens beim
Einzelhandelsforderkonzept

ereits zum zweiten Mal trafen sich die Spit-Auch in der GrofZhandelslandschaft Uberschlagen
Bzenvertreter von Handwerk, Handel und In-sich die Ereignisse. Im letzten Jahr hatten die nie-

dustrie in Berlin, um das Reizthema, die For-derlandische Schuttersveld BV die Traditionshau-
derung der einzelhandelsaktiven Handwerksbeser Triton Belco, Raab Karcher und Possehl tber-
triebe, zu behandeln. Diesmal war die Erwarnommen — die amerikanisch-deutsche Investoren-
tungshaltung besonders groR3, galt es doch Gbgemeinschaft Clayton Dubilier & Reice (CDR) das
Ablehnung oder Einflihrung des Konzepts zu entGroRhandelsgeschéaft von Thyssen. Die GC-Grup-
scheiden. So kamen denn auch alle Arpe verleibte sich nun, nach dem Kauf von Man-
gumente auf den Tisch und Pro undnesman im letzten Jahr, mit dem Brotje-Handel ei-
Kontra wurden sorgfaltig gegeneinan-nen weiteren mittelstandischen Gro3héndler ein.
der abgewogen. Gerade wegen der sehkuf unsere Frage nach weiteren Akquisitionsvor-
unterschiedlichen Auffassungen warhaben antwortete GC-Geschéftsflihrer Heinz Wip-
die offene Diskussion fur die Weiter- pich: ,Wir missen jetzt erst einmal Mannesmann
entwicklung des Einzelhandels im Tra- und Brétje integrieren. Aber wenn sich ein ver-
ditionellen Vertriebsweg sehr frucht- nunftiges Angebot ergibt, werden auch weitere
bar. Handelshauser unter das Dach des Grof3handels-
Im Sinne einer reprasentativen Mei- kontors finden.” Mehr dazu und eine exakte Ana-
nungsbildung bat Franz Kook, Vorsit- lyse der Strukturen innerhalb der GC-Gruppe fin-
zender der Vereinigung Deutsche Sa-den Sie ab Seite 23.
nitarwirtschaft, nach viersttindiger Dis-
kussion, zur Abstimmung. Ergebnis: icherlich werden beide Themen auf der in
Mit 70 Ja- und vier Gegenstimmen Swenigen Tagen beginnenden ISH Ge-
wurde die Einfiihrung eines vorerst auf sprachsthema sein. Dies ist auch gut so, denn
12 Monate begrenzten PilotversuchsschlieRlich ist auch das Frankfurter Branchenfest
beschlossen. Bis auf den Grof3handelseine willkommene Gelegenheit nicht nur Uberein-
verband Sudwest und den FVSHK Ba-ander, sondern miteinander zu sprechen. In diesem
den-Wirttemberg waren alle SHK- Sinne hoffe ich auf eine gute Messe und insbe-
Landesverbande, GroRRhandler sowiesondere auf konstruktive Gesprache und positive
die Industriebosse fur die Einfuhrung. Signale.
Somit steht der konkreten Umsetzung nichts mehr
im Wege. Vorausgesetzt Handwerk, Handel unduf ein Treffen in Frankfurt freut sich bereits jetzt
Industrie finden sich vor Ort zusammen und undas gesamte SBZ-Team
terschreiben einen entsprechenden Fordervertrag
(Muster unter www.shk.de im Internet). Ihr

b sich dieser Form der Einzelhandelsforde-
Orung letztlich alle GroZhandler und Hand- W .
werker Baden-Wirttembergs verschlieRer M Wd&’
wollen, ist zweifelhaft. Denn das ,Musterlandle” Clletn
ist schlieRlich nicht Gallien — obwohl es an Aste-
rix(en) und Obelix(en) nicht fehlt. Spaf} beiseite Dirk Schlattmann
Dieser nicht ganz ernst zu nehmende Vergleich
soll ein wenig die positive Ausstrahlung von Ber-
lin wiedergeben. Denn trotz eines harten Ringens
um die Sache und eines offenen Schlagabtausches
war das Treffen von einer warmen, offenen, fai-
ren und freundlichen Atmosphéare gepragt. Wie
formulierte es Industriesprecher Fritz-Wilhelm
Pahl so treffend: Man spricht nicht mehr Gberein-
ander, sondern miteinander. Wie das Ganze genau
vonstatten ging, kdnnen Sie auf Seite 32 nachle-
sen.
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