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K. Birkigt/M. M. Stadtler/H.J. tentialanalysen oder ein Leitfa-gibt es Berichte von Lesern, wieist fiir den Euro.

Irarberi Ly [l

DISG- ©
Personlichkeits-
Profl
m:P

et [ER

=

T

m Betriebs-

Funck; 9., vollig Uberarb. Auf-
lage 1998; 624 Seiten; Hardco-
ver; ISBN: 3-478-23409-3; Ver-
lag Moderne Industrie, Lands-
berg; 169,— DM

152

sie Konflikte mit Vorgesetzten
abgebaut haben.

Das DISG-Personlichkeits-Pro-
fil bietet die Chance

—sich und andere besser zu ver-
stehen;

sbz 18/1998



BUCHER & MEDIEN

m Training —Magnetventile,

- —Pneumatikgerate,
Informationen _ ProzeRventile.

pl’asentleren —Regelgerate,

Uwe Scheler; 2. Auflage 1997;— Sensoren und Transmitter
136 Seiten; A5; Hardcover; —Zubehor. o
ISBN 3-930799-26-X; Gabal Alle im Katalog enthaltenen §
Verlag, Offenbach; 24,80 DM Geréate sind bestellfertig aufge
Das Buch vermittelt in knapperfuhrt.

und anschaulicher Form, wieDer ,Express-Programm-Kata
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Verkaufsprasentation ~ durch W FGK mit Architekten und Planern ge m Majco
fuhren, Mitarbeiter motivieren. P P fordert werden. Eine Service-
Fir alle Situationen gelten diesorptlonsgeStUtZte Seite steht fir Anregungen undNeuer Haupt-

gleichen Ziele: verbal und visu Klimatisierung Kritik zur Verfiigung. Die Er Kkatalog '98/99
ell verstandlich vorzutragen,Das Fachinstitut Gebaude-Kli gebnisse des ,Leser-Echos” solEine Fille neuer Produkte sowie
Zuhorer interessieren und Uberma e.V. hat jetzt ein Info-Paketlen in die Gestaltung der fol wichtige Informationen zur Pla

zeugen. zum Thema ,Sorptionsgestiitztegenden Zeitschriften einflieRen.nung und Auslegung der Venti
Der Leser findet eine Fille vonKlimatisierung“ (SGK) zusam Geplant sind zwei weitere Aus latoren beinhaltet der kirzlich
Hinweisen zur Optimierung ver mengestellt, das verschiedengaben in diesem Jahr. neu erschienene Maico-Haupt
baler und visueller Informa Broschiren und Literaturhin katalog '98/99. Er bildet ein Ar

tionsprozesse. weise umfallt. Im Rahmen von beitsmittel fur alle, die sich mit
Fazit: Ein sehr empfehlenswer drei neu herausgegebenen-Dam Buderus Planung, Verkauf oder Installa
tes Arbeits- und Nachschlage tenblattern wgrderj die SGK-An FO’rderungsfibeI Hei- tion von Luftung in_ Form von
werk. lagen des Sachsischen Landta Ventilatoren als Einzelkompo

ges, des Ratssaales Iserlohn sgUngsmodernisierung 98 nenten oder als komplette -Sy
wie des Druckhauses Waiblin Zu einer umfassenden Kundensteme befassen.
m Blirkert gen vorgestellt. Erganzt wird dasberatung gehort auch die Infor Weiter Maico-Arbeitsunterlagen
s Info-Paket von einer Broschire,mation tGiber mogliche Zuschiis sind die ,Alphabetische Preisli
Express-Programm "98 iy der die Grundlagen dieser um se. ste“ mit allen Neuheiten des Ka
Mit dem neuen ,Express-Pro weltschonenden Technologie erNeben dieser Bundesférderungaloges '98/99 sowie die ,Teeh
gramm-Katalog® stellt Burkert lautert werden. und den regionalen und lokalemische Bildpreisliste* mit den
eine praxis- und anwendungsDas Info-Paket ,Sorptionsge Programmen einzelner Kommu aktuellen Preisen, aber auch mit
orientiert ~ zusammengestelltestutzte Klimatisierung“ ist gegen nen und Energieversorgungsunden wichtigsten technischen An
Auswahl an Geraten aus seinendM 3,— Riickporto beim Faeh ternehmen gibt es auch Fordergaben zu den jeweiligen Pro
institut Geb&ude-Klima e.V., mittel auf Landesebene. Fast aldukten.
Danziger Strae 20, 74321 Biele Bundeslander haben fiir 199®ie Unterlagen kénnen kosten
tigheim-Bissingen, erhéltlich.  solche Forder-Richtlinien verab los angefordert werden bei Mai
schiedet. Die Finanzspritze firco Ventilatoren, Abt. PM/DM,
eine mogliche Heizungserneue 78057 Villingen-Schwenningen,

m Kermi rung versteckt sich in diesenTelefon (0 77 20) 69 40, Fax
ialoa ford Richtlinien allerdings meist hin (0 77 20) 69 42 63.
Den Dia 0g 1oraern ter einem Wall von Paragraphe

Mit einer neuen Kundenzeit und oft auch inmitten sonstiger i
schriftinformiert Kermi Glber ak BaumaBnahmen, die eine um Leserb”efe’
tuelle Trends im Heizkorper fassende Wohnungssanierun
markt. Praktische Tips fur denmit sich ziehen kann.
Installateur, zukunftsweisendeDie ,Forderungsfibel Heizungs
Losungen sowie innovative Rro modernisierung 98“ hilft, auch
duktentwicklungen des Herstel diese versteckten Forderungs
lers bilden den Schwerpunkt demdgglichkeiten aufzuspiiren. Erst-
~Kermi-aktuell”. mals sind dort alle Bundes- und oder per eMail:
Insgesamt soll der Dialog mitLanderprogramme aufgefiihrt,| sbz@shk.de
umfangreichen LieferprogrammPartnern aus Fachhandwerkderen Richtlinien irgendwo auchl
an Steuer- und Regelgeraten vof-achgroBhandel, Bau- und Verdie Forderung einer Heizungs
Auf 72 Seiten findet vor allem waltungsgesellschaften  sowiemodernisierung beinhalten. Die

Meinungen, Kommentare z
Beitréagen bitte moglichst pgr
Fax an die SBZ-Redaktio
unter

(07 11) 63 67 27 43

der Endanwender eine Vielzahl Fibel kann bestellt werden bei
von standardisierten Gerateaus der Buderus Heiztechnik GmbH,
fuhrungen, mit denen ein breites Bereich MW 1.2, 35573 Wetz
Anwendungsspektrum abge lar, Fax (0 64 41) 4 18 16 33.
deckt wird:
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