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Am 11. Juni 1998
fand erstmals ein
Treffen statt, bei dem
die fihrenden Kopfe
aller drei Vertriebs-
stufen an einem
., Tisch® safen, um

es, die brancheninternen Scharmitzel zu beenden und
die Erldssituation in jeder einzelnen Vertriebsstufe wie-
der zu verbessern

Uber marktgerechte Innovationen zu diskutieren. Ziel war 1 2

SHK im Kichensog: Unter dem
Motto Kuchendienstleister als Im-
pulsgeber trafen sich 2000 Einrich-
tungsspezialisten. Darunter auch
die Mitglieder der SHK Ettlingen

14

Die fur Dachbekleidungen ver-
wendeten Metalle sind gute
Warmeleiter. Warum also nicht
die vom Metall aufgenommene
Warme zur Erzeugung von

Warmwasser nutzen?

Hans und Ralf Klaiber erdffneten einen
»Mega-Tech*“-Fachmarkt fur Sanitar, Hei-
zung und Elektro. Dabei lieBen die beiden
Dinge einflieRen, die sich in ihrem Fach-
markt fur Elektrogerdte und Unterhal-

Eemmms-  (UNgselektronik bereits bewahrt haben
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