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Das dieser SBZ-Ausgabe beigelegte
Marketing-Fachmagazin bav ist neu
und einzigartig. Keine andere Zeit-
schrift beschäftigt sich so umfassend
und speziell mit dem Thema professio-
neller Einzelhandel in der SHK-Bran-
che. Dementsprechend stehen die drei
Buchstaben des Titels für beraten, aus-
stellen und verkaufen. Sollte das bei-
gelegte bav bereits vergriffen sein, kön-
nen Sie ein kostenloses Probeexemplar
unter Fax (07 11) 6 36 72 11 anfordern.


