40 neue Ausbildungs-
plétze

Das Aushildungsplatz-Angebot
von Viega war noch nie so um-
fangreich wie in diesem Jahr. 40
Plétze waren angeboten — 34
wurden angenommen. So blie-
ben noch 6 Platze im betriebli-
chen Bereich offen. Die Perso-
nenzahl von sozusagen zwei
Schulklassen erhdlt damit eine
gute Ausbildung. Die Ge-
schaftdeitung sieht das as Zu-
kunftsinvestition zur Sicherung
und Existenz der Marke Viega.

Dr. Friedmann bei
Triton an Bord

Wie der Sprecher des Vorstan-
des der Triton-Belco AG, Dr.
Herbert Zimmermann, mitteilt,
ist seit dem 1. September 1997
mit Dr. Fred Friedmann auch der
zweite Vorstand an Bord des
Triton-Schiffes. Er kommt vom
Branchenwettbewerber der Kurt
Pietsch GmbH in Ahaus.

Das bisherige Vorstandsmit-
glied, Klaus Mascow, wechselte
mit dem maritimen Bereich, fur
den er weiterhin verantwortlich
sein wird, in die Tochtergesell-
schaft Triton Format GmbH.
Dr. Friedmann wird fir die Be-
reiche Einkauf, Organisation
und Datenverarbeitung, Dr.
Zimmermann fir Vertrieb, Wer-
bung, Offentlichkeitsarbeit und
die mehr als 60 Standorte ver-
antwortlich sein. Finanz- und
Rechnungswesen, sowie das
Personalressort, |eitet wie bisher
Thies Oldigs as Generalbevoll-
méchtigter des Unternehmens.

Dr. Grimm neuer

Produktmanager

Dr. Maximilian Grimm (37) ist
seit dem 1. Juli 1997 neuer Pro-
duktmanager bei Blanco Haus-
haltstechnik in Oberderdingen.
Grimm Ubernimmt die Verant-
wortung im Produktmanage-
ment flr das Geschéftsfeld
»Edelstahlspilen und Umge-
bung“. Er studierte Maschinen-

bau mit dem Schwerpunkt Kon-
struktionstechnik an der TU Ber-
lin und promovierte im Bereich
Werkstofftechnik.  Praktische
Berufserfahrungen sammelte er
bei dem Kichengerétehersteller

Gaggenau, wo er vor seinem
Eintritt bei Blanco fur die Ein-
fuhrung des Projekt- und Pro-
duktmanagements verantwort-
lich war.

7 % mehr im ersten
Halbjahr '97

Mit einem Umsatzplus von 5
Prozent 1996 auf 437 Millionen
Mark schneidet das Unterneh-
men in Schiltach deutlich besser
ab als die Ubrige Branche. Da
sich der Umsatz in Deutschland
im Vergleich zu 1995 bei 249
Millionen Mark stabilisierte,
kommt das Wachstum 1996 im
wesentlichen aus dem Ausland:
188 Millionen Mark (1995; 165
Millionen Mark). Zunehmende
Bedeutung haben vor alem
die osteuropéischen Mérkte, die
Stellung in den USA und in
Sldostasien.

Hansgrohe hat 1996 26 Millio-
nen Mark investiert (1995: 28
Millionen Mark); die Abschrei-
bungen betrugen wieim Vorjahr
32 Millionen Mark. Der Ertrag
blieb auch 1996 stabil.

Ende 1996 hatte die Firmen-
gruppe 1710 Mitarbeiter (1995:

1672); etwa 5 Prozent von ihnen
arbeiten in den gut zwanzig aus-
landischen Tochtergesellschaf-
ten und Représentanzen. 1996
kamen solche in Polen und in
China hinzu. Der Umsatz im
ersten Halbjahr 1997 stieg auf
245 Millionen Mark und wuchs
damit um etwa 7 Prozent. Der
Anstieg ist in erster Linie auf
Erlészunahmen im Ausland
zuriickzufihren,  insbesondere
auf den Beitrag der amerikani-
schen Hansgrohe-Tocher in
Georgia.

Stabil in den Winter

Ein auRergewohnliches Um-
satzplus erzielte die Wupperta-
ler Einkaufs- und Marketingko-
operation E/D/E per 31. 8. 1997:
Mit 16,9 % Zuwachs und einem
Verbandsumsatz von 2,9 Milli-
arden DM liegt das E/D/E an der
Spitze der mittelstandischen
Einkauf skooperationen des Hart-
warenhandels. Von diesem Er-
gebnis entfallen 75 % auf den
Produktionsverbindungshandel
(SHK-Bereich  21,3%), der
Handwerk und Industrie belie-
fert, und 25 % auf den Einzel-
handel mit integriertem Do-it-
yourself-Bereich. Bis zum Ende
des Jahres rechnet das E/D/E mit
einer weiteren positiven Ge-
schéftsentwicklung und einem
Verbandsumsatz von 4,7 Milli-
arden DM.

Zufriedenstellende
Geschéftsentwicklung

Der Vorstandsvorsitzende der
Hansa Metallwerke AG, Stutt-
gart, Dr. Clauspeter Gohring, be-
richtet anlallich der diegdhrigen
Hauptversammlung, dal3 manim
ersten Halbjahr 1997 von einer
insgesamt  zufriedenstellenden
Geschéaftsentwicklung sprechen
kénne.

Zur Gruppe gehoren die KWC
AG, Unterkulm, Marktfihrer in
der Schweiz, die Rokal GmbH
in Nettetal sowie die Vertriebs-
tochter im Audland. Der Halb-
jahresumsatz in der Gruppe lag
mit 283 Millionen DM exakt auf

Vorjahresniveau. Gohring er-
wartet per Jahresende 1997 in
der Gruppe ein in etwa gleiches
Umsatzergebniswieim Vorjahr,
also ca 550 Millionen DM In
der AG wurde ein Riickgang bei
der Sparte Sanitédrarmaturen im
Inland durch einen zweistelligen
Zuwachs im Auslandsgeschéft
kompensiert.

Insgesamt sient Dr. Gohring
gute Chancen, die Position der
Hansa-Gruppe as Marktfih-
rer bel Sanitérarmaturen in
Deutschland — in Europa sieht
sich die Hansa auf Position zwel
—auchineinem schwieriger wer-
denden Umfeld der Absatz-
mérkte halten zu kénnen.

Erwin Postenrieder
wurde 60

Am 16. 6. 1997 vollendete Er-
win Postenrieder sein sechzig-
stes Lebengahr. Nach seinem
Studium am Oskar-von-Miller-
Polytechnikum Mt inchen war
Postenrieder von 1960 bis 1972
bei der Firma Junkers beschaf-
tigt und dort maf3gebend an der
EinfUhrung der Gas-Zentrahei-
zung beteiligt. Aus dieser Zeit
stammen viele seiner Fachbe-
richte vor allem das , Heizther-
men-Handbuch*.

Am 1. 4. 1972 wechselte er as
Prokurist in die Geschéftdeitung
der Firma Kutzner + Weber in
Maisach. Am 1. 4. 1997 konnte
er im Hause Kutzner + Weber
auf eine 25jahrige erfolgreiche
Tétigkeit zurtickblicken.

Seit 1989 bekleidet Postenrieder
den Vorsitz des FIGAWA-
Arbeitskreises ,, Abgasfihrung*
und gehtrt zu den anerkannten
Fachleuten auf dem Gebiet der
nationalen und européischen
Normung von Abgasanlagen.
Neben Vertffentlichungen in
Fachzeitschriften ist er Mitautor
der im Gentner Verlag erschie-
nenen Fachbicher , Abgasanla-
gen fir moderne Feuerstatten”
und ,Abgasfihrung von Feuer-
stétten und Brennwertgerédten”.
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m Deinzer + Weyland

Gonder ausgeschieden

Seit dem 1. August des Jahres
steht Wilfried Gonder, der Fir-
mengrinder und Geschéftsfih-
rer der gleichnamigen Deinzer +
Weyland-Tochter in  Bingen,
dem Unternehmen aus gesund-
heitlichen Grunden nicht mehr
als Geschéftsfuhrer zur Verfi-
gung. Als Mann der ersten Stun-
de hat er die Firma mit person-
lichem Engagement entschei-
dend geprégt und zu einem Uber-
regionalen Fachhandel shaus
entwickelt. In Zukunft wird Al-
fred Unger as dleniger Ge-
schéftsfuhrer die Leitung des
Unternehmens (ibernehmen.

m Hornbach
Do-it-yourself-Heizung
Nach Praktiker (SBZ 24/96) ha
ben jetzt scheinbar auch die
Hornbach-Baumérkte das Ge-
schéft mit Do-it-yourself Hei-
zungsanlagen fir sich entdeckt.
Unter dem Markennamen ,, sani-
comfort” bieten sie im aktuellen
Prospekt Ol-Unit-Stahlheizkes-

Nach Praktiker macht jetzt auch
Hornbach Heizungsfachbetrieben
Konkurrenz im Kesselgeschéft

sel im Leistungsbereich von 18
bis 29 kW mit 150-Liter-Tief-
oder Standspeicher und Low-
Nox-Brenner zum Preis von
5695 Mark inklusive Mehrwert-
steuer an. Ebenfallsim Preisent-
halten sind Aulentemperatur-
steuerung,  Brauchwasservor-
rangschaltung, Armaturen und
die Sicherheitsgruppe.  Fur
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das Heizkreis-Pumpenset mit
Schwerkraftbremse, Thermome-
tern, Pumpe, Uberstromventil
und Isolierhalbschalen werden
399 Mark zusétzlich fallig. Ne-
ben einer funfjdhrigen Garantie
auf mechanische und einer zwei-
jahrigen auf elektrische Teile,
verspricht Hornbach die Liefe-
rung innerhalb von 10 Tagen
sowie ein bundesweites Service-
Netz. ,Wertvolle Tips‘ zur Aus-
legung der beworbenen Hei-
zungsartikel erhét der Endver-
braucher gleich im Prospekt.
Unter der Uberschrift Bedarfs-
berechnung ergibt sich der
Norm-Wérmebedarf a's Produkt
aus angenommener Wohnraum-
gréRe und 100 W/m? bei guter
Waéarmeisolierung. Bei  dieser
»Fachberatung” fragt sich doch,
warum sich Handwerksmeister
Uberhaupt noch mit der DIN
4701 abgeben.

m Westfalen AG

Neuer Standort fiir
Fliissiggas

In Weilenhorn bei Ulm nimmt
die FlUssiggaslager Weil3enhorn
GmbH & Co. KG im
September ein neues
Umschlaglager far
Flissiggas in Betrieb.
An dem Unternehmen
sind die Progas GmbH &
Co. KG (Dortmund), die
Friedrich Scharr KG
(Stuttgart) und die West-
falen AG (Mdunster) be-
teiligt. Auf demselben
Gelande errichtete die
Westfden AG aullerdem
ein Werk und eine Nieder-
lassung fr Industriegase und
Kaltemittel. Alle drei Unter-
nehmen sind seit Jahrzehnten
erfolgreich alsFlUssiggasversor-
ger tétig; die Westfden AG
aulBerdem seit 1923 als Herstel-
ler von Industriegasen. Rund 6,5
Millionen Mark investierte die
Westfalen AG in das Industrie-
gase-Werk und die neue Nieder-
lassung.

m Lehrlinge
Gas- und Wasserin-

stallateur an 7. Stelle

Nur zwolf Prozent der Auszu-
bildenden streben einen klassi-
schen kaufmannischen Ab-
schluf an. Handwerksberufe er-
freuen sich insbesondere bei den
Mannern steigender Beliebtheit.

cedes Benz, Rodenstock, Ro-
senthal oder Siemens — présen-
tierten ihre Leistungsféhigkeit
auf dem Gebiet Design. Zur
Teilnahme eingeladen wurden
Hersteller, deren Erzeugnisse
bereits in ihrer Branche Design-
Standards setzen konnten, die
zum  wirtschaftlichen Erfolg
mal3geblich beigetragen haben.

Junge Ménner

Kfz-Mechaniker S

Maurer, Hochbau-
facharbeiter 68

Tischler, Holzmechaniker 54
Elektroinstallateur 49
Maler, Lackierer 46 D
Industriemechaniker 40
Gas- u. Wasserinstallateur 36
GroR- u. AuBenhandels- 34
kaufmann
Einzelhandelskaufmann 31
Industriekaufmann 26

Zimmerer, 26
Ausbaufacharbeiter

Bankkaufmann 25

*neu abgeschlossene
Ausbildungsvertrage

Die haufigsten Lehrberufe

Von je 1 000 Auszubildenden lernen*

68 (107

Junge Frauen
Burokauffrau
76 Arzthelferin
67 Einzelhandelskauffrau
Zahnarzthelferin

Friseurin

50 Industriekauffrau
42 Bankkauffrau
40 Fachverkauferin
fiir Nahrungsmittel
40 Rechtsanwaltsgehilfin
35 Hotelfachfrau
32 GroB- u. AuRenhandels-
kauffrau
31 Verkauferin

© Globus

Stand Anfang 1996 |4282

Die hdufigsten Lehrberufe laut dem Statistischen Bundesamt

Am begehrtesten ist nach wie
vor der Beruf des Kfz-Mechani-
kers. Aber auch der Bau lockt
viele — nicht zuletzt mit Uber-
durchschnittlichen Ausbildungs-
vergitungen. Die Gas- und Was-
serinstallateure finden sich je-
doch erst auf Rang sieben der
Beliebtheitsskala wieder. Der
Zentralheizungs- und L Uftungs-
bauer landete sogar unter ferner
liefen. Frauen finden ihren Aus-
bildungsplatz  eher hinterm
Schreibtisch.  Mé&dchen im
Handwerk bleiben die Ausnah-
me.

m Designausstellung
Grohe und Oventrop
auf der German Design

Die Friedrich Grohe AG und die
Firma Oventrop waren vom 23.
bis 27. August im Rahmen der
Ausstellung ,,German Design®
auf dem Frankfurter Messe-
gelande vertreten. Rund 50 deut-
sche Unternehmen — unter ihnen
so namhafte wie BMW, Bosch,
Deutsche Bahn, Grundig, Mer-

m Kamrath
Schnupperlehre fiir
Multi-Talente

Ein Ausbildungszentrum fir
Gebéaudetechniker richtete die
Firma Manfred Kamrath GmbH
in Kirchheim bei Minchen ein.
Das Serviceunternehmen, das
auch Contracting- und Facility-
Dienste anbietet, bildet grund-
sétzlich seine Azubis zu Elek-
troinstallateure aus und vermit-
telt ihnen parale dazu Fertig-
keiten in der Sanitér-Heizungs-
L iftungs-Klimatechnik.

Die gewerkellbergreifende Aus-
bildung, derzeit von den Fach-
verbanden heftig diskutiert, ist
bei Kamrath bereits Realitét. In-
teressierte Jugendliche kénnen
in Form eines mehrwéchigen
Betriebspraktikums zuerst eine
»Schnupperlehre®  absolvieren,
ehe sie die Entscheidung treffen.



Stammdatenserver
Sanitér optimiert

Eine gegentiber der Vorganger-
version erheblich verbesserte
Software und ein nochmals er-
weiterter Datenbestand sind die
wichtigsten Merkmale der jetzt
von der Arbeitsgemeinschaft
Neue Medien der deutschen Sa-
nitarindustrie e. V. vorgestellten
aktuellen Ausgabe des Stamm-
datenservers Sanitdr. Optimiert
fur Windows 95 (mindestens er-
forderlich ist Windows 3.1 oder
hoher), ermdgliche das Artikel-
informationssystem der in der
Arge zusammengeschlossenen
Markenhersteller jetzt einen er-
heblich beschleunigten Datenzu-
griff bei deutlich reduziertem
Speicherbedarf, hield es.
Insgesamt stehen den Anwen-
dern aus Sanitér-Fachgrofdhan-
del und -Fachhandwerk in den
jeweiligen  Versionen jetzt
830000  Artikel-Stammdaten
und 18000 Produktbilder der
angeschlossenen Hersteller fir
Recherche, Kalkulation und Pré-
sentation zur Verflgung. Mit
den Verbesserungen bei Daten-
handling und Zugriffsgeschwin-
digkeit habe man den seit 1995
gesammelten Erfahrungen beim
Praxiseinsatz dieser branchen-
weit einzigartigen Arbeitshilfe
Rechnung getragen und dabei
die Anregungen der Nutzer um-
fassend berticksichtigt, so Arge-
Geschéftsfuhrer Konrad Wer-
ning. Neben der Optimierung
der CD-ROM-Anwendung sei es
in den vergangenen Monaten ge-
lungen, eine groRRere Zahl von
Grofthandelsfirmen an ein elek-
tronisches Updatesystem anzu-
schlieffen. Hiermit lieffen sich je-
derzeit per Modem Uber die Te-
lebox 400 der Telekom tagesak-
tuelle Anderungsdaten aus dem
Stammdatenserver Sanitér abru-
fen. Mittelfristig solle die CD-
ROM fur ale Anwender ledig-
lich das , Startpaket* darstellen,
wéhrend alle zukinftigen Er-
ganzungen Uber die Datenlei-
tung vorgenommen werden.
Weitere Infos per Fax (052 51)
2966 68 oder Ubers Internet
»http://www.arge.de’
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m BImSchV
Chancen flirs Moder-

nisierungsgeschérft

Am 1. November 1996 ist die
Kleinfeuerungsanlagen-Verord-
nung oder 1. BImSchV in Kraft
getreten. Sie verscharft die Ab-
gasverluste von Heizanlagen
ganz erheblich. Viele Anlagen-

FIRMEN & FAKTEN

verband des Schornsteinfeger-
handwerks, erfillen 1,8 Millio-
nen Heizkesseal nicht die Abgas-
werte der 1. BImSchV und mis-
sen modernisiert werden.

DieBImSchV betrifft auch Heiz-
anlagen Uber 70 kW. Hier gibt es
aber noch zusétzliche Argumen-
te, warum der Heizungsfach-
mann das Gesprach mit seinen
Kunden suchen soll-
te: Die audlaufenden
fristen der Heizungs-

ausgerechnet werden

betreiber wissen gar nicht, was
sie mit diesen Informationen an-
fangen sollen. Liegt das Ende
der Ubergangsfrist gar erst in
2004, fihlt sich mancher Haus-
besitzer noch nicht betroffen.
Hier liegen grof3e Chancen fir
das Heizungsfachhandwerk, es
gibt gute Argumente flr den
Ausbau des Modernisierungsge-
schéftes.

Die Einstufungsmessung des
Schornsteinfegers sagt relativ
wenig Uber die Energieausnut-
zung des Heizkessels oder den
technischen Zustand der gesam-
ten Anlage. Das Mef3protokoll
ist aber ein hervorragender An-
lal3, das Gespréch mit dem An-
lagenbetreiber zu suchenundihn
umfassend Uber den Zustand sei-
ner Anlage und die Vorteile mo-
derner Heiztechnik zu informie-
ren.

Die erste Ubergangsfrist fir
Heizkessel grofer als 100 kW
endet 1999; Besitzer von Ein-/
Zweifamilienhdusern, deren An-
lage die Werte der BImSchV um
3 Prozentpunkte Uberschreitet,
missen die Modernisierung bis
2001 durchgefuihrt haben; die
langste Frist endet 2004. Insge-
samt, so errechnete der Bundes-
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Mit dem Viessmann ENEM-Programm kann
die Einsparungsmdglichkeit mit dem neuen
Heizkessel innerhalb von wenigen Minuten

anlagen-Verordnung
Ende diesen Jahres.
Dann mussen dle
Anlagen Uber 70 kW,
die Uberdimensio-
niert sind und mit
angehobener Kessel-
wassertemperatur be-
trieben werden, aus-
getauscht sein, mis-
sen mehrstufige oder
stufenlose  Brenner,
Absperreinrichtun-
gen, Einzelraumrege-
lungen und geregelte
Umwaé zpumpen ha-
ben. Das bedeutet: Austausch al-
ler vor 1978 eingebauten Heiz-
kessel. Dieses Potential ist rie-
sengrof3. Allein im Bundesland
Hessen sind einer aktuellen Er-
hebung zufolge circa 50 Prozent
aler Wéarmeerzeuger Uber 70
KW mindestens 18 Jahre at. Das
entspricht einem Investitionsvo-
lumen von rund 900 Millionen
Mark.

m Junkers

750 Gas-Heizgeréte
gespendet

Insgesamt 750 Junkers Gas-K es-
selthermen hat der Geschéftsbe-
reich Thermotechnik der Robert
Bosch GmbH fir Opfer der
Hochwasserkatastrophein Polen
und Tschechien zur Verfigung
gestellt. Die Verteilung der
Geréte erfolgt in Polen Uber die
Stiftung Dom Dostepny, die da-
bei eng mit einem Radiosender
und der grofdten polnischen Ta
geszeitung  zusammenarbeitet.

In Tschechien werden die Geré-
te einer Stiftung Ubergeben, die
das Ministerium fir Ortsent-
wicklung bei der Verteilung der
Geréte einschaltet. Bosch Ther-
motechnik unterhdlt in Polen
und Tschechien eigene Ver-
triebsorgani sationen.

m Speedikon

Neue Geschéftsrdume

Seit dem 15. Juni betreibt die
Minchener Geschéftsstelle der
Speedikon Facility Management
AG ihre Geschdfte von der
Hauptverwaltung der Wacker-
Chemie GmbH aus. Die Nieder-
lassung Sid hat auf rund 60
Quadratmetern Biros in dem
funfstockigen Komplex an der
Thomas-Dehler-Stral3e 9 bezo-
gen. Neben einer verkehrsgin-
stigen Anbindung, so die Leite-
rin des direkten Vertriebs, Petra
Mesenig, soll auch diese an-
sprechende Gebaudearchitektur
verstarkt Kontakte zu kunftigen
Kunden herstellen helfen.

m Wiedemann

Neues Abhollager in
Hannover

Die Wiedemann KG in Sarstedt,
hat im August 1997 einen wei-
teren Standort eréffnet. Das neue
Abhollager im Norden von Han-
nover dient der Verdichtung des
Vertriebsnetzes, um die raum-
liche Naéhe zum Fachhandwerk
sicherzustellen.

Auf einer Lagerflache von ca
1000 m? hélt das Unternehmen
eine Auswahl der Produktpalet-
te aus den Bereichen Heizung,
L uft- und Klimatechnik, Sanitar,
Rohren und Werkzeuge bereit.
Die Offnungszeiten wurden auf
die Bedurfnisse der Fachhand-
werker abgestimmt. Bereits ab
6.30 Uhr erhdlt das Fachhand-
werk die Ware am Tresen des
Abhollagers.

m Viessmann

Gebliihren gesenkt

Nach zweijahriger Laufzeit wur-
denjetzt die Gebuhren fir Rick-
nahme und Verwertung ausge-
dienter Heizungsanlagen vom
Viessmann-K ooperationspart-

ner Elektrogerdte Recycling
GmbH (EGR) drastisch gesenkt.
Moglich wurde das wegen ge-
straffter und optimierter Abl&u-
fein Handling und Logistik. Fir
die Betriebe des Heizungsfach-
handwerks bleibt sonst ales
beim alten. Der Heizungsfach-
betrieb sendet per Fax einen Ab-
holauftrag an die Nummer der
Annahmestelle, die auf dem
Vordruck-Formular ~ vermerkt
ist. Die zentrale Koordinie-
rungsstelle der EGR organisiert
die Abholung innerhalb weniger
Tage durch einen regionalen
Spediteur, der die Altgeréte an
einen Verwertungsbetrieb tber-
gibt. Nahere Angaben gibt es
unter der EGR-Hotline 01 30/
834353. Hier kénnen auch
Faxformulare bestellt werden.

Ab 6.30 Uhr ist das neue Wiedemann-Abhollager gedffnet
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m BGW
Nein zu Gaspreis-

aufsicht

Der Bundesverband der deut-
schen Gas- und Wasserwirt-
schaft (BGW) weist die Forde-
rung der Verbraucherzentrale
Nordrhein-Westfalen nach einer
Gaspreisaufsicht  entschieden
zurtick. Eine staatliche Preisauf-
sicht wiirde die positive Markt-
entwicklung des Erdgases be-
hindern, betonte der BGW.
Gerade der scharfe Wettbewerb
im Warmemarkt gewéhrleistet
gunstige Erdgaspreise, betonte
der BGW. Erdgas ist eines der
wenigen Produkte, dessen Preis
in der Vergangenheit gefalen
ist: Heute liegen die Erdgasprei-
se im Haushaltsbereich trotz der
Einflhrung einer Erdgassteuer
im Jahr 1989 um 20 Prozent
niedriger als 1985, unterstrich
der BGW. AufRerdem sind die
Industriegaspreise  im  Ver-
gleichszeitraum um rund 45 Pro-
zent gesunken. Diese Entwick-
lung ist das Ergebnis der harten
Konkurrenz des Erdgases mit
dem Heizodl, hob der BGW her-
vor. Demgegeniiber gehen von
einer staatlichen Preisaufsicht
keine Anreize zu einer Preishil-
dung im Wettbewerb aus. Auch
schliefdt sie Preissteigerungen
nicht aus. Vor dem Hintergrund
der von der Bundesregierung
geplanten Liberalisierung der
Energiemérkte in Deutschland
wirde die Einfuhrung einer
staatlichen Preisaufsicht mehr
Burokratie und Regulierung be-
deuten, kritisierte der BGW.

m Grohe

Neues Schulungszen-
trum in Ludwigsfelde

Am neuen Standort der Aqua-
Butzke-Werke AG in Ludwigs
felde bei Berlin hat die Grohe-
Gruppe ein weiteres Technikum
eroffnet. Das nunmehr sechste
Schulungszentrum in Deutsch-
land soll den ,, neuen Aufbruch*
zu einer konseguenten Markt-
und Kundenorientierung desUn-
ternehmens unterstiitzen. Aqua-
Butzke deckt innerhalb der Gro-
he-Gruppe das Kompetenzfeld
»Wassermanagement fur die
professionelle Nutzung* ab.
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Im neuen Technikum der Grohe-Gruppe in Ludwigsfelde bei Berlin ist alles bereit

——
o

fiir die gezielte Weiterbildung von Sanitédrfachleuten

Unter dem Motto ,Fit fur die
groRen Herausforderungen des
Marktes erwartet die Teilneh-
mer ein umfangrei ches Seminar-
programm. Schwerpunkt ist die
Aqua-Systemtechnik. Die neue
Seminarbroschiire gibt es vom
Technikum Ludwigsfelde, Park-
stral3e 1/5, 14974 Ludwigsfelde,
Fax (0 33 78) 81 83 85.

m Recht
Einigung dber verglei-
chende Werbung

In Deutschland durfen Produkte
verglichen werden, wenn das
Konkurrenzprodukt nicht identi-
fizierbar ist. DaWerbungim Ge-
meinsamen Markt eine grof3e
wirtschaftliche Rolle spielt und
fur viele Produkte europaweit
geworben wird, soll jetzt die
Richtlinie Uber vergleichende
Werbung fur einheitliche Vor-
schriften sorgen. Uber die In-
haltedieser Richtliniehaben sich
der Ministerrat und das Eu-
ropéische Parlament nach sechs
Jahren vor kurzem im Vermitt-
lungsausschul® geeinigt. Der Be-
griff vergleichende Werbung
umfafdt solche Werbeformen, die
explizit oder implizit einen Mit-
bewerber oder dessen Produkte
und Angebote benennen oder
zeigen.

Damit sich die Verbraucher ein
besseres Bild der beworbenen
Waren und Dienstlei stungen ma-
chen kénnen, werden Vergleiche
in der Werbung zugelassen,
wenn die Werbung nicht irre-
flhrend und die Verwechslung
von Marken ausgeschlossen ist.
Nicht erlaubt ist Werbung, die
Konkurrenzprodukte verun-
glimpft oder herabwirdigt.
AuRerdem dirfen nur tatséchlich
vergleichbare Produkte oder
Dienstleistungen einander ge-
genubergestellt werden. Dabei
mul’ die Werbung objektiv blei-
ben und Uberpriifbare, reprasen-
tative und relevante Merkmale
vergleichen. Innerhalb von sechs
Wochen nach der Einigung im
Vermittlungsausschul?3  miissen
Parlament und Rat Uber die
Richtlinie abstimmen. Danach
haben die EU-Mitgliedstaaten
30 Monate Zeit, sie in nationa-
les Recht umzusetzen.

m Schornsteinfeger

Landertibergreifende
Méngeliibersicht

Der Bundesverband des Schorn-
steinfegerhandwerks legte dem
Umweltministerium eine lan-
deriibergreifende Ubersicht tiber
die Ergebnisse der Messungen
an Heizungen aus 7961 Betrie-
ben vor. Danach wurden im Jahr
1996 7,33 Millionen Gasheizun-
gen (im Vorjahr 7 Millionen)
nach den Vorschriften fir Klein-
feuerungsanlagen zur Einhal-
tung der Abgasverlust-Grenz-
werte Uberprift.

Fast 6% der Hei-
zungen (im Vorjahr
5,9 %) hatten zu ho-
he Abgasverluste.
11,4 Millionen Gas-
feuerungen (im Vor-
jahr 10,6 Millionen
(Gasheizungen,
Warmwasserbereiter
und Gasdfen) wur-
den kontrolliert, ob
sie das Gas sicher
verbrannten. Es wur-
de festgestellt, daR
3,7% (im Vorjahr
3,5%) die Kohlen-
monoxidgrenze von
1000 ppm Uber-
schritten. Zur Sicher-
heit der Betreiber
wurden die Anlagen beméangelt
und durch Fachbetriebe instand-
gesetzt.

6,0 % der Feuerungen (im Vor-
jahr 5,8 %) erreichten die Gren-
ze noch nicht, funktionierten
aber bedenklich und eine War-
tung wurde empfohlen. 5,97
Millionen Olheizungen (im Vor-
jahr 5,9 Millionen) wurden vom
Schornsteinfeger-Handwerk auf
Einhaltung der Vorschriften der
Luftreinhaltung und des sparsa-
men Umgangs mit Energie kon-
trolliert. An 4,8 % der Heizun-
gen (im Vorjahr 4,9 %) wurde
ein zu hoher RuRauswurf fest-
gestellt oder sie entlief’en un-
verbranntes Ol in unsere Um-
welt.

Die Grenzwerte fir die Abgas-
verluste Uberschritten 6,5 % der
Heizungen (im Vorjahr 6,7 %)
und belasteten durch grofRReren
Energieverbrauch unsere Um-
welt zusétzlich.

Spruch der Woche

Denk positiv!

Argere Dich nicht
Uber die Schlaglocher
in der Strafle,
sondern genief3e
die Reise.
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m Boco

Erfolgreich in

St. Gallen

Bel der internationalen Berufs-
olympiade hat sich die 30kopfi-
ge Deutsche Mannschaft erfolg-
reich geschlagen. Das hohe Lei-

Berufsolympiade: Erfolgreich in anspre-
chendem Outfit

stungsniveau der  deutschen
Spitzenkréfte aus Handwerk,
Industrie und Dienstleistung
wurde mit viermal Gold, dreimal
Silber und dreima Bronze be-
lohnt. Neben ihrem guten Ab-
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schneiden im Wettkampf tber-
zeugte die deutsche Equipe
durch ihr geschlossenes und
zlinftiges Auftreten. Dazu trug
auch die branchentypische Fach-
kleidung bei, die einma mehr
von dem Hamburger Berufsklei-
dungsspezialisten Boco gestellt
wurde. Die deutschen
Teilnehmer zeigten so
untibersehbar Flagge
farihren Berufszweig.

m Minol

Produktion in
Mulda

Neben der Unterneh-
menszentrale in Lein-
felden-Echterdingen

besitzt die 1952 ge-
grindete Minol Mess-
technik W. Lehmann
GmbH & Co. ene
moderne Produktions-
statte in Sachsen. Im ostdeut-
schen Standort Mulda, der 1991
gegrundet wurde, sind heute 51

Mitarbeiter  beschéftigt. Die
jahrliche Produktion umfal3t
250 000 Wasserzéhler sowie den
Gesamtbedarf der  elektroni-
schen Heizkostenverteiler. Der
komplette Strombedarf wird
durch eine betriebseigene Was-
serkraftanlage abgedeckt. Fur
den Eigenbedarf werden ca
60% der Anlagengesamtlei-
stung bendtigt; die restlichen
40 % der erzeugten Energie wer-
den ins offentliche Stromnetz
eingespeist. Damit wird das
Werk in Mulda nicht nur zum
Energielieferanten, sondern ist
dartber hinaus auch in der La
ge, samtliche Produkte zu 100 %
mit Wasserkraft herzustellen.

m Seppelfricke
Systemtechnik
umgezogen

Am 1. September ist die Sep-
pelfricke Systemtechnik in ihr
neues Unternehmensgebaude im
westfélischen Wettringen gezo-
gen. Der zweistéckige Neubau
mit Biro-, Verwaltungs- und
Schulungsréumen wurde in nur

sieben Monaten Bauzeit vollen-
det. Nach der Neustrukturierung
des Unternehmens, dem neuen
Logo und neuen Systeml@sun-
gen markiert das moderne Ge-
baude einen weiteren Abschnitt
in der strategischen Neuorientie-
rung des Unternehmens.

Die neue Anschrift lautet: Sep-
pelfricke Systemtechnik GmbH,
Siemensweg 8, 48493 Wettrin-
gen, Postfach 38, 48491 Wettrin-
gen, Telefon: (0 25 57) 9 36 80,
Telefax: (0 25 57) 93 68 18,
eMail: post@seppelfricke.de.

m Ergo PPS

Spezialist fiir Beschaf-
fungsmarketing

Ein neuer Dienstleister bietet
Unternehmen, Werbeagenturen
und anderen Ingtitutionen eine
deutliche Kosten-Senkung bei
der Herstellung von Werbemit-
teln: Die Ergo PPS Print & Pro-
duction Services GmbH (Wup-
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pertal) hat sich auf die grenz-
Uberschreitende  Beschaffung
von Katalogen, Broschiiren, Pro-
spekten, Foldern, Kundenzeit-
schriften etc. speziaisiert.

Die Gesellschaft kooperiert mit
einem Network leistungsstarker
Litho-Anstalt und Grofdrucke-
reien in ganz Europa und Uber-
nimmt die komplette Abwick-
lung vom Angebot Uber Qua
litétskontrolle bis zur Ausliefe-
rung. Durch internationale
Ausschreibungen wird im Ein-
zelfall der jeweilsglinstigste An-
bieter ermittelt. Weitere Infor-
mationen bei: Ergo PPS Print &
Production Services GmbH,
(Fax 02 02) 2 64 17 24.

m Permatrade

Champagner ftir
Installateurmeister

Den eintausendsten Teilnehmer
an einem seiner Inhouse-Semi-
nare begrifite die Leonberger
Permatrade Wassertechnik Ende
Juli, kurz vor Beginn der Hand-
werkerferien. Das Unternehmen
veranstaltet seit mehreren Jahren
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Seminare fir Installateure, die
hier aus erster Hand mit Wir-
kungsweise, Vorzigen und
natiirlich mit der Montage der
Geréte zur physikalischen Was-
serbehandlung vertraut gemacht
werden.

Installateurmeister Otto Feil aus
Ellwangen hétte wohl kaum ver-
mutet, daid er die Veranstaltung

des innovativen schwabischen
Unternehmens mit einer Flasche
Champagner verlassen wirde.
Genauso kam es aber. Auf ihn
entfiel die eintausendste Anmel-
dung.

Auskunft Uber Seminartermine
gibt es Uber Faxnummer
(07152) 9 39 19 15, Stichwort
»Inhouse".

Freudige Gesichter in Leonberg: Installateurmeister Otto Feil wurde
Ende Juli von Permatrade als tausendster Seminarteilnehmer begrtii3t.

m Ws\o
Verschéarfung kommt

bestimmt

Die  Warmeschutzverordnung
soll in Richtung Niedrigenergie-
haus weiterentwickelt und der
Wérmebedarfsausweis auch fir
den Gebaudebestand eingefihrt
werden. Dies hat der Klima
schutz-Arbeitskreis beim Bun-
desumweltministerium  gefor-
dert.

Bei der Neufassung der Warme-
schutzverordnung, so lautet etwa
eine Empfehlung des Arbeits-
kreises ,Schutz des Klimas",
sollte auf3erdem die Moglichkeit
gepriift werden, neben Neubau-
ten auch den Geb&udebestand
stérker als bisang Uber ord-
nungsrechtliche Anforderungen
unter Berticksichtigung der Er-
neuerungszyklen zu sanieren.
Dal} der Warmebedarfsausweis
auch fur den Gebaudebestand
eingefthrt wird, ist wohl nur
eine Frage der Zeit. Einige Mit-
glieder des Arbeitskreisesdrang-
ten darauf, dieses Vorhaben
noch in dieser Legisaturperiode
abzuschliefZen.
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SEMINARE

mFLIZ

Veranstaltungen
1997/98

Die Maeistervereinigung zur
beruflichen Weiterbildung im
Flaschner-, Installateur- und
Zentral heizungsbauerhand-
werk (FL1Z) hat fur das Win-
terhalbjahr 1997/98 wieder ei-
ne Reihe von Fortbildungsver-
anstaltungen  zusammenge-
stellt. Eswerden folgende Vor-
trdge und Seminare sowie
Studien- und Besichtigungs-
fahrten angeboten.

Veranstaltungen:

21.10. 1997

Schriesheim

Fachstudienreise und Werks-
besichtigung
Firma Duscholux,
heim

Schries-

6.11. 1997
Robert-Mayer-Schule
Beginn 19.00 Uhr
Wéarmedammende Metall-
décher

Firma Alcan, Géttingen

20. 11. 1997
Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr
Systemtrenner und ihre An-
wendung (DIN 1988 Teil 4)
Firma Griinbeck, Hochstadt

4.12.1997
Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr

Aktuelles Baurecht (Bundes-
Immissionsschutz-Verord-
nung - BImschV)
Schornsteinfeger-Innung,
Stuttgart

8.1.1998
Raobert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr

Heizungs- und Warmwasser-
versorgung

Firma Junkers, Wernau

22.1.1998

Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr

Auslegung von Heizungsum-
walzpumpen (Heizungsanla-
genverordnung)

5.2.1998
Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr
Brandschutz in Liftungsanla
gen im mehrgeschossigen
Wohnungsbau

Firma Wider, Stuttgart

19. 2. 1998
Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr

Neue technische Regeln flr
Flussiggas

Firma Thermogas, Stuttgart

5. 3. 1998
Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr

Spezielle Armaturen fir &ltere
Menschen, elektronische Ar-
maturen in der Kiiche

Firma Kludi, Menden

12. 3. 1998
Robert-Mayer-Schule

Beginn 19.00 Uhr
Fitnessduschen mit  rémi-
schem Dampfbad; Keramik-
hersteller auf neuen Wegen
Firma Keramag, Ratingen

2.-4.4.1998
Fachstudienreise, Produktin-
formation und Werksbesichti-
gung

Firma Viega, Attendorn

9.5.1998

Hotel Fontana
Stuttgart-Vaihingen
Jahreshauptversammlung

Vortragsraume:
Robert-Mayer-Schule
Weimarstrafle 26
70176 Stuttgart
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m Mallbeton
Symposium Regenwas-
serbewirtschaftung

In Zusammenarbeit mit der Ar-
chitektenkammer Baden-Wdirt-
temberg veranstaltet Mallbeton
am 19. 11. 97 im Haus der Ar-
chitekten in Stuttgart ein ganz-
tégiges Symposium zum Thema
Regenwasserbewirtschaftung.
Der Wandel in der Regenwas-
serbewirtschaftung ist offen-
sichtlich: Kanalisierte Vorfluter
werden renaturiert, die Ver-
sickerung erhdt Prioritdt ge-
genuber der Ableitung von Nie-
derschlagen, eserweitert sich die
Palette von Mdoglichkeiten zur
Retention. In den Vordergrund
treten insbesondere K ombinatio-
nen von Versickerung, Nutzung
oder verzogerter Ableitung des
Regenwassers.

Die Veranstaltung soll den Teil-
nehmern innovative Entwick-
lungen aus der Technik vermit-
teln, einen Erfahrungsaustausch
ermdglichen und zu konstrukti-
ver Kritik anregen. Weitere
Informationen von Mallbeton,
Hulfinger Stral3e 39-45, 78166
Donaueschingen, Fax (07 71)
8 00 51 00.

m Altenberg

Neue Schulungs-
termine

Die neuen Termine fir die
klempnertechnischen Kurse im
Altenberg Pro-Zink Schulungs-
zentrum sind da. Nahere Infor-
mationen erhalten sie vom
Altenberg Pro-Zink Team unter
Fax 02 01/ 83 60 60 60.

m Weiterbildung
Initiativkreis
Vitales Bad

Schulungen zur Steigerung der
Beratungsqualifikation im Be-
reich Barrierefreie Bader bietet
jetzt der Initiativkreis Vitaes
Bad dem SHK-Handwerk und -
Fachgro3handel an. Freie Kapa-

zZitéten gibt es noch bel der zu-
sétzlich anberaumten Schulung
am 5./6. November in den R&
umlichkeiten von Hansa in Net-
tetal. In den ersten vier Monaten
1998 sind Seminare in Rhein-
breitbach, Hannover, Haldersle-
ben und Augsburg geplant.

Die Seminare sollen die Bera
tungs-, Planungs-, Montage- und
Servicekompetenz im Bereich
Barrierefreie Bader ausbauen
und Chancen der eigenen ge-
zielten Marktbearbeitung deut-
lich machen. Weitere Infos kdn-
nen unter Fax 02 02/9 70 10 50
angefordert werden.

m FGH

Fachtagung
Haustechnik

Die Fordergemeinschaft Haus-
technik e.V. hat ihre Feuertaufe
in NUrnberg im April mit der er-
sten Fachtagung Haustechnik
gemeistert. Aufgrund der positi-
ven Resonanz wird man bun-
desweit sechsweitere Veranstal-
tungen dieser Art durchfthren.
Sie bieten dem Fachplaner die
Moglichkeit, sich Uber den ak-
tuellen technischen Stand in der
Haustechnik zu informieren.
Wichtige Themen, wie z. B.
Rohrwerkstoffe in der Trink-
wasserinstallation, der vorbeu-
gende bauliche Brandschutz, die
Werkstoffauswahl gemal VOB
oder die Bemessung von Zirku-
lationsanlagen und die Proble-
matik der Legionellenverkei-
mung bieten eine breite Diskus-
sionsgrundlage.

Unterstltzt wird die Fachtagung
der Fordergemeinschaft Haus-
technik eV. durch die Unter-
nehmen Bwt, Doyma, Kemper
und Unicor. Die genauen Ter-
mine und Veranstaltungsorte
kénnen Interessenten unter Fax-
Nr. 095 21/ 69 07 85 anfordern.

Wenn Sie weitere
Informationen
mdchten, nutzen Sie
bitte unsere Fax-
vorlage und das
Telefaxverzeichnis
auf Seite 188
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