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TV-Werbung: Ungefahr 1,5 Mil-
lionen DM investiert Grohe in
eine TV-Verkaufsaktion. Damit
wollen die Hemeraner den Ab-
satz von Aufputz-Thermostat-
batterien ankurbeln. Wie Sie als
Handwerker davon partizipie-
ren kdnnen, erfahren Sie auf
Seite

Erfolgreiche Aus-
stellungen mus-
sen nicht grof3
sein. Wie man
mit kleinen Stu-
dios erfolgreich
sein kann, zeigt
der Beitrag von
Wolfram Elwert

SBZ-Serie: Die neue Baderstudio-
Offensive — So wichtig Baderstudios £
auch sind, allein mit ihrer pompdsen
Er6ffnung ist noch kein Blumentopf
gewonnen. Vielmehr ist jetzt ein
kreatives und vor allem regel-
mafiges Beziehungsmanage-
ment angesagt

Warme aus Beton: In einer Solar-
thermie-Wohnanlage mit 22 Ein-
familienhdusern fungieren Mas-
sivabsorber als Warmequelle.
Alles Wissenwerte zu diesem Pi-
lotprojekt erfahren Sie auf Seite
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