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FIRMEN & FAKTEN

m VKG
Klichenhéndler wollen

Béder renovieren

Grof3e Wachstumschancen sieht
der Pforzheimer Einkaufsver-
bund Vereinigter Kichenfach-
handel (VKG) im Bereich Bad-
renovierung. Wie Geschéftsfih-
rer Dieter Mahr der Frankfurter

Kiichenpartner

Allgemeine Zei-
tung  gegentiber
erklarte, rechne
man in den nach-
sten zwei Jahren
mit zwei Mil-
lionen neu aus-
zustattender
Badezimmer. Der
VKG will beim Einstieg

in diesen Markt von den Schwa-
chen der ,Ublichen* Badreno-
vierung — der Koordination von
mindestens vier Gewerken und
bis zu sechs Wochen Dauer —
profitieren. Dazu will der 1900
Gesellschafter starke Verbund
mit einen Gesamtumsatz von
rund 6,8 Milliarden DM noch in
diesem Jahr ein Bad-Modul-
system unter der Handelsmarke
Bad-Atelier einfuhren. Es soll
mit Hilfe vorgefertigter Bau-
gruppen Kichenhéndlern die
Badrenovierung aus einer Hand
in etwa einer Woche ermdgli-
chen und ist baugleich mit dem
von Béader-Blome in Paderborn
stammenden System-Bad des
Ettlinger Einkaufs- und Dienst-
leistungsverbundes SHK. Bleibt
abzuwarten, inwieweit sich der
K ichenfachhandelsverbund mit
seinem ,, Patenkind“ zum Thema
Gebietsschutz einigt, damit sich
SHK-Installateure und benach-
barte VK G-K iichenhandler nicht
Uber kurz oder lang in die Que-
re kommen.

m GC-Gruppe
Verkaufsoffensive fiir

das Fachhandwerk

Die GC-Gruppe hat neben dem
»Handwerkerpaket* — bestehend
aus einem ganzen Biindel von
Hilfestellungen fir die einzel-
handelbetreibenden Fachfirmen
— nun die neue Verkaufsoffen-
sive ,CosmoProfiSet* ent-
wickelt. Dieses Vermarktungs-
konzept soll den Fachfirmen hel-
fen, um potentielle Baumarkt-
kunden fur sich und damit fir
den 3stufigen Vertriebsweg zu
gewinnen.

Bestandteile des ,, CosmoProfi-
Set” -Systempakets sind:

. — Verkaufsunterlagen

— ausgearbeitete  Ver-
tragsunterlagen

— Preidlisten fur den Di-
rektverkauf

— detaillierte Montagean-
leitungen und Zeichnungen
— en EDV-Programm
»Projekt Profi“ fir die Er-
stellung von  Angeboten,
Auftragsbestétigungen und
Bestellungen

— fertige Image-Broschiren fir
den Fachhandwerker

— eine komplette, umfangreiche
Beratungsmappe

— detaillierte Unterlagen Uber
das » CosmoProfi Set”-Sorti-
ment. Abgerundet wird das Pa-
ket durch ein Angebot an Ver-
kaufstrainings-Programmen.
Dabei bleibt der Fachhandwer-
ker jederzeit flexibel, ega ob
sein Kunde die Anlage komplett
einbaut, einen Teil der Arbeiten
Ubernimmt oder vom Fachhand-

werker die komplette Montage
ausgefuhrt werden soll. Das
komplette Heizungs- und Sa
nitarsortiment der GC-Gruppe
ist in diesem Paket ebenso ent-
halten wie ,CosmoRain”-Re-
genwassernutzungsaniagen und
,» CosmoSol“ -Sol aranlagen.

Mit dem Abschluld eines Li-
zenzvertrages erhdlt der Partner
neben dem umfangreichen Sy-
stempaket ein komplettes EDV -
Programm, einen Hotline-Ser-
vice und das Update.

m Aufbaustudium Bad

Letzte freie Plétze

Wie man fir die eigene Aus
stellung und anspruchsvolle
Kunden sogenannte Material-
collagen zusammenstellt, woher
man Informationen zu interes-
santen Accessoires und Dekora-
tionsartikeln bekommt, ist ein
Thema im Aufbaustudium Bad-
gestaltung. Schon in den ein-
fuhrenden Workshops lernen die
Teilnehmer den Umgang mit
Stoffen und Accessoires zur Ab-
rundung ihrer Badplanung.
Studienplétze im Aufbaustudi-
um Badgestaltung stehen 1997
noch im rheinischen Diren so-
wie im norddeutschen Bad Zwi-
schenahn zur Verfiigung. Die
Seminartermine 1998 sind ab
Mai zu buchen. Interessenten
kénnen im zentralen Studien-
biro unter Telefon (0201)
2 58 25 kostenlos eine Liste der
neuen Termine bestellen.
Konzipiert wurde das Aufbau-
studium Badgestaltung durch die
Markenhersteller Dura-

e vit, Hansgrohe, Hoesch
- A ur_]d Hippe, die _mit dem
E i — Ziel antraten, eine um-
- ] fassende und qualifizier-
RO, te Weiterbildungsmal3-
Lom
= E'H&’lﬂ nahme speziell fir Bad-
planer bei Fachhand-
ZEICHHUNGSRATAL werkl und -handel zu
- etablieren.
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Das ,,CosmoProfi Set“ der GC-Gruppe ist
ein umfangreiches Vermarktungskonzept
fur einzelhandelsaktive SHK-Fachfirmen
sbz 9/1997



