kaufsansatz liegt in pfiffigen Detailsund be-
darfsorientierten Problemldsungen. Mit der
Vorstellung neuer Produktlinien im unteren
Preissegment wurde auf der 1SH auch der
schier endlosen Diskussion um eine Preis-
schiene auf Baumarktniveau der Garaus ge-
macht. Bei bestehenden Produkten des Lu-
xusbereichs wurden teilweise (unter
vorgehaltener  Hand)
Preissenkungen bis zu
20 % verkiindet. Damit
will die Industrie den
Uberproportionalen  Zu-
wachsraten der Bau-
marktbranche in den letz-
ten Jahren entgegenwir-
ken. Ergebnis. Kein End-
verbraucher muf3 mehr in
den Baumarkt gehen, um ei-
ne billige Handdusche,
Duschkabine oder Armatur
zu erstehen. Damit hat das
Handwerk nun ein in sich
schlUssiges, |ickenloses
Preisgeflige zur Verfligung —
. vorausgesetzt der Grofthandel
- © pramje,, ~ Orientiert sich an den Preis-
nung fr e/‘;’e Uber gjo  empfehlungen der Industrie.
cher , afte 29rone.  Doch die differenzierte Preisge-
9ra Sfjpm staltung und Ergénzung nach un-
ten hat auch ihre Tlcken: Setzen
Handel und Handwerk nicht allesdaran, den
mal3geblichen Teil ihres Umsatzes im mitt-
leren und gehobenen Preissegment zu ma-
chen, wird das Klagen auf weiter gesunke-
ne Deckungsbeitrage auf der nachsten ISH
grof3 sein.

i
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Flirs Handwerk zugéngliche
Industrie-Bruttopreise

Erfreuliches, wenn auch nichts Bahnbre-
chendes, hat sich in Sachen Preistranspa-
renz getan. Zahlreiche CD’s und Internet-
angebote, mit gebundelten Herstellerinfor-
mationen und Bruttopreisen ausgestattet,
hatten auf der I1SH Premiere. Die Brutto-

preise auch in die Kataloge einzudrucken,

trauten sich die Hersteller — trotz der schon
gebetsmihlenartigen Forderung aus dem
Handwerk — nicht. Die Angst vor Repres-
salien durch den Grof3handel ist derzeit noch
héher, as die innere Uberzeugung.

In diese Kerbe stof?en die zunehmend in den
Markt dréngenden Direktvermarkter, unter
denen sich auch diesma zahlreiche Bau-
marktlieferanten eingereiht hatten. Hinzu
kommt, dal3 das Gros der 1000 auslandi-
schen Anbieter versucht, mit Direktbeliefe-
rung und Preistransparenz die Handwerks-
betriebe als Kunden zu gewinnen. Je langer
der Grofhandel die Preistransparenz
blockiert, um so mehr leistet er damit den
Quereinsteigern Schitzenhilfe. Ob das den
Verantwortlichen in den Chefetagen des
Grofthandels eigentlich bewul3t ist?

Heizungshersteller erweitern
Produktpalette

Auch im Heizungsbereich standen keine
L,weltverandernden“ Neuheiten im Mittel-
punkt, sondern Weiterentwicklungen und
Produktmodifizierungen. Die technische
Entwicklung scheint hier weitgehend aus-
gereizt. Dafur wurde mehr denn je auf Mon-
tage-, Service- und Bedienfreundlichkeit
geachtet. Programmergdnzungen konnten
wir insbesondere bei wandhangenden und
bodenstehenden Gasgerédten — gleich ob mit
oder ohne Brennwertnutzung — sowie bei
Warmwasserbereitern beobachten. Dabei
unverkennbar — der Trend geht eindeutig
weiter in Richtung Wandgerdte. Ganz von
den Anforderungen der BImSchV war die
Entwicklung bei den Brennern gepréagt. Da
das Qualitétsniveau bei den Herstellern quer
Beet keine grofRen Unterschiede aufweist,
wird das Ringen um Markt- und Umsatz-
anteile kinftig wohl noch stérker von der
Serviceorientierung dem Handwerk ge-
genuber —und nicht zuletzt vom Preis— ent-
schieden. Erganzt wurde die Produktpal et-
te von vielen Firmen um den Solarbereich
erganzt. Dabei sollen die Sonnenstrahlen
nicht nur Brauchwasser erwérmen, sondern
auch verstarkt zur Heizungsunterstiitzung
eingesetzt werden.
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Zeitgleich zur ISH fand
am Frankfurter Flughafen
die ,,Aqua Minus*“ statt.
Doch auch auf der

ISH '97 gab’s Wasser-
spardemonstrationen
der schwébischen
Hansa-Tiiftler

Die Pressverbindung
von Kupferrohren,
hier bei Viega an-
schaulich demon-
striert, findet immer
mehr Freunde

In ,,Schutt und
Asche* prdsentierte
sich Bette: Mehr da-
zu auf Seite 118

Ideal Standard. Frisch

und ungewohnt progres-
siv — mit Sound-Pool und
der Keramikserie XL
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BWT sorgte nicht nur in Halle 1.1
fir hei3e Diskussionen: Che-
miefreie Wasserbehandlung
»Aqua total, powered by 1Q* —
getestet mit ,,Karlsruher Wasser*

Zahlen und Fakten

Mit 230 000 Besuchern wurde laut Messe-
statistik die Zahl von vor zwei Jahren wie-
der erreicht. Davon kamen 40 000 (17,4 %)
aus dem Ausland. Ebenfalls mit 40 000
schlug die Zahl der Endverbraucher zu Bu-
che. Die grofte Fachbesuchergruppe bilde-
tetraditionell das deutsche SHK-Handwerk,
dasmit 64 000 Interessierten 27,8 % der Be-
sucher stellte. Zweitstérkste Gruppe war der
Grofhandel mit 14,6 % und 33 600 Besu-
chern. Die Ubrigen 52 400 Besucher kamen
aus der Industrie, waren Lehrlinge oder
wurden in der Messestatistik nicht néher
benannt.

Von den 2171 Ausstellern kam fast jeder
zweite aus dem Ausland. Die grofiten An-
bietergruppen waren traditionell der Sa
nitérbereich mit 690 Ausstellern und die
Heizungstechnik mit 683 Anbietern. 463
Unternehmen stellten, so die M essestatistik,
Gebaudemanagement und Klimatechnik
aus. Die Ubrigen 335 Aussteller hatten Roh-
re, Pumpen, Werkstatteinrichtungen oder
EDV im Programm.

Ur den einzelnen Fach-
F mann war es unmoglich,

sich Uber alle neuen Pro-
dukte und Trends zu informieren.
Damit Ihnen dennoch nichts ent-
geht, wird die ISH-Nachlese den
Schwerpunkt der néchsten SBZ-
Ausgaben bilden. Nach Produkt-
gruppen und Herstellern geordnet,
stellen wir die interessantesten Neu-
heiten vor. Denn jetzt gilt es die In-
novationskraft der Branche zu nut-
zen, um die Renovierungslaune von
Industrie und Privatkunden zu beflU-
geln. Wird dies nicht mit Vehemenz
angegangen, durfte die gute Stimmung
der ,I1SH-Zauberwelt” relativ schnell
umschlagen. DS
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Trotz Messestre3
einfach gut drauf:
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Georg Rump,
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Colani und SBZ-
Redakteur Jiirgen

Wendnagel
Hoch im Kurs — die Solartechnik
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