" it Uber 30 keramischen

Omnia M iz o

geht der Hersteller

einen Schritt weiter zur Inter-

Preisglinstig trotz groSer Programmvielfalt =~ ndicnaisieung. = Die - Pro-
. grammvielfat entspricht nam-

und unverwechselbarem Design lich den Anforderungen der
unterschiedlichsten Mérkte im

Bereich von Basisausstattung.

Hohe Funktionalitét, gepaart mit

[ einer international geféligen

s Formsprache, ist das Rezept.

- | Von der Startwohnung fir junge

”.# i ] Familien, preisginstige Reno-

i & r vierungen von Wohnungen oder

Badezimmern in Frihstiicks-
pensionen bis hin zu Senioren-
heimen reichen die Mdoglich-
keiten der Anwendung. Sogar im
Objektbereich 1&3t sich diese
preiswerte Serieideal einplanen.
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Sanitarkorper:
Waschtisch 50, 55, 60 und
65 cm, mit Saule oder
Ablaufhaube
Waschtisch ,,Compact*
54 und 60 cm mit gerin-
ger Ausladung, mit Sau-
le oder Ablaufhaube
Eckwaschtisch mit 50 cm
Schenkellange

Bidet, wandhéngend und
bodenstehend
Wand-Flachspulklosett
Klosettkombination,
tiefspulend/flachspulend,
bodenstehend

Flach- und Tiefspulklo-
sett, freistehend mit se-
paratem Spulkasten
Tief- und Flachspulklo-
sett, freistehend in Hohe
48 cm
Omnia-vita-Modelle flr
Kinder, Senioren, Behin-
derte
Handwaschbecken, Ab-
saugurinal und Wand-
Tiefspulklosett It. Her-
steller aus anderen Se-
rien

Sanitarfarben:

Weil3 (Alpin), Starwhite,
Pergamon, Manhattan,
Sunset, Capri, Calypso,
Natura, Jasmin, Edel-
weil

Trotz der im Hinblick auf die
Kernzielgruppe  vorrangigen
wirtschaftlichen Gesichtspunkte
wurde der Anspruch auf gutes
Design auch bei diesem Pro-
gramm ernst genommen. Mit
Blick auf den Einsatz in kleinen
bis Kleinstbadern wurde auf die
Kompaktheit der Sanitérobjekte
geachtet. Die Kompaktwasch-
tische zeichnen sich durch eine
besonders geringe Ausladung
aus.

Auch bei den Farben wurde
nicht gespart, und so wird das
komplette Programm in insge-
samt elf Farbstellungen angebo-
ten. Sicherlich liegt es in der
Philosophie der Sache, dal3 man
hier quas ein Einsteigerbad,
dhnlich wie Autohersteller dies
tun, anbietet. Der so gewonnene
Kunde wird spéter, bei entspre-
chender Steigerung des Einkom-
mens, auf die hoherwertigen
Produkte des Herstellers zuriick-
kommen.
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