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❯ Heinemann ❮

Gebhart leitet Marketing
Seit dem 1. Mai 2006 ist Tanja Gebhart 
neue Marketing-Managerin bei Heine-
mann in Dießen. Bevor die 29-Jährige in 
die Vertriebsgesellschaft für Zentrale 
Staubsauge- und Wohnungslüftungssys-
teme mit Wärmerückgewinnung wech-
selte, war sie bei einem Inhouselogistik-
Systemanbieter für das Marketing ver-
antwortlich.

Im Rahmen der diesjährigen 
Mitgliederversammlung der 
Arbeitsgemeinschaft für spar-
samen und umweltfreund-
lichen Energieverbrauch 
(Asue) wurde am 27. April 
Reinhard Schüler als Präsi-
dent bestätigt. Nach dieser 
Wiederwahl tritt Schüler, der 
zugleich Mitglied des Vor-
standes der Gasanstalt Kai-

serslautern AG ist, seine fünf-
te zweijährige Amtsperiode 
an. Zugleich erfolgte auch die 
Wahl des Präsidiums.
Dem Präsidium gehören ne-
ben Reinhard Schüler Wolf-
gang Eschment (VNG – Ver-
bundnetz Gas AG, Leipzig), 
Dr. Michael Pfingsten (Ruhr-
gas AG, Essen), Günther  
Poschinger (Erdgasversor-
gungsgesellschaft Thüringen 
Sachsen mbH, Erfurt), An-
dreas Prohl (Vorstandsmit-
glied der GASAG Berliner 
Gaswerke AG), Dr. Peter 
Szepanek (Gas- und Wasser-
versorgung Osthessen 
GmbH, Fulda), Hugo Wie-
mer (Gas-Union GmbH, 
Frankfurt) sowie Dr. Rolf 
Wohlgemuth (Erdgas-Ver-
kaufs-Gesellschaft mbH, 
Münster) an.

❯ Asue ❮

Schüler als Präsident bestätigt

❯ Armacell ❮

Expansion nach Indien
Armacell hat im indischen Pune 
ein neues Werk eröffnet. Auf 
einer Fläche von ca. 13 000 m2 
entstand eine Fabrik mit einer 
Nutzfläche von rund 4500 m2. 
Keshab Chopra, der bisherige 
indische Verkaufsleiter, wird die 

neu gegründete Armacell India 
Pvt Ltd als General Manager 
leiten. Unterstützt wird er von 
Werksleiter Dayal Prakash und 
weiteren 40 Mitarbeitern. In 
Pune werden Kälte- und Kli-
madämmstoffe gefertigt.

Werkseröffnung 
in Indien (v. l.): 
Der deutsche 
Botschafter 
Bernd Mützel-
burg, seine 
Gattin und 
Armacell- 
Präsident  
Ulrich Weimer

❯ Westfa ❮

Wachstum mit Solar

Die Techem AG treibt ihre Aus-
landsexpansion weiter voran. Mit 
der Übernahme der Clorius Maler 
Service K/S und der Dansk Maler 
Service A/S (CMS-/DMS-Gruppe) 
in Dänemark baut das im MDAX 
notierte Unternehmen seine inter-
nationale Präsenz auf nunmehr 20 
eigene Tochtergesellschaften aus. 
Den Kaufpreis von 22 Millionen 
Euro finanzierte Techem in voller 
Höhe durch Fremdkapital.

Seit vielen Jahren vertreibt die 
CMS-/DMS-Gruppe Techem-
Produkte im dänischen Markt. 
Die Gruppe erzielte im Geschäfts-
jahr 2004/05 (31. August 2005) 
nach Firmenangaben einen Ge-
samtumsatz von 5,6 Millionen 
Euro und erwirtschaftete ein EBIT 
(Gewinn vor Zinsen und Steu-
ern) in Höhe von 1,3 Millionen 
Euro.

❯ Techem ❮

Übernahme der CMS-/DMS-Gruppe

Das Hagener Unterneh-
men Westfa, das in diesem 
Jahr sechzigsten Geburts-
tag feiert, hat Ende der 
90er Jahre sein traditionel-
les Geschäftsfeld (Vertrieb 
und der Logistik von Flüs-
siggas) um den Bereich 
Umwelttechnik erweitert. 
Seit dem bietet das Unter-
nehmen Komplettsysteme 
für Solarthermie und Pho-
tovoltaik an und ist inzwi-
schen auch als selbstständi-
ger Systemanbieter in ganz 
Deutschland aktiv (www.

westfa.de). Die Etablierung 
der Produkte zeige sich 
nach Unternehmensanga-
ben auch an den Zahlen: 
Im Jahr 2005 wurde ein 
Gesamtumsatz von 44 Mil-
lionen Euro erwirtschaftet, 
davon alleine 12,4 Millio-
nen durch das Geschäfts-
feld Umwelttechnik. West-
fa sieht sich im Solarther-
miebereich mit einem 
Marktanteil von 4 %. Ein 
wichtiges Ziel fürs laufende 
Jahr ist der Ausbau des Ex-
portgeschäfts in Europa.
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❯ Arcana ❮

Geschäftsbereich  
von Wülfing + Hauck 

übernommen
Die Arcana Pool Systems GmbH, 
Gerasdorf/Österreich, über-
nimmt den Geschäftsbereich 
„Hooby-Pool“ der Wülfing + 
Hauck GmbH & Co. KG, Kaufun-
gen. Das Geschäftsfeld umfasst 
das Fachhandelsprogramm für 
Privatschwimmbäder. Darüber 
hinaus übernimmt Arcana das 
Produktions- und Technologie-
Zentrum von Wülfing + Hauck in 
Oranienbaum.

Zum 1. Juli 2006 erhebt Gro-
he für alle Produkte einen 
Rohstoffzuschlag in Höhe 
von 5 % auf die aktuellen 
Listenpreise. Ursache für 
diesen Zuschlag ist die ex-
plosionsartige Entwicklung 
der Weltmarktpreise für die 
Rohstoffe Kupfer (59 % An-
teil) und Zink (41 % Anteil), 

aus denen Messing für Ar-
maturen und Brausen her-
gestellt wird.
Der Preis für Kupfer ist auf 
dem Weltmarkt seit Beginn 
des Jahres 2006 um rund 
60 %, der für Zink sogar um 
fast 65 % gestiegen. Die 
Preisentwicklung für weite-
re Rohmaterialien wie Me-

talle und Rohöl ist drama-
tisch. Grohe geht davon 
aus, dass die Kosten für 
Rohstoffe im Jahresverlauf 
noch weiter steigen werden. 
Im Jahresvergleich zu April 
2005 liegt der Preisanstieg 
bei rund plus 150 % für 
Zink und über plus 120 % 
für Kupfer.

❯ Grohe ❮

Rohstoffzuschlag auf Listenpreise

❯ Conergy ❮

Einstieg in Thermo- 
syphontechnologie

Die Hamburger Conergy AG erweitert ihre so-
larthermische Produktlinie um Thermosyphon-
Systeme durch Übernahme der europäisch-aus-
tralischen Cap-Aus Pty Limited. Das Team um 
die Solarthermie-Manager Rodger Meads, Mal 
Hayes und Hans Brekelmans ist mit einem Ver-
triebsnetz in Australien, Asien und im Mittel-
meerraum auf die Entwicklung und Distribution 
von maßgeschneiderten solaren Wärmepum-
pen und Thermosyphon-Systemen spezialisiert.

Ersatzteile werden fast im-
mer so schnell wie möglich 
benötigt. Diesen Aspekt hat 
die Öl- und Gasfeuerungs-
bedarf Handelsgesellschaft 
mbH, kurz OEG genannt, in 

den Mittelpunkt ihrer Tätig-
keit gerückt. Sie garantiert 
nach eigenen Angaben, dass 
jede Bestellung, die bis 20 
Uhr eingeht, am gleichen 
Tag verschickt und am 

nächsten Werktag zugestellt 
wird. Dies gilt an 365 Tagen 
im Jahr und in ganz Europa. 
Mitarbeiter stehen von 7 bis 
20 Uhr als Ansprechpartner 
zur Verfügung, um die Kun-

den bei Fragen und 
Problemen zu bera-
ten. Weitere Infos gibt 
es unter www.oeg.
net.

❯ OEG ❮

Schnelle Ersatzteillieferung

Geschwindigkeit ist im 
OEG-Versandlager auf-
grund modernster 
Technik keine Hexerei
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Hamberger 

Duftender WC-Sitz
Noch bis mindestens Ende Juni, 
bzw. so lange der Vorrat reicht, 
ist jedem Malong-WC-Sitz eine 
Duftschale beigefügt. Im Rah-
men der Verkaufsaktion schenkt 
Haro Sanitary allen, die sich für 
den mehrfach ausgezeichneten 
Komfort-Sitz entscheiden, eine 
Asia-Duftschale mit Zitronenblü-
tenduft. Dies ist letztlich für den 
Endverbraucher eine nette Zu-
gabe, die auch positiv auf den 
verkaufenden Installateur zu-
rückfällt. Denn ein Hauch von 
Frische sorgt für gute Stimmung 
im neuen Badezimmer. 

❯ Solar World ❮

Verdopplung  
der Solarmodul-

produktion
Die Solar World AG will bis 
zum Ende des Jahres ihre 
Kapazitäten für die Produk-
tion von Solarstrommodu-
len (ohne Shell-Standorte) 
gegenüber dem Vorjahr auf 
120 Megawatt (MW) mehr 
als verdoppeln. Zu diesem 
Zweck nahm der Technolo-
giekonzern am 4. Mai 2006 
am Standort Freiberg/Sach-
sen seine neue, 24 Millio-
nen Euro teure, vollauto-
matische Solarmodulfabrik 
in Betrieb.

❯ Erneuerbare Energien ❮

10 % Beschäftigungszuwachs
Der anhaltende Ausbau der erneuerbaren Energi-
en in Deutschland hat zu einem Beschäftigungs-
zuwachs geführt. Die Zahl der Arbeitsplätze in 
dieser Branche liegt inzwischen bei etwa 170  000. 
Gegenüber 157  000 Beschäftigten in 2004 be-
deutet dies ein Plus von etwa 10  %. Grundlage 
der Zahlen ist ein Forschungsprojekt, das vom 
Deutschen Institut für Wirtschaftsforschung 
(DIW, Berlin), dem Deutschen Zentrum für Luft- 
und Raumfahrt (DLR, Stuttgart), der Gesellschaft 
für wirtschaftliche Strukturforschung (GWS, Os-
nabrück) sowie vom Zentrum für Sonnenenergie 
und Wasserstoff-Forschung Baden-Württem-
berg (ZSW, Stuttgart) im Auftrag des Bundesum-
weltministeriums bearbeitet wird.

❯ Sharp ❮

Photovoltaik-Seminar-
angebot erweitert

Im Bereich Solarenergie wächst das Interesse 
an Schulungen über Anwendungs- und Ein-
satzmöglichkeiten. Aus diesem Grund erwei-
tert Sharp sein Seminarangebot zur Photo-
voltaik und bietet in Hamburg und München 
neben Einsteigerseminaren auch Profisemi-
nare für bereits solarstromerfahrene Hand-
werker und Architekten an. Diese Seminare 
behandeln das Thema Photovoltaik fachspe-
zifischer und detaillierter als die Einsteiger-
seminare. Als Zugangsvoraussetzung zu die-
sen Seminaren sind entweder praktische Er-
fahrung oder fundierte Grundkenntnisse zur 
Technologie und den Einsatzmöglichkeiten 
der Photovoltaik nötig. Neben den Semina-
ren bietet Sharp weitere Informations- und 
Serviceangebote zum Sonnenstrom an. Wei-
tere Infos gibt es unter www.sharp.de.

Sharp veranstaltet Photovoltaik-Seminare in München und 
Hamburg

❯ Aqua-Therm 2006 ❮

20 436 Messebesucher
Die diesjährige zehnte Ausgabe der Aqua-Therm – Russ-
lands internationale Fachmesse für Heizungs-, Sanitär- 
und Klimatechnik – war nach Aussage des Veranstalters 
MSI Fairs & Exhibitions die bisher erfolgreichste Ausgabe 
überhaupt. 489 nationale und internationale Aussteller 
aus 25 Ländern und insgesamt 20 436 Besucher nahmen 
an der Jubiläums-Messe teil. Unter den Ausstellern waren 
Firmen wie: Baxi, Danfoss, Ferroli, Geberit, Grundfos, 
Henco, Jacuzzi, Kermi, Merloni Termosanitari, Nocchi 
Pompe, Pentair, Procopi, Rettig Heating, Wavin, Wilo, 
Uponor, Viessmann und Zehnder. Die nächste Aqua-
Therm wird vom 27. 2. bis 2. 3. 2007 stattfinden.

❯ Warnung ❮

Minderwertiges  
Zinkmaterial  

im Markt

Laut Rheinzink-Presseinfor-
mation belegen aktuelle 
Werkstoffuntersuchungen, 
dass derzeit minderwertige 
Zinkmaterialien als Basisma-
terial für Dachentwässe-
rungsprodukte vertrieben 
werden. Diese Materialien 
entsprechen nicht den An-
forderungen der Werkstoff-
normung DIN EN 988. Sie 
beinhalten zum Teil zu ge-
ringere Legierungsanteile 
an Kupfer und Titan und/
oder sogar Fremdstoffe. Die 
Qualitätsmängel seien bei 
erster Anschauung nicht im-
mer sofort erkennbar. Des-
halb empfiehlt Rheinzink al-
len Handwerkern, sich die 
normgerechte Materialqua-
lität vom Händler schriftlich 
bescheinigen zu lassen und 
auf die Stempelung des Ma-
terials zu achten.
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❯ Aqua Rotter ❮

Edelstahl-Seminare

Zum Vertriebsstart des Franke 
Edelstahlprogramms für den Sa-
nitärbereich in Deutschland am 
1. April dieses Jahres hat Aqua 
Rotter das Thema „Sanitärtech-
nik aus Edelstahl im öffentlichen 
und gewerblichen Bereich“ in 
das Seminarprogramm 2006 auf-
genommen. Die Schulungen fin-
den im Ludwigsfelder Technikum 
von Aqua Rotter statt und rich-
ten sich an Sanitärfachleute, 
Auszubildende, Planer und Ar-
chitekten. Weitere Infos gibt es 
per Telefon (0 33 78) 8 18-5 08, 
Telefax (0 33 78) 8 18-3 85 und 
unter www.aquarotter.de

❯ BHKW-Praxisforum ❮

BHKW-Seminare  
in Berlin

Am 21. Juni 2006 findet in Berlin 
die Eintageskonferenz „Pflan-
zenöl-BHKW – Technologien, 
Entwicklungen, Praxiserfahrun-
gen“ statt. Neben den gesetzli-
chen Rahmenbedingungen wer-
den die Entwicklungen und 
Praxiserfahrungen der verschie-
denen Motoren-Technologien 
(Vor- und Wirbelkammermo-
toren, Pumpe-Düse-Motoren, 
Schwerölmotoren) dargelegt 
und diskutiert. Aber auch der 
Aspekt der Treibstoff-Logistik 
sowie der Motoren-Wartung 
wird hervorgehoben.
Außerdem findet am 22./23. 
Juni das Zweitages-Seminar über 
die Planung, Wirtschaftlichkeits-
berechnung und die gesetzli-
chen sowie wirtschaftlichen Rah-
menbedingungen von BHKW-
Anlagen statt. Den Seminarteil-
nehmern wird des Weiteren ein 
intensiver Einblick in aktuelle 
BHKW-Technologien gegeben. 
Weitere Infos zu den Veranstal-
tungen gibt es bei BHKW-Con-
sult, Telefon (0  72  22) 15 89 12 
und unter www.energie-konfe 
renz.de


