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Erste Fachzeitschrift  
für Energieberater
Sie wollen in den Zukunftsmarkt 
Energieberatung einsteigen oder 
sind schon aktiv mit dabei? Dann 
wissen Sie, dass gute Informatio-
nen das A und O für jede Beratung 
sind. Diese zu sammeln und regel-
mäßig zu aktualisieren erforderte 
bislang viel Zeit und Einsatz. 
Doch dies können Sie sich jetzt 
sparen:
Die Fachzeitschrift GEBÄUDE-ENERGIEBERATER infor-
miert Sie monatlich zu allen relevanten Themenfeldern wie 
Vorschriften, Fachwissen, Marketing,  Büroorganisation, Recht 
etc. Großen Wert wird zudem auf die Meinungen und Erfah-
rungen von Energieberatern gelegt.
Unter www.geb-info.de finden Sie interessante Angebote 
fürs Abonnement und fürs Probelesen.
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� Solarthermie optimal einsetzen

Das richtige Maß

� Energieberatung für Einsteiger
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 Erkennen Sie Ihr Gegenüber
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