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Mit „Best Agern” 
oder „50+-Kunden” 
können Handwerks-
betriebe ihren golde-

nen Umsatz-Herbst gestalten und 
zwar jenseits von der „Geiz ist 
geil”-Mentalität. Voraussetzungen 
dafür sind: Die profunde Kenntnis 
dieser lukrativen Zielgruppe und 
ein Maß geschneiderter Auftritt 
beim Kunden.

Die kontrollierte Wohnraumlüftung ist 
eines der wenigen SHK-Geschäftsfelder 
mit Wachstumspotenzial. Dennoch wur-
de es vom Handwerk bislang stiefmüt-
terlich behandelt. Wie sich zwei SHK-
Betriebe diesen Markt 
aktiv erschließen, er-
fahren Sie in zwei In-
terviews ab Seite

Dass es brachliegendes Potenzial 
bei der Heizkesselmodernisierung 
gibt, wissen alle. Und auch viele  
alte Heizkörper und Ventile warten 
auf den Austausch. Der Heizungs-
fachbetrieb Kessler erschließt die-
se Verkaufschancen aktiv für sich 

und setzt dabei auf eine 
nutzen- und erlebnisori-
entierte Beratung
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Erste Fachzeitschrift  
für Energieberater
Dieser SBZ-Ausgabe liegt eine 
Leseprobe der neuen Fachzeit-
schrift „Gebäude-Energiebera-
ter” bei, die ab Oktober monat-
lich erscheinen wird (Heftum-
fang: je ca. 64 Seiten). Sie ist 
Pflichtlektüre für alle, die ge-
zielt Informationen zum Zu-
kunftsmarkt Energieberatung suchen
Nutzen Sie die Chance, von Anfang an dabei zu sein und 
versäumen Sie keine Ausgabe: In der Leseprobe finden 
Sie ein Spezial-Abo-Angebot mit einem attraktiven Start-
preis (gültig nur bis zum 30. 9. 05). Wenn Sie die Lese-
probe nicht mehr im Heft finden, dann können Sie ein  
Exemplar per Telefon (0 89) 85 85 35 51 oder im Inter-
net unter www.geb-info.de anfordern.
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