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Nicht immer begnügt sich ein
WC-Becken mit einer Spülwas-
sermenge von 6 l. Häufig muß
nachgespült werden, um ein sau-
beres Ergebnis zu erzielen. An
der FH Gelsenkirchen wurde ein
Prüfverfahren zum Ver-
gleich der Spüleigen-
schaften von Klosett-
becken entwickelt und
acht ausgewählte Mo-
delle getestet

Luxuskonsum lenkt in wirt-
schaftlich unsichereren Zeiten
gezielt vom Ernst der Lage ab.
Mehr noch als die teure Kon-
sumgüter bieten Investitionen
im Wohnbereich einen dauer-
haften Werterhalt mit soforti-
ger Steigerung der Lebensqua-
lität. Wie das Handwerk dabei

profitieren kann,
erfahren Sie ab
Seite

Die Vorbereitungen für die flächen-
deckende Einführung von schwefel-
armem Heizöl laufen. Dem Hei-
zungsfachhandwerker kommt dabei
eine wichtige Bera-
tungsfunktion zu, ins-
besondere wenn es um
die Frage der Eignung
der Heizgeräte für die
neue Heizölsorte geht
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