Warmer Regen mit
cooler Welle

m wirtschaftlich wieder in bessere
U Gefilde zu steuern, heiBt die viel-

gepriesene  Zauberformel , neue
Marktfelder erschlieRen". Doch leichter ge-
sagt als getan, denn die meisten lukrativen
Markte sind bereits besetzt, wenn nicht gar
Uberlaufen. Anders sieht es bei der Raum-
klimatisierung aus, die deshalb perspekti-
visch flir unsere Branche sehr interessant
ist. In Deutschland fristet sie bis dato ein
regelrechtes ., Stiefmutterchen-Dasein”.
Die Systemtechnologie hat sich rasant ent-
wickelt. Bis auf das Befeuchten kénnen
Raumklimageréate alles, was lange Zeit nur
groBen Zentralanlagen vorbehalten war. So
werden in England dreimal so viel Gerate
abgesetzt wie in Deutschland. Von ltalien
und Spanien oder der Hochburg Japan mit
jéhrlich sechs Millionen Gerdte ganz zu
schweigen. Zum Vergleich: In Deutschland
werden pro Jahr nur rund 80 000 mobile
Raumklimagerate und 120 000 Splitsyste-
me abgesetzt. Zumindest das drei- oder
vierfache muRte mittelfristig moglich sein.

DaB die Installation dieser Produkte aus-
schlieBlich Sache des Kélteanlagenbauer-
handwerks ist, bleibt ein in Kélteanlagen-
bauerkreisen beliebter Irrglaube. Denn
beim Installateur- und Heizungsbauer ist
das Erstellen von Luftungs- bzw. Klimaan-
lagen und somit auch das Kihlen im Be-
rufsbild verankert. Weitere rechtliche Vor-
aussetzung ist lediglich der Besuch eines
zweitdgigen ,FCKW-Lehrgangs"”, da der
Umgang mit Kaltemitteln gesetzlichen Vor-
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schriften unterliegt. Fir einstiegswillige
SHK-Betriebe empfiehlt sich der Besuch von
Weiterbildungsmafnahmen, die tber den
reinen FCKW-Lehrgang hinausgehen. So
bietet der ZVSHK fur 600 Euro jetzt eine
einwdchige SchulungsmaBnahme, die im
. SHK-Fachbetrieb fiir Komfortklima* mun-
det, an. Die Industrie stellt nach Lego-Bau-
kastensystem-Manier ausgereifte System-
komponenten und Systeme zur Verfiigung.
Mehr dazu auf Seite 14.

Neben einem zeitlich auf drei Sommer-
bzw. Vorsommermonate begrenztes Sai-
songeschéft im privaten Bereich kommt
ganzjahrig die Montage von Raumklima-
gerdten in Arztpraxen, Boutiquen und
Biirogebduden hinzu. Gute Verkaufsargu-
mente gibt es reichlich: Laut Arbeitsstét-
tenrichtlinie dirfen die Temperaturen in
Blirordumen 26 °C nicht Ubersteigen. Die
Klimaanlage wirkt sich in Laden verkaufs-
fordernd aus. Am Arbeitsplatz ist sie nach-
weislich ein wirksames Mittel gegen hitze-
bedingten Leistungsabfall. Und eine ange-
nehme Nachtruhe im DachgeschoR bei
Extremtemperaturen ist auch nicht zu ver-
achten.

Wettbewerbsvorteil fir SHK-Betriebe: Im
Gegensatz zu den knapp 3000 Kalteanla-
genbauern haben wir die potentiellen Kun-
den fur Raumklimagerate schon in unserer
Kundendatei und kénnen sie per ,Klima-
Wellness-Mailing” ohne groRen Aufwand
ansprechen. Die Fahrzeugindustrie hat es
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vorgemacht: Fast 80 % der Neuwagen
werden mit , Klimaanlagen" ausgestattet.
Losen Sie lhre coole Welle aus und sorgen
Sie fur ein warmes Luftchen am wolkigen
Konjunkturhimmel. DaB Sie durch eine Er-
weiterung lhrer Angebotspalette Thre Um-
sdtze beleben kénnen, wiinscht Thnen

lhr

Do Slbstvocen

Dirk Schlattmann
SBZ-Chefredakteur

Ubrigens: Uber 200 Leser wollten am
SBZ-Profi-Experiment ,Wasser-Energeti-
sierung" teilnehmen. Die ersten 33 Einsen-
der erhalten in den nichsten Tagen ein
Gerat fur den Feldversuch. Die Auswertung
verdffentlichen wir im Spatsommer.



