FIRMEN &

FAKTEN

m Duravit
Wechsel im Vorstand
Seit dem 1. Mai 2002 ist Wer-te- und Klimaanwendungen. Die

ner Griebe (53) als NachfolgerVertriebsleitung der SFT in den|
von Jean-Pierre Floc'hlay imLandern Deutschland, Schweiz

Vorstand der Duravit AG fiir den Osterreich und zukiinftig GroR3-

Kidhn an, der in den Ruhestand
geht. Die SFT vertreibt vollher- |
metische Kompressoren fir Kal-

=

m Sanipa
Kerth wurde 60

Am 27. Mai 2002 feierte Dieter
Kerth seinen 60. Geburtstag. Der
Mitbegrinder, Hauptgesell-
schafter und Geschaftsfihrer der

Bereich Technik verantwortlich.
Griebe war zuletzt verantwortli-
cher Werksleiter in Meif3en. In
seiner neuen Funktion als Vor-
stand ist er fir die technischer
Belange aller Duravit Produkti-
onsstatten verantwortlich.

m York

Korner iibernahm
Geschiftsfiihrung

Am 16. 5. 2002 tibernahm Fried-

helm Korner (46) die Bereichs-
leitung Klimasysteme bei der
York International und zuséatz-

lich die Geschéftsfiihrung des

britannien Gbernimmt Torsten
Nadolski.

1976 an den Start gegangenen

m KKW

Weinhold ist
Geschéftsfiihrer

Wolfgang Weinhold (49) ist seit
Jahresbeginn  Geschéftsfuhrer

der KKW Kulmbacher Klima- Decker kommt aus der Marken-
gerate-Werk GmbH. Das Pro-artikelindustrie und war zuletzt
in der Garten-Branche als Ge-
schaftsfiihrer tatig.

m Hoesch
Schmitz verstarkt
Geschiftsfiihrung

Peter F. J. Schmitz (41) ist seitSanipa GmbH denkt allerdings
dem 1. Mai 2002 kaufmé&nni- noch nicht an den Vorruhestand.
scher  Geschéftsfuhrer  beilm frankischen Treuchtlingen
Hoesch. Gemeinsam mit Jochemund im thiringischen Crossen
Drewniok tragt Schmitz die Ver- beschéftigt der Badmaobel-Her-
antwortung fur die gesamtesteller rund 400 Mitarbeiter.
Hoesch-Gruppe. Der neue kauf-

mannische Geschaftsfuhrer ist

m BBS/GT
Vorstand bestiétigt

Im Rahmen der Jahreshauptver-
sammlung wahlte der Bundes-
verband Behélterschutz (BBS)
und die Gutegemeinschaft Tank-
schutz (GT) einen neuen Vor-
stand. Die Mitgliedsunterneh-
men bestatigten einstimmig das
amtierende Prasidium und den

i

duktionsspektrum des Unterneh
mens umfallt Gerate und Syste
me der elektrischen Hauswar
metechnik sowie Produkte fir
spezielle gewerbliche und indu-
strielle Kalteanwendungen. Das
KKW ist eine Tochtergesell-
schaft der Glen-Dimplex-Grup-
pe in Dublin und beschéftigt 500

Mitarbeiter. Vorstand fiir weitere vier Jahre.
Prasident und Vorsitzender ist
weiterhin Hans Werner Harling.

m Allibert Vizeprasident und Stellvertre-

Decker wurde tender Vorsitzender bIei.bt Josef

o . Lantzerath. Dem Gremium zur

Geschiftsfiihrer Seite stehen Hans Hoffmann als

Walter Decker (49) ist seit dem weiteres Prasidiumsmitglied im
1. Marz 2002 neuer Geschéftszusténdig fur die Bereiche EDV/BBS und Klaus Vogeley als
fuhrer der Allibert Bad und Logistik, Controlling, kaufman- Vorstandsmitglied in der GT.
Haushalt GmbH in Frankfurt. nische Verwaltung, Personal

und Einkauf. Im Zustandigkeits-

bereich Drewnioks liegen wei-

terhin der Vertrieb weltweit,

Marketing und Technik.

York Tochterunternehmens Sig-

ma-Frigo-Therm (SFT). Er trat
damit die Nachfolge von Albin
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nanzholding Wilo-Salmson AG
zur Wilo AG verschmolzen. Sitz

Masuhr ist der neuen AG ist Dortmund.

Vizeprésident
Im Rahmen seiner Mitglieder-
versammlung wahlte der Bun-
desindustrieverband Heizungs-, El
Sanitartechnik / Technische Ge-Neue.r Geschifts
baudesysteme e. V. (BHKS)bere’Ch
Frank Masuhr in das PrasidiumDie Duravit AG hat mit dem
des BHKS. Als Vizepréasident neuen Geschaftsbereich Wannen
soll er die Direktmitglieder im und Wellness ihre Angebotspa-
Prasidium vertreten. Das Prési{ette erweitert. AnlaR daflr wa-
dium setzt sich aus dem Prasiren Kundenwiinsche nach einer
denten Gerhard Straub und deiErganzung der Designprodukte
bisherigen Vizeprasidenten Jirum Bade- und Duschwannen.
gen Diehl und Gerhard Heiteful3,Das erweiterte Produktangebot
sowie dem neu gewahlten Vize-soll Badewannen mit und ohne
prasidenten Frank Masuhr zu-Whirlsystem sowie Duschwan-
sammen. nen umfassen, die ausschlielRlich
Uber den dreistufigen Vertriebs-
weg geliefert werden. Die Vor-
aussetzungen flr eine eigene
Accessoires-Schmiede Produktion WL_Jr_den durch _eine
. . Mehrheitsbeteiligung an einem
ist Pleite Acrylwannen-Hersteller  ge-
Bereits am 17. April 2002 eroff- schaffen, der bisher nicht mit ei-
nete das Amtsgericht Iserlohngener Marke prasent ist. Die
das vorlaufige Insolvenzverfah-neue Partnerschaft mit Sa-
ren Uber die Wortmann & Co niacrylic in Agypten entwickel-
GmbH in Hemer (AZ: 103 IN te sich aus der Beteiligung, die
42/02). Der Umsatz des Aus-Duravit bereits seit 2000 im ke-
stattungsarmaturenherstellers gingamischen Bereich halt. Die neu-
in den letzten Jahren dramatiscken Produkte werden in Deutsch-
zurlick. Eine angebliche Fordedand und Frankreich entwickelt
rung gegen einen US-Kunden inund endmontiert. Fir das neue
Hohe von 400 000 Euro, die bis-Geschaftsfeld Wannen & Well-
her nicht einzubringen war, ness ist Joern lkels (34) als
brach dem Unternehmen denGeschéftsbereichsleiter verant-
Vernehmen nach endglltig daswortlich.
Genick. Rund 40 Mitarbeiter be-
schaftigte Wortmann zuletzt.
Vom Gericht mit der Sichtung

und Verwertung des verbliebe-
nen Wortmann-Vermogens be-Bundes,{a"e”amt

auftragt ist der Iserlohner Rechtsverbot Ubernahme

anwalt Christof Kohling, Tele- Das Bundeskartellamt hat die

fon (0 23 71) 9 09 90. Ubernahme der Minol MeRtech-
nik W. Lehmann GmbH & Co
KG, Leinfelden-Echterdingen
bei Stuttgart, durch die Viterra

Unternehmen Energy Services AG untersagt.
firmi Das Bundeskartellamt ist von ei-
umfirmiert ner marktbeherrschenden Stel-

Die  Wilo-Salmson  Gruppe lung von Viterra Energy Servi-
konnte ihren Umsatz nach eigeces gemeinsam mit einem wei-
nen Angaben in 2001 um 23 %

steigern. Zu diesem Wachstum

trug mit 18,5 % die Tochterge-

sellschaft Wilo-LG Pumps Ltd.

in Korea bei, die Wilo-Salmson

2001 von der LG Gruppe aufge-

kauft hat. Rickwirkend zum 1.

Januar 2002 wurde die Wilo

GmbH mit der bisherigen Fi-

shz 12/2002



teren Wettbewerber ausgeganmensitz von Paradigma mit rund2002 gehort zudem ein umfang-

gen, die durch den Erwerb wei-160 Mitarbeitern in Karlsbad beireiches Schulungsangebot, da
Ein bundesweitessich an Mitarbeiter von Heizungs-

ter verstarkt werde. Viterra wird Karlsruhe.

Auf Wachstumskurs

die Entscheidungsgriinde deiNetz von lber 500 Fachbetriefachfirmen richtet. Die Veran- Ein Jahr nach dem Zusammen-
Untersagungsverfiigung prifenben soll die Betriebssicherheitstaltungen finden ebenfalls in derschlufd der beiden Firmengrup-
und danach Uber das weiteraller Produkte garantieren undBuderus-Niederlassungen stattpen Vaillant und Hepworth zie-

Vorgehen entscheiden.

will Paradigma 180 Mitarbeiter

Joint Venture
Ab Mai 2002 werden in China Der Umsatz soll von 38 Millio-

erstmals deutsche Paradigmaen Euro in 2001 auf rund soBamberger

Solarsysteme verkauft. HierfurMillionen Euro in 2002 gestei-
grundete das Karlsbader Untergert werden.

nehmen gemeinsam mit dem

grof3ten chinesischen Glaspro-

duzenten, der chinesischen Li+

nuo Group, im Juli 2001 ein .
Joint Venture unter der Firmie- Solaraktion 2002

beschaftigen und mit 700 Part-
nerbetrieben zusammenarbeitenE

seinen Kunden Beratung, Mon-Weitere Infos gibt es im Internethen die Geschéftsfiihrer Dr. Mi-
tage, Inbetriebnahme und Serviunter www.aktion-solar.de.
ce bieten. Bis Ende des Jahres

chel Brosset und Claes Gorans-
son eine positive Bilanz. Trotz
der insgesamt schwieriger ge-
wordenen Marktbedingungen ist
der Umsatz der Vaillant Hep-
worth-Gruppe (VH-Gruppe) um
4,1 % auf rund 1,7 Milliarden
Der Bade- und Duschwannen-Euro gestiegen. Das im Hinblick
hersteller Franz Kaldewei will auf Einmaleffekte bereinigte Er-
im Rahmen einer gro3 angeleggebnis vor Zinsen, Steuern, Ab-
ten Markt- und Markenoffensi- schreibungen erhdhte sich um
ve die Vertriebs- und Marketing- 4,9 % auf 191 Millionen Euro.
aktivitaten deutlich intensivie- Der VH-Marktanteil im wichtig-
ren. Kernstlick dieser Offensivesten Segment Wandheizgeréte

instellung der Marke

rung Shandong Linuo Paradig-Bis Ende September findet diesoll eine Einmarken-Strategiesoll sich um 2 % auf tber 25 %
ma Co. Ltd. Ziel ist es, in ChinaBuderus-Solaraktion 2002 stattsein, mit der sich das Unternehdes europaischen Marktes ver-

erstmals flachendeckend Vaku-Highlight dieser Aktion ist der
um-Rohrenkollektoren speziell ,Aktionstag Solar®. Unter die-
fur Einfamilienhauser

m? Kollektorflache produzieren ,Alternative Heiztechnik® zu se-

und einen Umsatz von 20 Mil- hen. Eingeladen sind neben denahezu

lionen Euro erwirtschaften. SeitHeizungsinstallateuren
1994 befindet sich der Fir- Endkunden. Zur

3

Demohaus mit Systemlésung von Linuo Paradigma Co. Ltd

10

einzu- sem Motto sind in den teilneh-
fuhren. Bereits in diesem Jahmenden Buderus-NiederlassunKaldewei und Bam-
will das Unternehmen 100 000gen Ausstellungen zum Themaberger

auchProduktprogrammen
Solaraktion denselben

men voll und ganz
auf die Marke Kalde-
wei konzentriert. Da

bereits seit
Jahren im Markt mit
identischen

Kunden-
kreis ansprechen, sol-
len die Programme bei-
der Unternehmen zu- pje Geschiiftsfiihrer der Vaillant Hepworth-
sammengefuhrt und Gruppe (v. I.): Claes Géransson und Dr. Mi-
gemeinsam vermark- chel Brosset

tet werden. Mit diesem

Schritt sollen die attraktivsten bessert haben. Die VH-Gruppe
Bamberger Bade- und Duschwankonnte ihren Heiztechnik-Um-
nenmodelle in das neue, erweitersatz 2001 sowohl in Deutschland
te Kaldewei-Produktprogramm wie auch in West- und Osteuro-
aufgenommen werden. Die selbpa steigern. Das Wachstum be-
standigen Vertriebs- und Marke-trug insgesamt 3,9 % auf 1,372
tingaktivitaten der Firma Bam- Milliarden Euro. Im Non-Hea-
berger werden unter Beachtunding-Geschéft stiegen die Um-
aller Verpflichtungen bis zum 31. sétze um 5,0 % auf 313 Millio-
12. 2002 abgewickelt. Im neuennen Euro. Vom Gesamtumsatz
Jahr soll Bamberger dann ausentfielen knapp 1,3 Milliarden
schlieBlich fiir Kaldewei agieren. Euro (+1,2 %) auf das Ausland
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und 386 Millionen Euro Kichenstudios und Moébelh&u-
(+14,9 %) auf Deutschland. Dieser, die bereit sind, fur das Ko-
VH-Gruppe hat 2001 mit 59 chen mit Gas aktiv zu werden.
Millionen Euro (Vaillant Grup- Weitere Infos gibt es unter Te-
pe 2000: 37 Millionen Euro) er- lefon (0 64 62) 9 23-3 35.
hebliche Mittel in Sachanlagen

investiert. Mit 41 Millionen Eu-

ro entfielen 69 % hiervon auf die

Heiztechnik. Fur Forschung und ; ;

Entwicklung wurden 39 Millio- Innovatmnspre's

nen Euro aufgewendet. Die VH-erha”e"

Gruppe beschéftigte am JahresAnlaBlich der Bois Energie 2002
ende 2001 insgesamt 9089- der franzdsischen Fachmesse
(2000: 9432) Mitarbeiter. Hier- fir Holzfeuerungen — erhielt der
von arbeiteten 3761 (41 %) inEuro Pellet von Froling im April
Deutschland und 5328 im Aus-in der Kategorie automatisch be-
land. Auf die Heiz-
technik-Bereiche ent- ‘ﬁ
fielen dabei 7300 und i
auf die Non-Heating- »!"
Sparten 1789 Mitar-
beiter. Die Gruppe |
gibt sich zuversicht-
lich, bei Umsatz und -
operativem Ergebnis §
auch weiterhin
Wachstum zu erzie-
len, insbesondere vor |
dem  Hintergrund,
dal3 die Vorteile aus
der Integration von
Vaillant und Hep- [nnovationspreis fiir Fréling (v. I.): Georg

worth  zunehmend Plotz (Exportleiter) und Georg Friling

realisiert werden. Zu- (Geschiiftsleitung)

dem erwartet man,

dal® sich der européische Heizschickte Holzfeuerungsanlagen
technik-Markt mittelfristig posi- den grof3en Innovationspreis.
tiv entwickeln wird. So soll sich Als bedeutendste Innovation bei
das Volumen der europaischerder Verfeuerung von Holzpellets
Kernmaérkte insgesamt bis 2005~urde der neuartige selbstreini-
um ca. 5 % auf Uber 10 Milliar- gende Walzenrost von einer in-
den Euro erhohen. Antriebskraf-ternationalen Jury ausgezeich-
te seien hierbei die zunehmendaet.

Verflugbarkeit von Erdgas, die

Emissions- und Energieeffizienz-

Gesetzgebung sowie die Trend¢

zu dezentraler und raumspareng hsatz leicht

der Heiztechnik. .
gestiegen

Die anhaltenden Minusgrade in
den Wintermonaten des vergan-
Gas-Partnerschaft genen Jahres hapen zu einem An-
.. stieg der Energienachfrage ge-
gegriindet fuhrt. Auch die deutsche Fliis-
Die Oranier Heiz- und Koch- siggas-Wirtschaft konnte einen
technik GmbH hat eine Gas-leichten Absatzzuwachs verzeich-
Partnerschaft gegriindet, mitnen. Die im Deutschen Verband
dem Ziel zunehmend in privaten
Haushalten Kiichen mit moder-
nen Gasgeraten auszustatten. Zu
den Partnern gehdren regionale
Gas-Versorgungsunternehmen
sowie ausgewahlte Einzelhan-
delsunternehmen wie etwa
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Flissiggas e. V. (DVFG) zusam-lich der Absatz von 50 000 4m
mengeschlossenen 50 Versor(1998) auf rund 440 000 dm
gungsunternehmen konnten im(2001). Dieses Wachstum, ver-
Jahr 2001 einen Umsatz von rundunden mit der stetig steigenden
2,3 Milliarden DM erwirtschaf- Mitarbeiterzahl, war Anlaf, in
ten. Der Flussiggas-Inlandsab-eine industrielle Produktionshal-
satz lag bei rund 1,46 Millionenle umzuziehen. Auf der Ju-
Tonnen und damit 0,8 % Uberbilaumsfeier prasentierte das
dem Niveau des Vorjahres. DadUnternehmen die neue, mit drei-
mit einem Anteil von 61,3 % be- facher Kapazitat angelegte Be-
deutendste Marktsegment waischichtungsanlage.

der vor allem Heizzwecken die-

nende Tankgasabsatz. Auf den

weiteren Rangen folgten diem [T

Flissiggas-Lieferungen in Grof3- ; ;
tanks mit 14,4 % und das FIaschen-V ert”ebszwe'g von

gasgeschéaft mit einem Anteil von Wiirth iibernommen
9,3 %. Absatzverbesserungen eDie Installations- und Verbin-
warten die Flissiggas-Versorgedungstechnik GmbH & Co. KG
in den nachsten Jahren vor allenflVT) aus Rohr (Mittelfranken)
dort, wo aufgrund der neuenhat zum 1. April 2002 den Ver-
Energieeinsparverordnung nichtriebszweig ,Prineto” von lhrer
nur veraltete HeizungsanlagerMuttergesellschaft, der Adolf
ausgetauscht werden missen)urth KG in Kunzelsau uber-
sondern gleichzeitig auch andermommen. Dieser Schritt soll ein
Heizenergien substituiert werdennoch flexibleres und schnelleres
Vielversprechende Zukunftsper-agieren am Markt ermdglichen.
spektiven sieht die Branche abebie IVT wurde 1995 in Schwa-
vor allem im Marktsegment Au- bach gegrindet. Mit dem Bezug
togas. Flissiggas als Antriebs-des neuen Standortes in Rohr im
energie werde angesichts steiFrtuhjahr, habe die Lagerkapa-
gender Benzinpreise zu einer zuzitat erheblich erweitert und die
nehmend kostensparenden undieferlogistik verbessert werden
gleichzeitig  schadstoffarmenkonnen. Zusatzlich wurde eine
Kraftstoff-Alternative. 1000 n? groRe Halle fur die ei-
gene  Kunststoffrohrfertigung
geschaffen.
m Interpane Solar

N_eue Pro_duktionshalle m Technomar
eingeweiht

Zum finfjahrigen Geburtstag Studie zur .

weihte die Interpane Solar ge-Wohnungsliiftung
schichtungsgesellschaft ihreNeue Rahmenbedingungen und
neue Produktionsanlage anmEntwicklungstendenzen, sowie das
Stammsitz in Lauenforde/Weserlnkrafttreten der EnEV und die
ein. Mit dem hochselektiven Ab- damit verbundene zunehmende
sorberband Sunselect liefert dagusfihrung dichterer Gebaude,
Unternehmen Basismaterial fiirlassen fur die kommenden Jahre
thermische Sonnenkollektoren.eine steigende Nachfrage fur un-
Seit 1998 verdoppelte sich jahrterschiedliche Lésungen der kon-

Die neue Be-
schichtungs-
anlage ver-
grdéBert die
Produktions-
kapazitat fiir
das selektive
Absorber-
band Sun-
select auf
das Drei-
fache
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trollierten Wohnungsliiftung er- Finanzierungsanteils beteiligen.erreicht, erhalten bis zu 50% delker, Planer etc. an. Von den Teil-
warten. Zu welchen Losungen undZur Absicherung von Ergebnis-Kosten fir die Standflache, dennehmern werden Vorkenntnisse
vor allem zu welchem Systemum-sen wird kurz vor Abschluf ein Standbau sowie anderer Aufin der Solartechnik und erste
fang der Markt tendiert, soll in Szenario-Workshop durchgefiihrtwendungen, die unmittelbar mitPlanungs- und Praxiserfahrun-
einer Studie erarbeitet werdenDie Studie soll am 22. Juli 2002dem Messeauftritt zusammenhagen erwartet. Damit hebt sich
Neben der Klarung technischerstarten und Anfang Dezembergen. Die Férderung kann bis zudas Bildungsprogramm von An-

und wirtschaftlicher Anforderun- 2002 fertiggestellt sein. Weiterefunf Mal im Jahr erfolgen. Die geboten ab, die lediglich Grund-
gen von kinftig akzeptierten Lif- Infos gibt es bei Technomar, Te-wiederholte Teilnahme an eineragen zur Sonnenenergienutzung
tungskonzepten wird dargestelltlefon (0 89) 41 94 18-0, TelefaxMesse wird bis zu drei Mal ge-vermitteln. Die Teilnehmer pro-

wie sich die Wohnungsliftungin (0 89) 4 70 50 08, E-Mail: fordert. Die Forderantrage sindfitieren bei den Seminaren vom

die Gebaudesystemtechnik eininfo@technomar.de spatestens sechs Wochen vdknow-how der Solarpraxis AG,
binden laft und welcher Bedarf Messebeginn an die Sachsischdie als Kompetenzzentrum fir
daraus fur neue Luftungskonzep- Aufbaubank, Frau Zschoke, Te-Solartechnik aktuelle Entwick-
te und Einzelkomponenten ent- lefon (03 51) 49 10 47-43, Te-lungen in Forschung und An-
steht. Die Ergebnisse der Unter-s h féird lefax -05 zu richten. wendungspraxis vermittelt. So
suchung sollen auf ca. 500 durch® acnsen 0{' _ert kénnen auch Fachleute neue
zufihrenden  Experten- undMessebeteiligung Losungsansatze fur Planung,
Breiteninterviews sowie auf um- Nach Informationen der Leipzi- Betrieb, Optimierung und Feh-
fangreiche De.sk-research' undyer Messe untersttitzt der '.:rei'Solarseminare fiir lervermeidung 'kennen lernen.
Rechensimulationen  basierenstaat Sachsen kleine und mittel- . Zusatznutzen bietet u. a. das An-
Fiir die Durchfiihrung dieser Stu-stindische Unternehmen bei einefortgeschrittene gebot, individuelle Anlagenbei-

die bildete Technomar und dieMessebeteiligung an der SHKGSolarstrom- und Solarwérmean-spiele im Seminar zu bespre-
TU Dresden, Institut fir Ther- Leipzig. Unternehmen mit weni- lagen richtig planen, installierenchen.

modynamik und Technische Ge-ger als 250 Beschaftigten, deremund betreiben. Seit Juni 2002Weitere Infos gibt es im Internet
b&udeausristung, eine Arbeitsgedahresumsatz 40 Millionémicht bietet die Solarpraxis AG dazuunter www.solarpraxis.de und
meinschaft. Interessenten kond{ibersteigt, oder deren Bilanzsumin Berlin und Miinchen Profi-Ta- von Berthold Breid, Telefon
nen sich durch Ubernahme einesne nicht mehr als 27 Millioneh gesseminare fiir Fachhandwer{0 30) 72 62 96-4 06, Fax: -3 09.



