PANORAMA R

Vertrieb auch iiber den Kiichenfachhandel?

AGSI-Positionen

bergen

Diskussionsstoff

Auch aufgrund eines sich
dramatisch verschlechtern-
den Inlandsgeschéftes und
einem wachsenden Kosten-
und Preisdruck denkt die
Arbeitsgemeinschaft
Sanitdrarmaturenindustrie
(AGSI) iiber neue Einzelhan-
delsformen nach. Zum
Thema Ostmessen gab es
auf der Pressekonferenz
Mitte Mai ebenfalls konkrete

Konstante Inlands-5chwiche

Sanitémmmaturen: Indesserauf der
Unisatrentwicklung seit 1568

:I.l--ul.' -'r'

160 ] v 1

160 __| (e ¥

140 [ |wisrs L

1418 E

130 @ S Hﬂf |

mo 'H._.‘ &

~ ¥

'||'_||.'h n‘-"- a-"':l' r

“"l:lf b

oo | > d

L — -RH"-\-.. '\:

Al i

& -":”:"" . _,.-" :

einem positiven Start | an — ;
im ersten Halbjahr 98 LS8 LS8 V.98 99 199 @L99 YS9 100 1L00 NLOO WOO Lo

(+2%) im zweiten il e

Halbjahr ein Minus von Der deutsche Armaturenmarkt ist konstant riicklaufig. Wie die Gra-

9 % zu Buche. Der un- fik zeigt, sackte der Umsatzindex im vierten Quartal 2000 hier so-
erwartete Einbruch gar auf einen Tiefpunkt. Die Schere wird sich, so die AGSI-Pro-

sorgte insgesamt fir ei- gnose, noch weiter dffnen

nen realen Umsatzrick-

gang von 3 % gegenuber 1999. Dabei habschérfter Wettbewerbsdruck. Die erneut um
das generell verschlechterte Konsumklimaca. 2,5 % auf knapp 500 Millionen DM ge-
auch die, mit run&/s des deutschen Bran- kletterten Importe spielten dabei ebenso ei-
chenumsatzes, wichtigste Saule der Badre Rolle wie die durchschnittlich um 5%
modernisierung und -renovierung erheblichgestiegenen Produktionskosten. Das erste
beeintrachtigt. Im seit Jahren sinkenderQuartal 2001 war ,ein Spiegelbild“ der
Neubausektor hinterlie3en die um 20 % verSchluBphase 2000. Aus heutiger Sicht geht
minderten Eigenheimgenehmigungen ihredie 30 Firmen umfassende AGSI in diesem
Spuren, konstatierte AGSI-Geschéftsfuhredahr in Deutschland von einem weiteren
Burchard. Die Folgen: ein weiter ver- Umsatzriickgang von 3 % aus.

Aussagen.
och vorab zur allgemeinen Entwick-
D lung. Nur das nochmals kréaftige Ex-
portwachstum verhinderte im ver-
gangenen Jahr eine ,eiskalte Umsatzdu
sche” fur die deutsche Sanitararmaturenin
dustrie. Zwar meldet sie mit insgesamt rung
4 Milliarden DM, preisbereinigt um 4 %
hohere Verkaufserlose als 1999, eine neu
Bestmarke. Dariiber kann sich die stark mit
telstandisch gepragte Branche mit Blick auf
das zuletzt ,dramatisch verschlechterte In
landsgeschéaft* jedoch nur bedingt freuen
Nicht zuletzt befligelt durch den schwacher
Euro, kletterte die Ausfuhr um 12 % auf et-
wa 1,8 Milliarden DM (1,58 Milliarden
DM). Beim Inlandsgeschéft stand nach

Vielfalt mit Folgen
Beim Kauf von Bad- und Kichenarmatunen
kennen die Deulschén benen Komigieseg” mehi
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Die stark steigende Zahl von Verkaufsplatzen im Kiichen-, Mébel- und Fliesenfachhandel geht
(nicht nur) bei Bad- und Kiichenarmaturen zu Lasten der Bezugsquelle ,,Installateur und
GroBBhandel”, Die anhaltenden Marktanteilsverluste schlagen auch auf die vertriebswegtreuen
Hersteller durch
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sumforschung (GfK) misse man bei
Kichenarmaturen befirchten, dall Hand
AuRerst positiv dagegen sieht Andreaswerk und GroRhandel ihren Kampf gegen
Dornbracht die im April erfolgte Griindung alternative Vertriebswege ,scheinbar auf-
des Industrieforums Sanitar (IFS). Dergegeben haben“. Bezogen auf den Stiick
Schritt zieht, meinte der AGSI-Vorsitzen- absatz lag ihr seit Jahren ricklaufiger
de, die richtige Konsequenz aus der NotMarktanteil 2000 nur noch bei 28,5 %.
wendigkeit, dal sich die Herstellerseite ein\Wahrend Baumarkte auf hohem Niveau (34
heitlich positioniert und formiert. Das ,jetzt %) stagnierten, seien vor allem Kiichenstu:
wieder austarierte politische Gleichge-dios (21,6 %) deutlich auf dem Vormarsch.
wicht" sei vor allem mit Blick auf die an- Bei Badarmaturen rangiere die Einkaufs-
stehenden Strukturverdnderungen hilfreichstatte ,Installateur und Gro3handel* mit
Die AGSI fiihle sich u. a. durch die Beru-57,5 % vor Baumérkten (30,1 %), der Grup-
fung von Burchard auch zum IFS-Ge-pe ,Sonstige* (8,1 %) und Md&belhdusern
schaftsfihrer in ihrer bisher und weiter ak-(4,3 %) zwar noch auf Platz 1. Aber auch
tiv betriebenen Branchenarbeit bestatigthier zeige ein ,stetiger Marktanteilsverlust*
Als ein Beispiel dafur nannte er das Votumfiir die Teilnehmer am professionellen Ver-
zur deutschen SHK-Messelandschatft. triebsweg die Notwendigkeit auf, ,aktiv in
Burchard erinnerte dabei an die vor einendie weitere Entwicklung einzugreifen®.
Jahr von der AGSI erhobene Forderung
nach einer Konzeption 1+3. Der damit ver-,, . . g
bundene Verzicht auf die, so Burchard,Keme I”dus”’elos"”y
»hicht wettbewerbsfahigen Veranstaltun-Es kommt darauf an, appellierte Dr. Pan-
gen“in Berlin und Leipzig habe zu teilweise kow an FachgroRhandel und Fachhandwerk
-aulRerordentlich heftigen Reaktionen* ge-,neue qualifizierte Einzelhandelsformen®
fuhrt. Aber auch nach den in der Folgezeitgemeinsam in die Wertschopfung der Bran-
stattgefundenen Dialogen mit Reprasentanehe zu integrieren. Die AGSI schlage dafiir
ten des ostdeutschen Fachhandwerks ureine abgestimmte Arbeitsteilung vor. Dabei
der Messe Leipzig hat die AGSI ihre Posi-misse die Industrie vertriebsweggerechtt
tion nicht gedndert. Dieser mit ArgumentenProdukte und Dienstleistungen entwickeln.
untermauerten Auffassung habe sich da®er Grof3handel solle sich verstarkt um
IFS in einem Brief an Bruno Schliefke, dem Kunden im Bereich der ,neuen Absatzmitt-
Kuratoriumsvorsitzenden der ,SHKG Leip- ler* bemiihen. Das Handwerk schlief3lich sei
zig", jetzt offiziell angeschlossen. Ein Si- aufgerufen, neue Kooperationsformen wie
gnal, das die Armaturenindustrie gerade we;Shop-in-Shop“-Systeme oder komplette
gen der bisherigen Zurtickhaltung andereDienstleistungskonzepte zu realisieren. E:
Produzentengruppen ,sehr befriedige“.  gehe also nicht um eine ,Industrielésung",
sondern darum, durch gemeinsame An
Kiichenarmaturen: §trengufngep eirllle ,,w\t/aiterga Seschf\ftserosio
Nur noch 28,5 % Marktanteil 'r:inmfer?n(_essmne en Vertriebsweg® zu ver
Besorgt beobachtet die ArmaturenfraktionKonkrete Anst6f3e dazu soll auch das ,2.
hingegen die Entwicklung an der Einzel-AGSI-Sanitéar-Hearing"” liefern. Das Thema
handelsfront. Dr. Michael Pankow wies auflautet: ,Offnung statt Abschottung — Wel-
die ,stark wachsende Zahl“ von Verkaufs-che Antworten findet die Sanitarbranche aulf
platzen fir Badartikel u. a. im Fliesen-, die wachsende POS-Vielfalt bei Badpro-
Kiichen- und Mobelfachhandel hin. Die pri- dukten vor der Wand?“ Das Forum findet
vaten Endabnehmer, die nach Aussage desn 24.10.2001 in Frankfurt am Main statt.
stellvertretenden AGSI-Vorsitzenden 76 %Interessenten kdnnen sich schon jetzt beir
der Nachfrage bestreiten, favorisierten zu-Tagungsburo Linnigpublic GmbH in
sehends die Absatzmittler mit konsequenteKoblenz, Telefon (02 61) 3 03 83 94,
Bedarfsorientierung. Fur die Markenindu- Fax (02 61) 3 03 83 91, E-Mail FLinnig@
strie gelte daher das eigentlich paradoxeol.com, anmelden. ad
Motto ,Geschéftsverluste durch Vertriebs-
wegtreue”. Deshalb habe die AGSI bereits
1999 eine Position zur Weiterentwicklung
und Starkung des professionellen Ver-
triebsweges formuliert und verdffentlicht.
Speziell im GroRhandel sei das damals
Jfalschlicherweise" als Abkehr vom drei-
stufigen Prinzip interpretiert worden.
Die inzwischen weiter verschérfte Situation
lasse sich an niichternen Zahlen ablesen.
Nach Erhebungen der Gesellschaft fiir Kon-

Keine Messe im Osten
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Dr. Michael Pankow:
Installateur und GroBhandel ha-
ben bei Kiichenarmaturen ihren
Kampf gegen alternative Ver-
triebswege scheinbar aufgege-
ben. Ihre Absatzanteile bei Arma-
turen sind seit Jahren riickldufig
und beliefen sich im Jahr 2000
auf nur noch 28,5%"

Andreas Dornbracht:

.Das durch die Griindung des IFS
wieder austarierte politische
Gleichgewicht ist vor allem mit
Blick auf die anstehenden, unab-
dingbaren Strukturverdnderungen
hilfreich”

Wolfgang Burchard (AGSI und
IFS-Geschiftsfiihrer):

.Die Veranstaltungen in Berlin
und Leipzig haben sich als nicht
wetthewerbsfihig erwiesen”
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