FIRMEN & FAKTEN

ren angehdren: Rolf- gearbeitet. Zuletzt war der
Dieter Lobe (54) ist 40jahrige als Geschéftsfuhre
fur  Administration bei Kémmerling Kunststoff in
und Finanzen, Dr. Er- Wien tatig. Strategische Zielset-
hard Ehresmann (45) zung des neuen Chefs ist eing
fur den Bereich Tech- noch stérkere Positionierung de
nik zustandig. Marke Upat in Deutschland und
Elco Klockner er- im Ausland. Er setzt dabei vor
wirtschaftet mit rund allem auf die Kernkompetenzen
800 Mitarbeitern ei- bei chemischen Verbundanker
nen derzeitigen Jah-und den Anker fir schwere
resumsatz von UberLasten.

200 Millionen DM.

Kernkompetenzen

des Hechinger Unter- m Koralle

nehmens sind Bren- Verkaufsleitung

ner, Brennwerttech-

nik, Solarsysteme so- 1€l besetzt

wie der Service an Heiztechnik-Bei Koralle hat es eine perso-m Beffe

Frank Bode (I.) und Detlef Wolter

m Elco Klockner

5 i Produkten. Das Unternehmemelle Veranderung im Vertriebs- iy
Gesc’!aﬂSfUhmng gehort zu der zum Verkauf ste-leitungsteam gegeben. Fir dieNeue Marketmy . und
erweitert henden Wolf-Gruppe, die wie-Region Mitte ist Carsten Sahl-Produktmanagerin

Die Elco Klockner Heiztechnik derum zur Preussag AG gehort
GmbH mit Sitz in Hechingen hat

zum 1. Méarz 2001 zwei neue Ge-

schaftsfihrer bestellt: Detlefm Upat

Wolter (44) fuhrt den Ge- pa :

schéftsbereich  Vertrieb und Rossm.’: 'St..neuer
Marketing, Frank Bode (34) den Geschiiftsfiihrer
Geschéftsbereich Service. DaDominik Roéssler verantwortet
mit l6sen sie gemeinsam Tomals neuer Geschaftsfihrer die
Kaiser ab, der bisher als Ge-Bereiche Vertrieb und Marke-
schaftsfihrer der Mainburgerting beim Befestigungsspeziali-
Wolf GmbH diese Aufgaben in sten Upat. Vor seiner Berufung
Personalunion wahrgenommerzum Geschaftsfiihrer bei Upal
hat. Detlef Wolter, Maschinen- hat Rossler in verantwortlichen
bau-Ingenieur, war zehn JahrePositionen in den Bereichen
lang  in  unterschiedlichen Marketing und Vertrieb in der
Flhrungspositionen bei Vaillant Textil- und Kunststoffwirtschaft
tatig, bevor er am 1. Juli 2000
zu Elco Kléckner wechselte.
Frank Bode, gelernter Industrie-
kaufmann und Betriebswirt, ist
seit dem 1. Oktober 2000 fur das
Unternehmen tétig. Auch er kam
von Vaillant, wo er u. a. fur das
internationale Service- und Er-
satzteilgeschaft verantwortlich
war.

Komplettiert wird die Fihrungs- |
spitze durch zwei weitere Ge-
schéftsfuhrer, die dem Unter-
nehmen in ihren jetzigen Posi-
tionen bereits seit mehreren Jah

p—r_
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mann (42) als Verkaufsleiter Seit dem 1. April 2001 ist Su-
sanne Schréder Marketing-Pro-
duct-Manager beim  Stahl/
Emailwannenhersteller  Bette,
Delbriick. Die Diplom-Kauffrau
war im Anschluf3 an ihr Studi-
um drei Jahre im Produktmana-
gement des Badewannen- und
Duschabtrennungsherstellers
Koralle tatig. Susanne Schroder
will in den nachsten Jahren da-
zu beitragen, die Marktposition
von Bette auszubauen, die Kern-
kompetenzen zu kommunizieren
verantwortlich. Die Region Mit- sowie die Produkte wertschop-
te umfaldt in NRW das Rhein-fend zu vermarkten.

land und das Ruhrgebiet sowie

Nordhessen, Thiringen und

Sachsen. Als neuer Regionaly |/V/jttler

Verkaufsleiter steuert Sahlmann .

die Aktivititen von sechs Generationswechsel
AuBendienst-Gebietsleitern.Beim HLK-Armaturenhersteller
Sahlmann berichtet an KajoWittler, Schlo3 Holte-Stuken-
Mondorf, Leiter des gesamtenbrock, wechselte im Zuge der
Koralle-Vertriebs Inland fur Unternehmernachfolge der Be-
Duschabtrennungen, Bade- unditzer. Neuer Eigentiimer ist Jorg
Duschwannen sowie WellnessZielasek, der die Geschaftsan-
produkte. Als Verkaufsleiter teile durch eine Holding Uber-
sind neben Sahlmann wie bishenimmt. Er hat auch die operati-
Horst Klein (Region Nord) und ve Fihrung der Wittler Armatu-
Helmut Dubke (Region Sud)ren GmbH seit 1. April 2001
tatig. Ubernommen. Zielasek ist seit
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langem in der HLK-Branche Markenproduzenten Duscholux,
tatig, zuletzt bei Belimo als Mit- Glami, Hoesch, Hippe, Kermi
glied der Konzernleitung. und Koralle an. Durch die ein-
Fritz Wittler, bisheriger Besitzer stimmig beschlossene Aufnah-
und Geschéftsfihrer der Gesellme von Glamu sieht der ADA
schaft, sieht durch diese Losung/or allem seine Position in dem
den Fortbestand als eigenstandimmer wichtigeren Echtglas-
ges Unternehmen und vor allemSegment gestérkt.
die nachhaltige Weiterentwick- Unterschiedlich motiviert seien
lung des Ventilspezialisten gesi-die beiden Abgange aus dem In-
chert. Der neue Eigentumerdustriekreis. Bei Diker habe die
verfolgt eine Wachstumsstrate-Entscheidung des Unterneh-
gie in bezug auf Sortimente undmens, die eigene Fertigung vor
Mérkte. Duschabtrennungen zu beender
zwingend zum Verlassen des
ADA geflihrt. Laut Satzung ist
eine Mitgliedschaft nur mit Pro-
Marketingleiter duzentgnstatus maglich. Im
. Falle Lido waren dagegen ,nicht
Kastel geht mehr deckungsgleiche Auffas-
Peter Kostel, langjahriger Mar-sungen zur gemeinsamen Kom:
ketingleiter von Wirsbo-Velta in munikationsstrategie® mafige-
Norderstedt wird Ende Juni dasbend, lautet die Begriindung des
Unternehmen verlassen. AngaADA.

Teiliibernahme von
Diiker geplant

Villeroy & Boch und Diker ha-
ben Verhandlungen im Hinblick
auf die Ubernahme des Kunst-
stoffbereichs von Diker aufge-
nommen.

Duker mochte kunftig ihre Ge-
schéaftstatigkeit auf die traditio-
nellen Kernkompetenzen kon-
zentrieren: Erzeugnisse aus
ben zu den Griinden machte K6Gul3eisen fir den Hoch- und
stel, der auch als Spezialist furTiefbau sowie hochséurefest
moderne Kommunikation und emaillierte Komponenten fur
IT-Technologie gilt, nicht. Der- den Einsatz in der chemischer
zeit sondiert der Marketingfach-Industrie. Vor diesem Hinter-
mann diverse Angebote — margrund hat Duker die Absicht,
darf gespannt sein, wo er wiedesich von ihrem Kunststoffbe-
auftaucht. reich zu trennen. Aus Sicht von
Villeroy & Boch wirde die
Ubernahme des Kunststoffberei-
ches von Diker eine weitere

- : Verstarkung des Unternehmens
Diiker um! Lido bereichs Wellness insbesonder:
ausgeschieden in Deutschland und Frankreich

Mit einer neuen Mitgliederfor- darstellen.
mation setzt der Arbeitskreis
Duschabtrennungen (ADA) sei-
ne weiteren gemeinsamen Akti-
vitaten fort. Dabei steht dem
Eintritt von Glami (Heiters-
heim) das Ausscheiden von
Diker (Karlstadt) und Lido (Me-
spelbrunn) gegenuber, heil3t es
in einer Pressemeldung. Damit
gehdren dem Herstellerverbund
nun die sechs am professionel-
len Vertriebsweg orientierten
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Unter  www.shk.de/WPC2002
. und in der SBZ werden wir Sie
Neuer Messetermin
Die 19. Fachmesse ,Sanitar—
Heizung—Klima“ Essen findet
von Dienstag, 12., bis Samstag}
16. Marz 2002 statt. Um Uber-H

um knapp 1 % auf 855 Millio- richten. Die Fachbesucher wer-
nen Euro leicht gesteigert. Derden mit Hilfe des elektronischen

standig auf dem laufenden haltenRickgang im Inland um 12,5 % Systems EBES registriert, das —

auf 336 Millionen Euro konnte laut Messe — u. a. die Kontakt-
durch die Steigerung im Auslandanbahnung fir die Aussteller er-
um 12,1 % auf 519 Millionen leichtern soll. Erweitert werden

Euro sowie den hierin enthalte-soll auch das Rahmenprogramm.

schneidungen mit anderen Ver- O.I.Ieywe” und nen Zuwachs durch die Uber-Nach mehrfachen Terminverle-
anstaltungsterminen zu vermei-Griinbeck nahme des italienischen Kesselgungen wurde nun der 9. bis 12.
den, geht sie zwei Wochen spébie Honeywell AG - Ge- herstellers BPK (21 Millionen Oktober 2002 als Veranstal-
ter als ursprunglich geplant anschaftsbereich Wasserarmatureiuro) tberkompensiert werdentungszeitraum festgelegt. An-
den Start. Auf der ,SHK Essen“— sowie die Griinbeck WasserDer Auslandsanteil am Umsatzmeldeschluf? ist der 5. Dezember
werden ca. 670 Aussteller ihr ak-aufbereitung GmbH wollen in stieg auf 61 % (1999: 55 %). Fiir2001.
tuelles Produktangebot rund umder Zukunft bei einzelnen An- Forschung und Entwicklung hat
die Bereiche Sanitar, Heizungwendungen fur Losungen in derVaillant 2000 tiber 25 Millionen
und Klima présentieren. Trinkwasserinstallation koope- Euro aufgewandt. Im Jahres-

rieren und ihre beiderseitigendurchschnitt 2000 wurden ins-

Kernkompetenzen zum Vorteilgesamt 5605 Mitarbeiter be-Vorstandswahlen

ihrer Kunden ergénzen. Die Zu-

sammenarbeit soll jeweils pro-
jektbezogen in den Entwick-
lungsabteilungen greifen und
hier zu Synergien fiihren. Ho-

Vorstand tagte
in Berlin

Der Vorstand des World Plum-
bing Council (WPC) — der welt-
weiten Dachorganisation der
SHK-Verbande — traf sich am 6.
und 7. Mai in Berlin zur halb-
jahrlichen Zusammenkunft.

Wichtigste Tagesordnungspunk-

behandlung aktiv und gewinnt
nach eigenen Angaben

te waren die nunmehr erreichtet
enge Zusammenarbeit mit de
World Health Organization
(WHO) sowie die Vorbereitun-
gen zur World Plumbing Confe-
rence 2002 in Berlin (23. bis 26.
Mai 2002). Das vom ZVSHK als
gastgebendem Verband vorbe
reitete  Programm wurde ein-
mitig angenommen:

23. Mai 2002: abends Welcome

echnik. Die umfangreiche Pro-
Honeywell die Moglichkeit, das

mit Anwendungen zu erweitern,
die in Funktion und Qualitat er-
probt sind. Die Weiterentwick-
Tung von Honeywell zum kom-

Party und Eréffnung der beglei-
tenden Fachausstellung

24. Mai 2002: Feierliche Kon-
grefRerdffnung am Vormittag,
nachmittags Workshops

25. Mai 2002: Ganztagige
Workshops/Konferenzprogramm
26. Mai 2002: morgens Ab-
schluf3veranstaltung

Fir diese Weltkonferenz der
SHK-Verbande werden 1500 bisLeichtes

2000 Teilnehmer im Berliner Umsatzwachstum
Estrel-Hotel erwartet. Alle Ver-
anstaltungen werden in Deutsch
Englisch und Polnisch simultan
Ubersetzt. Als Teilnehmerge-
bihr wurden ca. 250 Euro fest

Grinbeck profitiere im Gegen-

lungskompetenz von Brauk-
mann im Armaturenmarkt.

topaischen Heiztechnik-Mark-

von Vaillant im Jahr 2000 trotz

gelegt. Osteuropa verscharft. In Zentral-
europa sei insbesondere der
deutsche Markt von Riickgangen
gepréagt gewesen. Dennoch habe
das Unternehmen seinen Umsatz
12

Griinbeck einen technologischsteigen.
leistungsfahigen Partner fir Pro-
dukte der Wasseraufbereitungs-

rduktpalette von Grinbeck bieteSHKG Ost kiinftiy
eigene Angebot in kiirzester Zeit"r noch in Leipzig

zug von der uber viele Jahr-
zehnte gewachsenen EntwickKuratorium der SHKG, dem Licke. Weitere (auch techni-

Der Wettbewerb auf den eu-

schaftigt, 3,1% weniger alsBei Vorstandswahlen des Bun-
1999. Fur 2001 rechnet Vaillantdesverbandes der Deutschen
mit Wachstum beim Umsatz. Heizungsindustrie e.V., BDH,

Der Gesamtumsatz der neuenvurden Reinhard Engel (Bude-
Gruppe (inklusive von Hep- rus) als Prasident, sowie Dieter

neywell ist bereits seit mehrererworth), der im vergangenen Jaheitel (Kermi) als Vizepréasident
Jahren im Bereich der Wasservergleichbar etwa 1,35 Milliar- in ihren Amtern ebenso be-

den Euro erreichte, soll sowohlstatigt. wie die Beisitzer Dr. Mi-

mitim Inland als auch im Auslandchel Brosset (Vaillant), Prof.

Helmut Burger (Viessmann),
Klaus Huttelmaier (Bosch Ther-
motechnik) und Richard Kerker
(Ontop). Neu in den Vorstand
gewahlt wurde Siegfried Weis-
haupt (Weishaupt). Als soge-
nannte ,geborene Mitglieder”
Die SHKG Ost, Messe fiir Sa-gehdren dem Vorstand der Vor-
nitar, Heizung, Klima und Ge- sitzende der Giltegemeinschaft
baudeautomation, findet kinftigHeizkdrper aus Stahl, Gunter
ausschlieflich in Leipzig statt. Bengard (Schéfer Heiztechnik)

pletten Systemanbieter fir WasDer zweijahrige Messeturnus sound der Vorsitzende des Ver-
serbehandlung erfahre damitwie die Terminierung im Herbst bandes der Hersteller von Bau-
.“eine deutliche Beschleunigungsoll beibehalten werden. Zuvorelementen flr warmetechnische
hiel3 es in einer Pressemitteilungwurde die SHKG im Wechsel Anlagen e.V. (VHB), Hans D.

mit der Messe Berlin durchge-Straub (Honeywell), an. BDH-
fuhrt. Diesen BeschluR falRte dasseschaftsfihrer ist Andreas

namhafte deutschen Verarbeitersche) Infos gibt es im Internet
und Industrieverbdnde an-unter www.bdh-heizungsindu-
gehdren. Das vom Kuratoriumstrie.de.

verabschiedete Besucherwerbe-

konzept sieht eine deutliche Ver-

starkung der Fachbesucher-Wer

bung in den neuen Bundeslan-EinIaduny zum
dern und Berlin sowie in den

angrenzenden mittelosteuropaiBerlin-Marathon
schen Landern vor. AuR3erdemParadigma, Ritter Energie- und

ten hat sich nach Einschatzungverden fur den Messesamstagymwelttechnik will mit Mitar-

spezielle Aktionen vorbereitet, beitern, Kunden und Freunden

‘des Zuwachses in West- unddie sich an private Bauherrenbeim Berliner Marathon am 30.

September 2001 teilnehmen. Pa-
radigma ladt deshalb alle Inter-
essierten zum gemeinsamen Er-
lebnis Marathon nach Berlin ein.
Die Teilnehmer/innen erhalten
ein  Rundum-Startpaket —mit
Ubernachtung, Programm, Start-
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gebihren, Presseservice und Besatz um 12 % auf 446 Millionen
treuung an der Strecke. AnmelEuro und den Jahresiiberschu
dungen bis 30. Juni 2001 an Paum 40 % auf 21 Millionen Euro .
radigma, Ritter Energie- undsteigern. Formel 1 Grand Prix sp‘_”e"de I:!a”e"'
Umwelttechnik Fax (0 72 02) Inhaber und Mitarbeiter von Sa-heizungen
92 21 05. nitéarfachbetrieben sowie Archi- Kibler, Hersteller von Dunkel-
tektur- und Planungsbiiros, diestrahlern, will dem aktuellen
den ,Formel 1 Grand Prix 2002 Trend zur energiebewuf3ten Be-
Generalversammlung live am Nirburg-Ring erleben heizung von GroRraumen Rech-
. Am 25. April 2001 fand die 73. mdchten, sollten ins Internet ge-nung tragen und plant speziell zu
UmsaterCkyang Generalveprsammlung der Gehen. Auf ihrer Homepage diesem Thema ein Seminar.
Der Nordwest Handel Konzernnossenschaft Vereinigung Sawww.mepa.de fuhrt das Rhein-Zielgruppen sollen Heizungs-
erzielte mit seinen fast 600 Han-nitar-Laden (VSL) im schweize- breitbacher Unternehmen ein atbauer sein, die sich eingéngiger
delspartnern im Geschéftsjahrischen Zofingen statt. Prasidentraktives Gewinnspiel durch, beimit dem Thema beschéftigen
2000 einen Gesamtumsatz vordirg Wirmli konnte tber 150 dem 10x zwei Eintrittskarten in- méchten. Behandelt werden un-
2179 Millionen Euro. Das sind Personen zu dieser Veranstalklusive Ubernachtung und Rah-ter anderem Grundlagentechnik,
1,6 % weniger als im Vorjahr. tung begriiRen. AuRer den rundnenprogramm bei Mepa verlostNutzungsprofilanalyse zur pra-
Sogar um 4,7 % hinter dem Vor-60 initiativen Mitgliedern — al- werden. xisgerechten  Heizungsdimen-

Ge winnspiel zum Seminar ,Energie-

jahresergebnis zuriickgebliebenesamt Sanitarinstallateure mit
ist der Umsatz im Hauptbereicheigenem Laden oder eigener
Haustechnik. Im einzelnen sankausstellung, die iiber die VSL

er im Fachbereich Sanitar vongemeinsam einkaufen, schulerSeminar , Leitungs-

sionierung sowie Planungsbei-
spiele aus der Praxis. Die ganz-
tagige Schulung findet am 20.
August 2001 zum Preis von 280
DM statt. Neben der Theorie

480,3 auf 465,2 Millionen Euro und Erfahrungen austauschen ;
(3,1 %) und im Fachbereichwaren auch zghlreiche Lieferan-_znlgge: n ‘;'er.k” steht auch eine Anlagenbesichti-
Heizung von 271,4 auf 245,8ten und Hersteller vertreten. ebaudetechni gung mit auf dem Programm.
Millionen Euro (-9,4 %). Als Themen waren die statuarischet/nter dem Thema ,Leitungsan-Die Anmeldeunterlagen mit aus-
Grund fur die negative Entwick- Geschéfte, die ohne groRe Dislagen in der Gebaudetechnik“fuhrlichem Programm kénnen
lung nennt Vorstandssprechekussion iber die Biihne gingenyveranstaltet Saint-Gobain Hesper Telefon (06 21) 5 70 00-0
Bernhard Pennartz die zuriick-sowie die vor zwei Jahren neuZzusammen mit Viega in 12 deut-oder per Telefax -57, bis zum 13.
haltende Baukonjunktur. Entge-konzipierte Marke BadeWelten.schen Stadten Seminare zu deguli 2001 geordert werden.
gen der Entwicklung im Inland Unter deren Label treten zwi- Themen
ist das Auslandsgeschéft um 3,4chenzeitlich 36 Mitgliedsbe- — Europaische  Entwicklungen
% auf 115,2 Millionen Euro ge- triebe am Markt auf, profilieren der Abwassernormen DIN EN
wachsen. sich in der sach- und fachge-12 056 und Restnorm DIN 1986, -
Fir das laufende Jahr ist ein Umrechten Durchfiihrung von Bgd-TeiI 100 und Forﬂ_’_'ldung zu:_n
satzzuwachs von 4 % geplantberatung, Badplanung, Badge— Musterleitungsanlagenrichtli- Gebéudeenergieberater
Neuakquisitionen ab der zweitenstaltung sowie der Realisierungnie MLAR 03/2000, Anforde- Die Weiterbildung zum Gebéu-
Jahreshélfte sollen einen Gevon Neubauten, Umbauten undungen an Brand-, Schall- unddeenergieberater ermoglicht es
winn auf Vorjahresniveau er- Sanierungen. Ein sogenannte¥Varmeschutz. dem Handwerker, das ganze Ge-
maoglichen. Dreistufen-System soll, ebensdProf. Bernd Rickmann wird iiberbsude unter energetischen Ge-
wie ein klar definierter Qua- die neuen Entwasserungsanlasichtspunkten zu analysieren —
litatsstandard, dem alle Bade-gen referieren und Manfred Lip-und sich so neue Geschéftsfel-
Welten-Mitglieder unterliegen, pe stellt die Musterleitungsanla-der zu erschlieBen.
Starke G . Kunden das passende Leistungsgenrichtlinie vor. Weitere Infor- Der Kurs zum Geb&udeenergie-
tarke Gewinne paket mit hoher Kostensicher-mationen und Anmeldungenberater wird im Bildungs- und
BWT hat im abgelaufenen Ge-heit und Termintreue garantie-zum Seminar direkt bei: Saint-Technologiezentrum (BTZ) der
schaftsjahr den Gewinn vor Zin-ren. Das Reslimee auf die EinGobain Hes, 51149 KéIn, Tele-Handwerkskammer in Stuttgart-
sen und Steuern um 34,4 % aufiihrung der Kollektivmarke fiel fon (0 22 03) 97 84-1 06, FaxWeilimdorf seit vier Jahren an-
25,2 Millionen Euro gesteigert. durchweg positiv aus. Nach(0 22 03) 9 78 42 09, Internet:geboten. Er richtet sich an Mei-
Noch hohere Zuwachse ver-Meinung der Mitglieder ist sie Www.saint-gobain-hes.de ster aus den verschiedensten Ge-

zeichnete die in der Wassertechinzwischen etabliert und hat die
nologie tatige, bdrsennotiertePosition der Genossenschaft in
Gruppe beim Gewinn vor Steu-der Schweizer Sanitarbranche
ern mit 49,8 % auf 22,2 Millio- gestarkt. Dazu trugen sicherlich
nen Euro. Der konsolidierte Um-auch Aktionen, wie die auf der
satz erhohte sich von 245,3 aufiiricher Fachmesse fiir Altbau-
399 Millionen Euro. Fur 2001 modernisierung vom 30. August
will die BWT-Gruppe mit ihren bis 3. September 2001 prasen-
etwa 2500 Mitarbeitern den Um-tierte Sonderschau bei. Die Bad-
planer zeigen dort sieben ausge-
fallene BadeWelten, die mit ei-
ner Webcam live ins Internet
(www.badewelten.ch) Ubertra-
gen werden sollen.

14

werken, wie z. B. Installateure
und Heizungsbauer. Die Fortbil-
dung dauert von September bis
Februar. Sie umfal3t insgesamt
270 Unterrichtseinheiten und
findet zweimal wochentlich,

Freitag nachmittags und sams-
tags, statt. Abschluf3: Titel ,Ge-
baudeenergieberater im Hand-
werk". Kosten: 2530 DM. Infos

und Anmeldungen: Hildegard

Holzapfel, Telefon (07 11) 8 67
00-16, Fax (07 11) 8 67 00 33,
www.hwk-stuttgart.de
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