
Wenn Sie im 
Einzelhandel 
auf Dauer 
erfolgreich 
sein wollen . . .

- - - - - - - - - - - Bitte an untenstehende Adresse im Fensterumschlag einsenden oder faxen an: (07 11) 6 36 72 11 - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - - ✄

Kennenlernangebot
❏ Ja, ich möchte »bav – beraten, ausstellen, verkaufen« testen. Hiermit

bestelle ich zwei kostenlose Hefte zur Ansicht. Wenn ich nach Erhalt
der 2. Ausgabe nicht schriftlich widerrufe, bin ich mit der weiteren Lie-
ferung als Abonnement zum Preis von 32,– DM zzgl. 4,– DM Versand-
kosten (Inland) einverstanden (Ausland 32,– DM zzgl. 7,20 DM).
❏ Ich bin Bezieher eines (bezahlten) SBZ-Abonnements unter der Kun-
dennummer ................................................ Der oben angegebene Grund-
preis reduziert sich dadurch um 50 %.

An den 
Gentner Verlag Stuttgart
bav-Leserservice
Postfach 10 17 42

70015 Stuttgart

Absender:

Firma Name, Vorname des Auftraggebers

Straße PLZ/Ort

Datum, Unterschrift

❏ Bitte buchen Sie den fälligen Jahresabonnementpreis von meinem Konto ab.

Geldinstitut/Bank Bankleitzahl

Kontonummer Datum, Unterschrift

❏ Ich wünsche Lieferung gegen Rechnung

Vertrauensgarantie:
Diese Bestellung kann innerhalb von 10 Tagen schriftlich, beginnend ab Absendetag der Widerrufsbe-
lehrung, widerrufen werden. Die Frist ist durch rechtzeitige Absendung des Widerrufes an den
Gentner Verlag Stuttgart, Postfach 10 17 42, 70015 Stuttgart, gewahrt (Datum des Poststempels).
Ich bestätige die Kenntnisnahme meines Widerrufsrechts durch meine 2. Unterschrift.

Datum, Unterschrift

. . . dann sollten Sie regelmäßig das neue Mar-
keting-Fachmagazin bav lesen. Denn um im
Wettbewerb mit Seiteneinsteigern und Bau-
märkten nicht nur zu bestehen, sondern um
den Endverbraucher begeistern zu können,
muß die Sanitär- und Heizungs-Fachschiene
im Dienstleistungsbereich noch deutlich zu-
legen.

Und das bietet bav
bav – beraten, ausstellen und verkaufen –
greift regelmäßig alle für den Sanitär- und
Heizungseinzelhandel wichtigen Themen
auf. Dazu gehören:

➔ Verkaufen mit und ohne Ausstellungsräume, 
➔ Kundenbindung und Kundengewinnung, ➔ Verkaufsausstellungen pla-

nen und betreiben, ➔ Know-how für Badberater zur kreativen Raumgestaltung, ➔ Verkaufsför-
derungsangebote von Großhandel und Industrie, ➔ Aufbau neuer Geschäftsfelder.
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