FIRMEN & FAKTEN

m SHKG Filiale in Zwonitz. Enrico Als Nachfolger von Franz Reis-m [ermi
Gotsch ist Gas- und Wasser-Inbeck soll Wolfgang Marzin (37) p- .
September 2002 stallateurmeister und in der Re-2002 mit dessen derzeitigem Ar-Dieter Eitel wurde 60

in Leipzig genwasserbranche durch zahlbeitsgebiet betraut werden. DeiGrund zum Feiern hatte Dieter
Angesichts der wieder entfach-reiche Publikationen bekannt.gelernte Kaufmann ist verheira-Eitel, Geschéftsfuhrer Ver-

ten Diskussion um die SHK- AuRerdem ist er offentlich be-tet und hat drei Kinder. Er leitettrieb/Marketing bei Kermi. Am

Fachmessen im Osten Deutschstellter und vereidigter Sachver-seit vier Jahren als Geschafts24. Juni wurde er sechzig. Der
lands kindigte die Leipziger standiger fir Installation und Re-fuhrer die Tochtergesellschaftgebirtige Hesse und studierte
Messegesellschaft jetzt an, daenwassernutzung. der Messe Dusseldorf fur Nord-AuRenhandels-Kaufmann kam
die nachste SHKG wieder tur-Der fruhere geschéaftsfihrendeamerika in Chicago. Marzin tritt 1983 als Verkaufsdirektor und
nusgemal in Leipzig (25. bis 28.Gesellschafter der Aris Regen-am 1. Januar 2001 zun&chst alBrokurist zum Plattlinger Unter-

September 2002) stattfindenwassernutzung GmbH, Zwdnitz,stellvertretender Geschéftsfih-nehmen. Im Méarz 1987 wurde er
soll. Die Veranstaltung wird von ubernimmt bei GEP die Positionrer und ab 1. Juli 2001 als Geneben  Unternehmensgrinder
Mittwoch bis Samstag auf demeines Verkaufsleiters und Fachschaftsfihrer in die Dienste derKurt Kerschl und Karlheinz

neuen Leipziger Messegelandeeferenten. Weiterhin ist er alsGHM. Neben der EinarbeitungLihmann zum weiteren Ge-
ausgetragen. Darauf einigte sicliFachreferent fir die Planung vorin sein kinftiges Aufgabenge-schéaftsfilhrer bestellt. Eitel ist
jetzt das Kuratorium der SHKG, Grof3- und Industrieanlagen bebiet will er sich gezielt dem Aus-
dem namhafte Verarbeiter- undder Fachvereinigung Betriebs-bau der GHM-Aktivitdten zur
Industrieverbande angehéren. und Regenwassernutzung (forNutzung des Internets und del

Zur letzten SHKG in Leipzig in Darmstadt aktiv. digitalen Medien als Informa- %
(Herbst 1998) stellten — FKM tions- und Marketing-Tools wid-
gepruft — 581 Unternehmen aus. men.

lhre Angebote zogen 34 386 Bem Duravit

sucher an. Zur stark in die Kri- :
tik geratene SHKG Berlin im Zuwachs nur im

m Friatec
Mai dieses Jahres waren — IauA_USIa"d _ Konzentration und
FKM — lediglich 22 177 Besu- Die Hornberger Duravit AG leg- . .
cher gekommen und nicht 29581te dieser Tage den GeschaftsbeVeiterentwicklung
Besucher, wie die Messe Berlinricht fir das Firmenjahr 1999 Das Geschaftsjahr 1999 stang
angibt. vor. Gegeniber dem Vorjahrfir Friatec im Zeichen der Kon-
verzeichnete die Duravit-Grup-zentration und strategische
pe eine Steigerung der UmsatzWeiterentwicklung. Nach dem

m GEP erlése von 223,6 Millionen DM Verkauf an den britischen Glyn-

- : HH auf 226 Millionen DM. Das Er- wed-Konzern wurden alle For-
Goéscl.'. I?'tet Filiale gebnis der gewdhnlichen Ge-schungs- und Entwicklungsakti-zudem Mitglied des Vorstandes
In Zwonitz schaftstatigkeit verbesserte siclvititen im Kunststoff-Bereich der Vereinigung der Deutschen

Personell weiter verstarkt hatbei einem Umsatz der AG vonder Glynwed-Gruppe in Mann- Zentralheizungswirtschaft e. V.
sich die GEP-Umwelttechnik. 221,5 Millionen DM um 21,6 % heim konzentriert. Die Glynwed (VDZ) sowie Vorsitzender der
Mit Enrico Gotsch (31) und sei- auf 19,3 Millionen DM, der Jah- Rohrsysteme GmbH wurde aufFachabteilung Radiatoren und
nem Team sind fachlich versier-restiberschuss auf 10,1 Millio-die Friatec AG verschmolzengleichzeitig Vizeprasident des
te Regenwasser-Spezialisten znen DM (5,16 Millionen Euro). und das operative Geschaft irBundesverbandes der Deutschen
dem Eitorfer Unternehmen ge-Der Exportanteil stieg von 29 % den Bereich Industrierohrsyste-Heizungsindustrie (BDH), auf3er-
stoBen. Gotsch leitet die GEP-auf 35%. Im Hauptmarkt me der Friatec integriert. dem Vizeprasident von ,Euro-
Deutschland ging der UmsatzDurch die Zusammenlegung vonrad®, dem Verband der européi-
von 157,43 auf 143,98 Millionen Vertriebsorganisationen undschen Radiatoren- und Heizkor-
DM um 8,5 % zuruck. Tochtergesellschaften,  durchperhersteller.

den Verkauf der Bereiche Medi-

zin-Technik, Meroblock und

m GHM durch andere Umstrukturie- = Danfoss

Wechsel in der rungsmalnahmen  reduziertefjparnahme der IWK
e v sich der Umsatz der Friatec- e . .

Geschiiftsfiihrung Gruppe auf 527,8 Milionen pm Fernwérme Division

Gesundheitliche Probleme hanach 583,7 Millionen DM und Die Danfoss A/S, Nordborg/Da-
ben Dipl.-Vw. Franz Reisbeck der AG auf 356 Millionen DM nemark, Ubernimmt die Fern-
(51), Vorsitzender der GHM Ge-nach 395,9 Millionen DM. Die warme Division der IWK Reg-
sellschaft fir HandwerksmesserZzahl der Beschéftigten verrin-ler + Kompensatoren GmbH,
mbH bewogen, dieses Amt zumgerte sich zum 31. 12. 1999 inStutensee bei Karlsruhe. Gemaf
31. Dezember 2001 niederzuleder Gruppe auf 1946 nach 2213ler getroffenen Vereinbarung
gen. Seinem Wunsch hat die Geund in der AG auf 1134 nachwird Danfoss noch vor Jahres-

sellschafterversammlung ~ mit1330. ende alle nationalen und inter-
Verstandnis und zugleich mit nationalen Produktions- und
Bedauern entsprochen. Reisbeck Vertriebsaktivitaten der IWK im
sagte dem Gremium zu, seine Bereich der Automation von
bisherige Funktion bis Ende Fernwarmesystemen Uberneh-
2001 voll wahrzunehmen. men. Die Ubrigen Aktivitaten der
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IWK Regler + Kompensatoren
GmbH seien von der geplanten -
Transaktion nicht betrc?ff(fn und Neuer _Ver” lebspar tner
verbleiben bei IWK. Die Uber von Climaveneta
nahme wurde vorbehaltlich derSeit dem 1. Juni 2000 hat Vo
Genehmigung durch das Bungelsang Klimatechnik GmbH
deskartellamt vereinbart. Nachihre Produktpalette um Wasser
erfolgter Ubernahme wird die kilhimaschinen bis ca. 100 kW
IWK-Fernwarme Teil der Dan der Marke Climaveneta erwei
foss Building Controls Division. tert. Das italienische Unterneh
Die Building Controls Division men Climaveneta ist Mitglied
unterhalt Produktionsstatten inder De’Longhi-Gruppe und
Nordborg/Danemark und in filhrender Komponentenherstel
Ljubljana/Slowenien. Beschéf ler im Klima- und Kaltwasser
tigt werden rund 600 Mitarbei bereich. Climaveneta ist beson
ter. ders bekannt fir das breite Spek
trum moderner energiesparender
luft- und wassergekuhlter Was
serkiihler/Warmepumpen. Das

; ; TH Angebot von Vogelsang Klima
Fritz nggenbollmg technik umfaRt sowohl Clima
gestorben veneta-Produkte der Produktli

Ganz kurz nach seinem Eintritthie Home System als auch der
in den wohlverdienten Ruhe Hermetic Line.

stand ist Fritz Niggenbélling, der
langjahrige Vertriebsleiter der
Baufa-Werke, am Pfingstmen
tag als passionierter Rennradlez

beim Zusammenstof} mit einem u hohe Bau"‘)smn’

Pkw tragisch ums Leben ge €/l Schwindel?
kommen. Bauhaupt- und Baunebengewer
Der heute zu Diatherm-HM- be werden seit Jahren zu Unrecht
Muhr-Gruppe gehdrende Her gescholten. Im Zuge einer im
steller verliert in dem Verstor Zeitraum von tber 15 Jahren fir
benen nach Uber 40jahriger-Bedie SirAdos-Baudaten durchge
fihrten Baupreisdokumentation
hat das Private Institut fir Bau
preisforschung (P.1.B.) in Dach
au bei Miinchen festgestellt, daR
sich in den letzten 10 Jahren die
Baupreise deutlich langsamer
nach oben bewegt haben, als es
in der Offentlichkeit wahrge
nommen wird. Zum Teil liegen
die heutigen Preise sogar unter
dem Niveau von 1990.
Die eigentlichen ,Ubeltater*
sind die Grundstuickskosten, die
heute schon nicht selten uber
50 % der Baukosten ausmachen.
Gerade Stadte und Gemeinden
triebszugehdrigkeit eine Persdnals Baulandbesitzer fahren eine
lichkeit, die Entwicklung und eigenartige Strategie. Einerseits
Erfolg des Mendener Unterneh halten sie die Kosten fir Bau
mens maf3geblich beeinflul3t hatland hoch, andererseits halten sie
Als ehrenamtliches Mitglied sich bei der Auftragsvergabe
wichtiger Gremien der Kam konsequentan den billigsten An
mern und Verbande, als Mara bieter. Aber gerade damit ziehen
thon- und 100-km-L&aufer genolisie das Preisniveau zum Teil dra
der plétzlich Verungliickte in der matisch nach unten. Dies gilt
gesamten Branche hohes Anseibrigens nicht nur fir die reinen
hen. Baukosten, sondern beginnt
schon bei der Vergabe der Pla
nungsleistungen.
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bal agierendes Investmentunterfalt. Danach lagen die Heizol

nehmen, CVC Capital Partnerspreise der jeweils bendtigten
385 Terawattstunden eine fihrende, r%ultinationalef/lengen far Jein durchschn?’etli Ngues zum 100 000-
Gas verbraucht Venture Capital Firma und Mit ches Einfamilienhaus (3000-Li Ddcher-Programm
Nach Mitteilung des Statisti glieder der Armacell-Geschéfts ter Heizdl bzw. 33 540 kWh Laut Solarenergie-Forderverein
schen Bundesamtes betrug diéihrung. Das ehemalige Arm Erdgas) von 1992 bis 1999 jahr (SFV), Aachen (www.sfv.de)
Gasgewinnung und -erzeugungstrong Insulation Products Ma lich zwischen 485 und 828 DM wird die Bearbeitung der Kre
in Deutschland 1999 fir energe nagement wird auch die Ge niedriger als die Gaspreiseditantrage zum 10000-Dacher-
tische Zwecke 385,2 Terawatt schafte des neuen UnternehmenAuch in der gegenwartigen Rha Programm seit dem 14. 2000
stunden (TWh). Dies ist ein An flhren. se hoher Energiepreise sei defortgesetzt. Die KfW teilte dem

stieg gegentiber dem Vorjahr um
2,2 %. An der inlandischen Gas
produktion hatten die Naturgase
(vorwiegend Erdgas) mit 214,3 Brennstoffkosten

Abstand zwischen Heizdl- undSFV folgende neue Eckdaten
Erdgaspreisen erhalten gebliemit:

ben, allerdings weniger deutlich.. Kreditbetrag: Privatpersonen
Wer zwischen Januar und Maierhalten bis zu 5 kWp installier

eine 3000-Liter-Partie Heiz6l te Leistung einen Forderkredit
Die hergestellten Gase (haupt-,. . bestellte, muR3te im Durchschnittvon 13500 DM (inkl. MwSt.),
sachlich Flissig-, Raffinerie-, lichkeit 198 DM weniger bezahlen alsdariiber hinausgehende Lei
Kokerei- und Hochofengas) tru Fir die Wahl eines Heizsystemsein Gasheizungsbesitzer fur diestungsanteile bis zu 6750 DM.
gen mit 170,9 TWh oder 44,4 %sind neben den Anschaffungsentsprechende  Energiemeng&ewerbliche Antragsteller und
zur inlandischen Gasversorgundkosten die laufenden Betriebs Erdgas. freiberuflich Tatige bis zu 6750
bei. 1 TWh entspricht 1 Milliar kosten ein wesentlicher Ent Das IWO rédumt ein, daf? fir-ei DM/kWp (ohne MwSt.)

de Kilowattstunden. scheidungsfaktor. Also die Sum nen umfassenden Vergleich vorn Kumulierbarkeit: Mittel aus
me, die monatlich flr Energie, Heizsystemen neben den Brenndem 100000-Dacher-Programm
Instandhaltung und Wartung-an stoffkosten auch die betriebs-sind grundsatzlich mit Forder
fallt. Laut dem Institut fur wit und kapitalgebundenen Kostermitteln aus o6ffentlichen Haus
schaftliche Olheizung &/ zu berlcksichtigen seien. Dashalten kombinierbar. Der Finan

TWh einen Anteil von 55,6 %. bestimmen Wirtschaft-

Verkauf der Démm-

stoffsparte (IWO) kostet Heizdl seit Jahrengelte insbesondere im Neubauzierungsanteil vermindert sich
b hi um den Betrag, der
a gesc ossen Basis: Jahresverbrauch von 3.000 | Heizdl EL bzw. 33.540 kwh,,_Erdgas aus anderen offentli

chen Mitteln des
Bundes, der Bundes
lander oder Kommu
nen in Form von Fér
derkrediten, Zulagen
oder sonstigen Zu

Armstrong World Industries
(USA) hat den Verkauf seiner
kompletten Dammstoffsparte zu

einem Verkaufspreis von rund| :mm T
680 Millionen DM abgeschles _
sen. Die Rechte an den ehemg '™ " 1354

1998 1999

Dsidjahe 1992 1993 1994 1995 1996 1997

ligen Armstrong-Produkten (Ar schissen  gewahrt
maflex, Tubolit) sind auf das | wird.

neue Unternehmen (bergegan - &4 « Kreditlaufzeit: Die
gen, das von nun an unter den| maximale  Kredit

Namen Armacell firmieren
wird. Die Armacell International
GmbH mit Hauptsitz in Min | e

laufzeit betragt 10
Jahre bei hochstens 2
tilgungsfreien AR

I 1 Heizil B2

B0 Eecdis 001,10 kwh, enbprechm
1 Liter Hrieil 1

ster, NRW, stellt als Holding das laufjahren.
Dach eines weltweiten Firmen Vergleich der jdhrlichen Brennstoffkosten fiir Heizdl und Erdgas seit 1992 . Zinssatz: Der Zins
verbundes mit derzeit 12 Rro satz des Kredites

duktionsstétten in 9 Landern darnachweislich weniger als bei Bei einer anstehenden Heiwird zum Zeitpunkt der Kredit
Damit sieht sich Armacell als spielsweise Erdgas. So hattezungsmodernisierung — wirdenzusage festgelegt und ist fest fur
weltweit flhrender Hersteller Olheizungsbesitzer ihr Heizél insich solche Vollkostenverglei die gesamte Kreditlaufzeit. Mit
flexibler technischer Isolierun den letzten Jahren durchschnittche jedoch als weniger aussagee Juli lag der Nominalzinssatz
gen, eines Segmentes des wellich um rund 30% gunstiger ein  kréaftig erweisen. Wer in moder bei 1,9%.
weit rund 20 Milliarden US- kaufen kénnen als Gasheizungsne Heizungstechnik investierenDer jeweils aktuelle Zinssatz so
Dollar grol3en Dammstoffmark besitzer die vergleichbare Enerwill, méchte wissen, ob fiir ihn wie alle anderen Konditionen
tes. Die Eigentlimer der Arma giemenge Erdgas. das Heizen mit Ol oder etwa eingibt es von der KW per Tele
cell International GmbH sind die Auf Basis der Daten des Stati Energiewechsel glnstiger ist.fonhotline (0 18 01) 33 55 77,
Gilde Investment Managementstischen Bundesamtes hat dakaut IWO komme es hier des per Telefax auf Abruf (0 69)
N.V., ein niederlandisches, glo IWO diese Differenz fir die al halb wesentlich auf die laufen 74 31 42 14 oder im Internet:
ten Bundeslander in den Kosten an, und diese wur http://www.kfw.de.
konkreten Zahlen er den Uberwiegend von den kénf

tigen  Brennstoffkosten be

stimmt. Rein  rechnerische

Posten seien bei der Entschei

dungsfindung eher nebenséach

lich.

" a_r_mat_ell

Firmenlogo der neuen, im Ddmmstoffmarkt
(Armaflex etc.) aktiven Armacell-Gruppe
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m Geberit Hintergrund einer Erstveranstal m Stiehel Fltron und Auftragsbestéanden pragten
o tung wurde die Erwartungshal - das Bild, sagte Schleyer in Ber

2? Jahre .Ersatztell tung deutlich Ubertroffen. Be Wa_rmepumpenzahl lin. Im Bau- und Ausbaugewer

sicherheit reits 11% der Fachbesucher-ga Stelgt be gebe es weiterhin Schwierig

Insbesondere bei Unterputz-ben als InteressenschwerpunkiVeiter gestiegen ist laut Stiebekkeiten. Die schwache ostdeut
Spiilkasten sind absolute Dieht die Klimatechnik an®, restimier Eltron die Zahl der installier- sche Exportindustrie konne -an
heit und jahrzehntelange Funkti te Glnther Mertz, Geschéaftsfiih ten Warmepumpen-Anlagen inders als im Westen die
onssicherheit gefordert. Damitrer des Fachinstitutes Gebaudebeutschland. Seit 1991 hat sichZulieferbetriebe im Metallhand
im Schadensfall nicht gleich-ei Klima e.V. stellvertretend fir der Verkauf dieses umweltscho werk nicht mitziehen. Sorge be
ne aufwendige und teure Neuin seine Branche. Die nachste Light
stallation vorgenommen werden+ Building findet vom 14. bis 18. ==
muB, ist die Lieferbarkeit auchApril 2002 auf dem Frankfurter
seltener Ersatzteile VoraussetMessegelande statt.

zung. Geberit bietet deshalb fiir

alle Unterputz-Spiilkasten 25

Jahre Ersatzteilsicherheit. =

m Microtec

Trinkwassertauglich
m Light + Building Nach Untersuchungen des Hy
. . giene-Institut des Ruhrgebiets in
Klimabranche sagt ja Gelsenkirchen bestehen in An

Die Light + Building soll die lehnung an die KTW-Empfeh
fuhrende Klimamesse in Europaungen keine Bedenken, das
werden. Deshalb haben sich dié¢-llssigdichtmittel Fixdicht Tec-
Messe Frankfurt und fllhrendel00 von Microtec im Trinkwas
Vertreter der Verbande und Aus serbereich einzusetzen. Dami
steller bereits wenige Wochenkénnen metallene Gewindever
nach der Erstveranstaltung-gebindungen im Kalt und Warm
meinsam an einen Tisch gesetztyvasserbereich mit dem unver
um die weitere Vorgehensweiserottbaren und dauerhaft besténnenden Heizsystems mehr alseitet dem Verband auch die-un
zu diskutieren. ,Natirlich wis digen Flissigdichtmittel herge verzehnfacht. Mit der weltwei zureichende Investitionsent
sen wir, daf3 noch einige Hurden ten Forderung, die CEEmis wicklung, die angesichts des an
zu uberwinden sind, damit auc sionen entscheidend zu reduziesich verbesserten Geschaftskli

Il 1 M O FRTE e B WS e
Lrmwe

die doch sehr heterogene Kii
mabranche in der Light + Buil ™
ding ihre Heimat finden wird®, j

so Dr. Michael Peters, Ge g5
schéaftsfihrer der Messe Frank
furt. -
An der ersten Light + Building, &
die vom 19. bis 23. Marz 2000 g€,
in Frankfurt stattfand, hatten™
sich insgesamt 185 Unterneh Fixdicht Tec 100 ist nach Untersu-
men aus der Klimabranche -be chungen des Gelsenkirchener Hy-
teiligt. 55% dieser Aussteller giene-Institut trinkwassertauglich

waren dabei mit der Light +

ren, kam es zu einer Renaissanamas im Handwerk insgesamt
der Warmepumpe. Im letztenvéllig aus dem Rahmen falle.
Jahr wurden fast 5000 Gerate82% der westdeutschen und
neu installiert. 51% der ostdeutschen Betriebe
hatten im ersten Quartal 2000
nochmals ihre Investitionen ver

m Handwerk ringert.
Wachstum
nur im Westen m Sieger

Die konjunkturelle Entwicklung
der west- und der ostdeutschedVel€ Solarpakete
Handwerksbetriebe 1&uft zuneh Unter dem Motto ,In der Sonne

Building zufrieden. Eine Umfra stellt werden. Dartber hinausmend auseinander. Obwohl sicHiegen Sie genau richtig“ bietet
ge unter den Mitgliedsfirmen deskann das Mittel nach Hersteller die konjunkturelle Lage insge Sieger Heizsysteme bis zum
Fachinstitutes Gebaude-Klimaangaben auch in Gewinden vorsamt deutlich verbessert hab&1.12.2000 neue Solarpakete
e.V. ergab einen Zufrieden Druckluft-, Heizdl- oder Ben und fir dieses Jahr ein realean. In den Komplettpaketen sind
heitsgrad von 2,46 nach denzinleitungen Verwendung fin Umsatzanstieg von 1,5 % zualle wesentlichen Komponenten
Schulnoten-System. ,Vor demden. erwarten sei, beobachtet der-Gefir die solare Brauchwasserbe
neralsekretar des Zentralverreitung integriert. Mit den ver
bands des Deutschen Handschiedenen Paketen wird der-Be
werks, Hanns-Eberhard Schiey darf zur Trinkwassererwarmung
er, besorgt, daR die Konjunktur fir den 2 bis 7 Personen Haus
indikatoren im Osten fast allehalt abgedeckt. Durch diese
unter dem Niveau des VorjahresZusammenstellungen soll dem
lagen. Riickgange an Umsatzeinteressierten Endkunden die
Auswahl vereinfacht und das
Beratungsgesprach sinnvoll -un
terstutzt werden. Weitere Infos
gibt's auch im Internet unter
www.sieger.net

Anzeige
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Neues Logistikkonzept Seminar des Aufbau-

Schiitz/EHT Heiztechnik hat die Studium Badgestaltung
komplette Logistik von Bad Welche Kunden passen zu unse
Honnef nach Ransbach-Baumrem Unternehmen? Wie finden
bach in den Westerwald verlegtund binden wir diese Kunden?
Dieser Schritt wurde durch dieFragen, mit denen sich ein Reu
vorherrschenden Platzproblemees Seminar beschéftigt, das in
sowie mangelnde ExpansiensAuftrag des Forderkreises Auf
moglichkeiten am alten Standortbaustudium Badgestaltung ent
notwendig. Das seit 1998 beiwickelt wurde. Wer sich fiir das
Schitz/EHT etablierte  Pro neue Seminar interessiert, kani
gramm beinhaltet neben Fufbolnformationen im zentralen Stu
den- und Wandheizungssystedienbiiro des Forderkreises Auf
men auch Flachenheizungen fibaustudium Badgestaltung in

schlagigen Normen? Welche
Kostentrager kommen fir die-Fi

nanzierung von Umbaumafnah
men und Hilfsmitteln in Frage?

Wie lassen sich Bader optimal
an die Bedurfnisse der Nutzer
anpassen?

Diese und eine Reihe anderer
Fragen beantwortet der Initiativ

kreis Vitales Bad auf seinen
Seminaren zur barrierefreien
Badgestaltung. In zweitagigen
Grund-Schulungen fir das Sa
nitar- und Fliesenlegerfachhand

werk oder den Grof3handel ver

mittelt das Seminarteam das

den Sportstatten-, Industrie- undessen, Telefon (02 01) 89 47 00Beim Columbus-Verkaufsforum grundlegende Wissen fur die Be
Auf3enbereich. Telefax (02 01) 8 94 70 22, ein erliutert Top-Referent Alexander ~ arbeitung dieses Zukunftsmark
Auf einer Lagerflache von etwaholen. Das Drei-Tages-SeminarChristiani die Verkaufsstrategien ~ tes. Nach bestandener Prifung
15000 n? soll die Basis fiir ein kostet fiir Absolventen des Auf der Gewinner am Ende des Seminars erhalten

zukunftsweisendes Fertigungsbaustudium Badgestaltung 1400 die Teilnehmer ein Zertifikat,
und Lagerkonzept geschafferDM, fir andere Interessenten-die Strategie-Geheimnisse dedas von der Gesellschaft fur Ge
werden. Dariiber hinaus ist-ge 1800 DM. Top-Verkaufer rontotechnik und dem Initiativ
plant, die Produktions- und La —die Strategie-Gesetze im Prakreis Vitales Bad ausgestellt
gerkapazitaten auf einem Areal xistest wird.
mit einer Gesamtflache von —Verkauf vor dem Verkauf Das im Basis-Seminar erworbe
57000 n¥ auszubauen. Verkaufsstrategien der —\h;larkgting-Werkzeuge fur ne W_issen .bildet die Grundlage
. erkaufer fur die Teilnahme am Erfah
Gewinner — Networking-Geheimnisse derrungsaustausch und Aufbause

Selbst der bestmotivierte \fer Profis minaren. Weitere Informationen
Sh in K kaufer braucht die richtige, zu Referent ist Alexander Christia zu Veranstaltungsorten, -termi
owroom in Kerpen kunftsweisende Verkaufsstrate ni, der zu den gefragten Beratermen etc. gibt es vom Initiativ
Seinen Anspruch ,wir machengie, um im Sinne des Unterneh fihrender Spitzenleute aus Wirt kreis Vitales Bad, c/o Thielen
das Bad komplett* méchte Ekommens erfolgreich zu sein. Des schaft, Wissenschaft und Politikhaus & Partner, 42111 Wupper
Sanitdrmarketing mit seinerhalb bietet Columbus Systemzahlt. Christianiist Berater, Trai tal, Telefon (02 02) 9 70 10 32,
Marka Vitra im neu gestaltetenspeziell fiur SHK-Handwerksbe ner und Coach aus Leidenschaffelefax (02 02) 9 70 10 50,
Showroom des Firmensitzes intriebe das eintagige Verkaufsfo sowie  Autor  verschiedenereMail: info@vitales-bad.de
Kerpen unterstreichen. Nebernrum ,Die neuen Verkaufsstrate Blicher. Er verbindet auf unge
Keramik, Bade- und Duschwan gien der Gewinner“. Die erstewohnliche Weise die Erkemnt
nen aus Acryl zeigt das Unter Veranstaltung findet am 9. nisse aus den unterschiedlich
nehmen auch sein neues Bad2000 in Géttingen (bei Kassel)sten Wirtschafts- und Wissen
mobelprogramm. Ebenfalls zustatt und die zweite am 9. schaftsbereichen zu einem -ein Workshop zur TRGI
sehen: Ein Auszug aus dem viel2000 in Salzburg. Angesprocherrigartigen und in sich stimmigenAm 11./12.9.2000 veranstaltet
seitigen Fliesenangebot. werden ua. die Themen: Konzept. der DVGW in Bonn den Work
Die Seminarkosten liegen beishop ,Technische Regeln fir
| 300 Euro (in Deutschland zzgl.Gasinstallationen (TRGI '86/
" MwsSt.). Ausfilhrliche weitere 96)“. Dieses Seminar wendet
Informationen gibt es von Go sich an Ingenieure und Techni
lumbus System, 88131 Lindau,ker, die mit der Umsetzung der
Telefon (0 83 82) 94 82-0, Tele TRGI befal3t sind. Als erstes Ziel
fax: -22. soll ein Uberblick iber die TR
Gl gegeben werden unter -be
sonderer Berlicksichtigung der
eingetretenen Anderungen. Im

- - weiteren Verlauf des Seminars
Seminare zur Barriere wird dann in praxisbezogener

freien Badgestaltung Weise der Themenbereich der

Warum wird barrierefreies Bau Anlagenprifung und der Beur

en und Wohnen immer wichti teilung von Anlagen behandelt

ger? Was beinhalten die einwerden, vor allem unter dem
Aspekt der Gefahrenabwehr.
Weitere Infos von Frau Hibner,
Telefon (02 28) 9 18 86 05, Te
lefax (02 28) 9 18 89 90 oder
eMail: huebner@dvgw.de

T

Zeki Safak 0zan, Ekom-Geschiiftsfiihrer (r.) und Vertriebsleiter Helmut
Antoni im neuen Vitra-Showroom
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