FIRMEN & FAKTEN

m Bayern
Dr. Schwarz jetzt

Hauptgeschiftsfiihrer

Nach nur viermonatiger Tatig-
keit wurde Dr. Wolfgang

fihrer Hansgrohe Deutseimd.

Schwarz zum 1.3.2000 alsm American Standard

Hauptgeschaftsfuhrer des Fac“:lado-ﬁbernahme
verbandes Sanitéar-, Heizungs-

N
ol

perfekt

jungste

und Klimatechnik Bayern beru-
fen. Dr. Schwarz, der am 1. 11.
1999 die Amtsgeschafte von sei:
nem Vorganger Helmut Mahr
Ubernommen hatte, war als lei-
tender Geschéftsfuhrer einge-
stellt worden.

m Hansgrohe
Vertrieb verstarkt

Zum Frahjahr gibt es im [
Hansgrohe Vertrieb Deutsch-f %
land eine personelle Verstar{& ¥
kung, die dem schwieriger wer-
denden Heimatmarkt  des
Schwarzwélder Badausstatters .

gerecht werden soll. Nachdem/2d0-GF Raimund Anke
Werner Steffan (41) im Herbst
die neu geschaffene Vertriebs
leitung Deutschland Ubertrage
worden war, wurden nun auc
folgende Stellen besetzt:

— Leiter Marketing Deutschland
ist seit Februar Jorg Putz (31)
vorher im Marketing vom
Streiff-Fertighaus tatig;
— Verkaufsleiter  Deutschland
Mitte ist seit April Thorsten |
Ratzke (36), zuletzt Vertriebs-
leiter Sanitar Inland bei der Ja
do AG in Rodermark;

— Leiter Verkauf Innendienst ist
seit April 2000 Dominik Bauer
(25), bisher Personalreferent.

Jado-Vorstand Richard Brunner

10

Der Vertrieb Deutschland gehoértduktionsstandort Rédermark er-erster Linie auf dem ,erfreulich
zum Verantwortungsbereich vonhalten. Neuer Vorstand ist Ri-robusten* Modernisierungs- und
Dr. Claus-Peter Fritz, Gehafts- chard Brunner (61), (Vorsitzen- Renovierungsmarkt.

Insgesamt
der) und Raimund Anke (54).rechnet der Badspezialist mit
Beide sind seit mehr als zweieinem ,moderaten Umsatzplus"“.
Jahrzehnten bei American Stan-

dard tatig. Fur den Bereich Mar-

keting und Vertrieb wurde Franzm Thermic

Werner Jans (57) eingestellt.
Die Jado AG soll zwar in die Rohrbach neuer

AS Deutschland GmbH i. Gr., —weltweite Armaturengruppe der Verkaufsleiter
American-Standard-American Standard
Tochter — hat bei der Jado Dewerden, aber als eigensténdigé€35) als Verkaufsleiter Deutsch-
sign Armatur und Beschlag AG, Gesellschaft mit eigener Ver-land fiir Thermic, belgischer
Rodermark, die Aktienmehrheit kaufsorganisation und Produkt-Hersteller von Designheizkor-
Ubernommen. Das Bundeskardinie unter Jado AG am Markt pern, tatig. Rohrbach bringt fur
tellamt und der Board of Direc- operieren. Der Konzern erhofftdiese Position eine langjahrige
tors der American Standard hasich von der Akquisition erheb- Berufserfahrung, u. a. als Nie-
ben dem Anteilserwerb zuge-liche Synergien und Kostenre-derlassungsleiter beim Sanitar-
stimmt. Nunmehr im Besitz von duzierungen vor allem in derund HeizungsgroBhandel, mit.
90,84 % der Stammaktien undFertigung, aber auch bei Liefer-Er soll die bisherige Zusam-
50,47 % aller Stimmrechte will logistik und Kundenservice.
AS Deutschland innerhalb derHauptziel ist die kurzfristige
Jado AG fiir Kontinuitat sorgen. Verbesserung des Lieferservice
So bleibt der Hauptsitz und Pro-Mit dem Erwerb von Jado kann

integriert Seit April ist Andreas Rohrbach

American Standard das Segme
fur hochwertige Armaturen aus-
bauen und ins Beschlage-Ge
schéft einsteigen.

m Keuco

Verhaltener

Optimismus

1999 erzielte Keuco mit Uber
500 Mitarbeitern in den Werken
Hemer, Gltersloh und Herford,
einen Gesamtumsatz von 156
Millionen DM. Trotz des leich-

ten Rickgangs gegeniber demrmenarbeit mit dem Grof3handel
Vorjahr (159 Millionen DM) sei weiter forcieren und intensivie-
man damit in Anbetracht der perren und noch im Frihjahr eine
Saldo weiter negativen Bran-Reihe von Heizkdrper-Neuhei-
chenentwicklung relativ zufrie- ten im Markt einfiihren. Andreas
den. Das gelte primar fir dieRohrbach berichtet direkt an
,Stabilisierten Verkaufserldse* die Konzern-Vertriebsleitung in
und die damit gefestigte Markt- Dilsen/Belgien.

fuhrerposition im Kernsegment

»Accessoires”. Auch bei Spie-

gelschrénken hatte man den Nrg Pi”guin Haustechnik
1-Status behaupten koénnen

wahrend der Badmdbelsektorpos,t"’es Eryeb"’s
»hoch nicht rund lauft*. Fir das Die Pinguin Haustechnik gab be-
laufende Jahr erwartet das Makannt, dall im Geschéaftsjahr
nagement keine generelle Trend1999 ein positives Ergebnis er-
umkehr. Die Hoffnung darauf, wirtschaftet und die Sanierungs-
dafR sich die Nachfragesituatiorund Restrukturierungsphase er-
in Deutschland nicht nochmalsfolgreich beendet worden sei.
spurbar verschlechtert, beruhe irAuch fiir das Geschaftsjahr 2000
wird ein steigendes positives Er-
gebnis erwartet. AuRerdem will
die Gruppe in Deutschland so-
wie im internationalen Raum
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weiter wachsen. Die Hauptak der Division ,Hot & Cold
tionarin, Schuttersveld N/., Water Systems" neu aus. Die
Zeist/NL, wird ihre Beteiligung deutschen und internationalen
an der Pinguin Haustechnik AGVertriebsaktivititen des Mehr-
auf ca. 90 aufstocken und da schicht-Verbundrohrsystems
mit die Pinguin Haustechnik- ,Unipipe" werden seit April zen
Gruppe in die Konsolidierung tral von Heiko Folgmann koer
der Schuttersveld N/. einbin-  diniert. Folgmann war zuletzt
den. Geschéftsfihrer der italieni
schen Tochter Unicor Srl. Die
neu geschaffene Funktion des

m Kohler Gesamtvertriebsleiters soll der
Ab Mai deutschland- zunehmenden  Europaisierung

. . und Internationalisierung des
weit bei 0Bl Wachstumsunternehmens Rech

Die Kohler GmbH, Oer-Erken nung tragen.
schwick, zieht sechs Monate
nach dem Marktauftakt in
Deutschland eine positive Bi
lanz. Die Tochtergesellschaft
der amerikanischen Kohler-
Company, einem Weltmarktfiih
rer im Bereich Bad und Sanitér,
erreichte nach eigenen Angabe
im ersten Halbjahr auf dem deut
schen Markt einen Umsatz vo
rund 5 Millionen DM. Das Un
ternehmen hat im vergangene
Jahr 30 von fir 1999 geplante
42 OBI-Baumarkten mit eigenen
Verkaufsprasentationen ausge
stattet.

Fur 2000 sind rund 100 Eréff
nungen von VerkaufsbereichenFolgmann sieht durch die \er
vorgesehen. Mit einer schritt schmelzung der Méarkte in Euro
weisen Erschlieung will Kohler pa dringenden Handlungsbedarf
ab Mai 2000 deutschlandweitgegeben: ,Eine strikte Trennung
prasent sein. Der Umsatz im Jahin Vertrieb Deutschland und Ex
2000 soll ca. 20 Millionen DM port Europa ist nicht mehr zeit
erreichen. Bis Ende 2001 ist diegemal. Europa ist als ein Ge
Kooperation mit insgesamt 260samtmarkt zu sehen. Wenn wir
OBI-Markten geplant. In einem heute von Export sprechen, dann
Zeitraum von funf Jahren sollgeht es um Markte wie Sudest
ein Umsatz in dreistelliger Mil asien, China und Amerika. Eine
lionenhdhe erzielt werden. Neuausrichtung unserer \er
Zusétzlich zu den bisher 650triebsaktivitaten, verbunden mit
Bad-Produkten wiirden Spiegel einem grundlegenden Umden
schranke, Edelstahlspiilen unden, ist daher unumganglich®.
Accessoires in die Produktpalet

te aufgenommen.

m Internet

m Unicor Akzeptanz steigt

. Laut der jungsten Erhebung des
F OIyman" / e!Zt . Statistischen Bundesamtes ver
Gesamtvertriebsleiter  figen 1999 mehr als 46 der
Aufgrund des kontinuierlichen Arbeitnehmerhaushalte uber- ei
Unternehmenswachstums in demen oder mehrere Personalcom
europaischen Markten richtet dieputer. Ein Viertel dieser Haus
Unicor Holding AG den Vertrieb halte verfligen Gber einen Inter
net-Zugang und nutzen hin und
wieder die Mdoglichkeit nutzi
che und unnitzliche Dinge des
taglichen Lebens darliber zu-be
stellen.

sbz 8/2000

11



12

m Fczacibasi von der Akquisition vor allem
.. eine bessere Marktabdeckung im
Jetzt a”e'mger europdischen Ausland. Vaillant
Gesellschafter Geschéftsfiuhrer Manfred Ahle:
Der tirkische Eczacibasi-Ken ,Bongioanni Pensotti Kalore
zern (Umsatz 1999: 2,7 Milliar eroffnet uns zum einen durch das
den DM) hat die Geschéftsan gut eingefiihrte Kesselsortiment
teile von American Standard Inc.zuséatzliche Marktchancen in
an der Eczacibasi Badewannenganz Europa. Zum anderen wird
industrie- und Handel AG mit durch die groRRe Produktions
Sitz in Istanbul aufgekauft und menge beider Unternehmen von
ist jetzt alleiniger Gesellschafter.zusammen Uber 100 Heiz
In Deutschland vertreibt das Un kesseln pro Jahr die Basis fur die
ternehmen Uber seine TochterKostenfiihrerschaft und damit
gesellschaft Ekom Sanitarmar auch fur einen nachhaltigen fi
keting GmbH, Kerpen, Kom nanziellen Erfolg in diesem Ge
plettserien firs Bad: Keramik schaftsfeld geschaffen®.
sowie Bade-, Dusch- und Whirl Die Firma BPK gehort zur Un
wannen aus Acryl. Seit 15 Jahternehmensgruppe Bongioanni,
ren ist Vitra auf dem deutschendie zur Zeit durch Restrukturie
Markt und hat — nach eigenenrung sowie Verpachtung und
Angaben - einen Anteil bei Sa Verkauf  wettbewerbsfahiger
nitar-Keramik von 12%. Unternehmensteile saniert wird.
Das Sanierungsverfahren nach
italienischem Recht sieht vor,
m Vaillant daR Vaillant die Kesselmontage
S kol o - der BPK ab Ende Mérz zunéachst
I./.Vl” italienische Firma pachtet, das heif3t, Vaillant fuhrt
iibernehmen den Betrieb von diesem Zeit
Vaillant will den Kesselbereich punkt an in eigener Verantwor
durch die Ubernahme des Kestung und auf eigene Rechnung
selgeschafts des italienischerund erwirbt die Kesselmontage
Unternehmens Bongioanni Renin den Folgemonaten komplett,
sotti Kalore (BPK) strategisch sobald die rechtlichen Voraus
starken. Der Geschéftsbereiclsetzungen gegeben sind.
Kessel/Speicher unter der Lei
tung von Henning Rittstieg be
reitet momentan diese Ubernah® Technomar
me vor. Das Unternehmen mity/aehstym fiir Energie-
Sitz in Vignolo sidlich von Tu .
rin, das 1999 mit 170 Mitarbei COMtracting
tern einen Umsatz von 67 Mil Im Jahr 2004 werden in
lionen DM erzielte, verfiigt tiber Deutschland fast 25000 Ob
eine breite Produktpalette flrjekte durch Contractoren mit
Gas und Ol. Vaillant erwartet Energie versorgt, was einem-An
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Sonstige Energiedienstleister
3,7% 30,7%

Energieagenturen
37%

EVU/GVU

16,9% Heizungs-

installateure
13,9%

Planer
tadtwerk
s 578 g;r ¢ Anlagenbauer  7,8%

4,4%

Energie-Contractoren in Deutschland (nach der Anzahl der Anbieter

Energiedienstleister
49%

[ Heizungs-

Energie- 1 /nstallateure
agenturen 1%
37%
Planer
9%
EVU/GVU Anlagegbauer
18% Stadtwerke 2%

12%

Energie-Contractoren in Deutschland (nach installierter Wérmeleistung

stieg um 165 % gegeniliber dengen betreiben. Rund 3@ der
Stand von Ende 1998 entsprichtContractoren sind eigenstandige
Dies sind u. a. die ErgebnisseéEnergiedienstleister, knapp
einer Gemeinschaftsstudie, diel9% Stadtwerke, 1% ubrige
von der Technomar und vonStrom- und Gasversorger und
Energie & Management im Ja 14 % Heizungsinstallateure. Ge
nuar 2000 vorgelegt wurde (Ko messen an der Leistung der von
sten: 11760 DM + MwsSt.; In  ihnen betriebenen Warmever
fos: Telefon (0 89) 4 19 41 80. sorgungsanlagen von insgesamt
Der Ausschopfungsgrad des thefast 25 000 MW haben die
oretischen Potenzials fur Erer Energiedienstleister einen Anteil
gie-Contracting wird dadurch von 49 %, Strom- und Gasver
von 6,9 % auf 19,7 % steigen,sorger einen von 18 % und Stadt
wobei fur die neuen Contracting-werke einen von 12 %, wahrend
Projekte fast 17 Milliarden DM die Heizungsinstallateure mit-le
investiert werden mussen. Rundliglich 1 % auf dem letzten Platz
80 % der fur das Energie-Con nach Energieagenturen und Pla
tracting geeigneten Objekte gibtnern (je 9 %) und Anlagenbau
es in Ein-, Zwei- und Mehrfa ern (2 %) landen.
milienh&usern. Auch nach dem
Investitionsvolumen steht die
Wohnungswirtschaft an der-er m aico
thsqrisetﬁlrl,%' \?oerl:ollggutr;? En%e{,é? 10millionster Ventilator
waltungsgebéuden. Mit einem Dachventilator der
Derzeit sind in Deutschland rundTypenreihe ,DRD* verlie3 bei
480 Energie-Contractoren tatig,Maico der 1Omillionste Venti
die im Rahmen von tber 50 00Qator die Fertigung des Lif
Vertragen knapp 39 000 Anla tungsspezialisten aus Villingen-
Schwenningen. In Anwesenheit
der beiden Geschéftsfuhrer Ger
hard Warnke und Hans Muller
wurde in der Endmontage letzte
Hand an diesen ,besonderen“
Ventilator angelegt.

sbz 8/2000
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Die HFM AG Ubernimmt dabei Servicestutzpunkte ,auf demauf zweri? GescholRebenen fast

Gemeinschaftsaufgaben fir alleflachen Land“ mit Handwerks 13000 zusatzliche Netto
A”_Ia"fphase erfOIg' kiimmert sich unter anderem urnbetrieben vor Ort. Peter Meierflache offeriert. Hinzu kommen
reich abgeschlossen das strategische Vorgehen, isbeschreibt das anspruchsvolldRestaurants und Mehrzweckrau
Ein Jahr nach der Aufnahme degustandig fur den Vertrieb undZiel: ,Die maximale Reaktions me flr Veranstaltungen.
operativen Geschéftes zieht dielie Koordination der Hand zeit vom Schaden bis zum Ein Neu ist, dal3 kiinftig zusammen
Hamburger Facility Manage werksfirmen beim konkreten treffen eines Technikers wird gehdrende Produktgruppen hal

ment Aktiengesellschaft (HFM, Projekt. zwei Stunden nicht Uberschrei lenweise geordnet werden. So
Telefon (0 40) 8 81 80 10) eineDie ersten Monate waren ge ten®. Dies wolle man dem Kun préasentieren sich ab 2003 bei
erste positive Bilanz. Vorstand pragt vom kompletten Neuauf den sogar garantieren. spielsweise die Bereiche Arma
sprecher Peter Meier erklartebau eines Unternehmens ohne turen, Keramik und Accessoires
,Die Anlaufphase ist erfolgreich Vorbilder. Parallel dazu wurde geschlossen in Halle 4. Bade
verlaufen. Das gilt fir den Auf bereits im Anlaufjahr ein Um wannen, Duschabtrennungen,
bau der internen Unternehmenssatz erwirtschaftet. Doch auch = Mobel und Accessoires werden
struktur genauso wie fiir das Ak Modifizierungen in der Unter Mehr Flache, mehr ab 2003 in der neuen Halle 3 zu
quirieren und Abwickeln von nehmensstrategie wurden not Ordnung finden sein.

Auftréagen”. wendig, weil der Markt sie fer Die ISH (27. bis 31. Marz 2000) Unter dem Begriff ,Welt der n
Mittlerweile haben sich 137 derte: Regionale Angebote tei geht mit neuem Schwung insstallationstechnik” sollen die
Handwerksbetriebe mit etwachen nicht aus, ein bundesweiteneue Jahrtausend. Hinter denfngebotssegmente Rohre,

20000 Mitarbeitern dem Netz Service ist gefragt. Vorgesehemeuen Messe-Motto ,Leben mitRohrsysteme, Installationssyste
werk HFM AG angeschlossen.ist, daf’ sich zum Ende des JahWasser und Warme* verbergerme und Fittings in Zukunft ein
Als Verbund bearbeiten sie derres acht bis zehn regionale Ak sich Veranderungen, durch diecigenstéandigeres Profil erhalten.
Wachstumsmarkt des Facilitytiengesellschaften etabliert -hain den nachsten drei Jahren di®ie Heizungstechnik stellt wei
Management, der integriertenben werden. Das Ziel der bun ISH fur Aussteller und Besucherterhin in den Hallen 8 bis 10 aus.
Bewirtschaftung von Immobii desweiten Flachendeckung solhoch attraktiver werden will. So Der Bereich Wohnungsluftung
en, um durch den ZusammenEnde 2001 erreicht sein; nicht al soll ab 2003 mit der neuen Hal ist thematisch der Heizungstech
schluB3 groRen, industriellen An lein durch Grindungen in denle 3 eine moderne Ausstellurgsnik zugeordnet. Hier findet sich
bietern Paroli bieten zu kénnenMetropolen, sondern auch durchalle zur Verfiigung stehen, diedie Liftungstechnik, die in Ein
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familienhdusern und Wohnun Minchen entgegen, Telefon
gen zum Einsatz kommt, wie(0 89) 27 81 34 24, Fax (0 89)}s
beispielsweise Kleinventilatoren27 31 28 91.

oder mobile Klimageréate. Bis 3. Juli 2000 kénnen ent
sprechende Anlagen-Projekte
z.B. Solarstromfassaden ode
dachintegrierte Ldsungen, ein

Photovoltaik-Wett- gereicht werden. Mitte August
wird die Jury eine Auswabhl tref

bewerb in Bayern fen. Ende September findet die

Der vom Bayernwerk betreutePreisverleihung statt. Bewerbe
Solarenergieforderverein  Bay konnen sich Bauherren bzw. Be
ern eV. schreibt in Kooperati treiber, Architekten, Hersteller
on mit der Bayerischen Archi oder Lieferanten von geb&udein
tektenkammer und dem Bundestegrierten Solaranlagen, die i
verband Solarenergie (BSE) eBayern betrieben werden. Die
V. einen Wettbewerb fir inno Anlagen missen nachweisbal
vative gebaudeintegrierte Solar erstmals im Zeitraum vom 1.-Ja
stromanlagen aus. Gesucht wemuar 1992 bis 31. Dezembe
den bautechnische L6ésungenl1999 Solarstrom geliefert haben@
die das gelungene ZusammenDie Modulleistung soll insge
spiel von Architektur und sola samt mindestens 2V, betra [}
rer Energietechnik beispielhaftgen. Gemeldet werden konner -
demonstrieren. Es werden drefassaden- und dachintegrierte

Preise mit 100 DM, 5000 DM Solarstromanlagen,

m BSE

m Techem
Gute Noten von

den Kunden

Die Techem AG kann auf zu
friedene Kunden bauen. Das er
gab eine Umfrage der Stuttgar
ter ,Steinbeis-Stiftung” unter
231 Kunden, je zu einem Dirittel
Wohnungsbaugesellschaften,
Hausverwaltungen und private
Hauseigentimer. Fir das gute
Ergebnis bekam Techem das
Zertifikat ,Anerkennung fur ho
he Kundenzufriedenheit. 43
Fragen zu Geréten, technischem
Service, Ablesedienst, Abrech
nungsdienst, Datenaustausch,
Informations- und Kommunika
tionsfahigkeit wurden gestellt.
Die Gesamtbewertung auf einer
Notenskala von 1 (sehr zufrie
den) bis 5 (vollig unzufrieden)
lag bei 1,64. Ein Grof3teil der

bei denerAusgeschlossen sind aufgestanKunden hebt die Ortsndhe der

und 3000 DM vergeben. Diedie Photovoltaikmodule zumin derte Anlagen oder solche, die inAuRenorganisation hervor, fast
Teilnahmeunterlagen nimmt derdest teilweise die Funktion dergewissen Abstdnden zum Dachalle Kunden wirden Techem

Bundesverband  SolarenergigGebaudehille Ubernehmenziegel montiert sind.

sbz 8/2000
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m DVGW

Stellungnahme zur Nachpriifung
von AQA total 2500

Was ist nun mit dem DVGW-erreichte das BWT-Gerat den
Prifzeichen fiur BWT AQA to geforderten Wirksamkeitsfakto
tal 25007 Mit dieser Frage Gibervon mehr als 666.
schrieb der DVGW seine Presinfolgedessen erlangte das Ge
semeldung vom 21. M&rz 2000die erwahnten Priifzeugnis:
Die allgemeine Diskussionen irund das Prifzeichen. Wie sic
der Fachoffentlichkeit (SBZ 4spater jedoch in einer vo
und 5/2000) Uber die an de®VGW selbst initiierten Nach
Wasserbehandlungsanlagen prifung herausstellte, waren di
AQA total 2500 der BWT AG jetzt nachgepriften Wasserau
und die durchgefiihrte Nachpriibereitungsanlagen des Typs
fung waren Anla3 zu folgenderAQA total 2500 mit einem Mo
Stellungnahme: dus ausgestattet, welcher den
.Das DVGW-Arbeitsblatt W Priifvorgang gemal W 512-e
512 ,Verfahren zur Beurteilungkennt und sich darauf einstellt.
der Wirksamkeit von WasserbeBei Zugrundelegung eines pr
handlungsanlagen zur Verminxisbezogenen Anforderungspr
derung von Steinbildung“ dientfils beziiglich der Wasserver
der Feststellung der Vermindebrauchsbedingungen eines typi
rung der Steinbildung. Bei derschen Zweifamilienhauses wir
Prifung nach W 512 wird eindieser Modus indes nicht akti
Prifbericht erstellt. Bei einemviert. Die BWT AG hatte sich
positiven Prifbericht wurde bis damit einverstanden erklart, dad
her als Deckblatt ein Zeugnis-erim Rahmen der Nachprifun
teilt. Diese Praxis ist vom Ge auch ein praxisbezogenes -Al
richt in Frage gestellt worden, ddorderungsprofil bezuglich de
Prufzeugnis und PrifzeicherWasserverbrauchsbedingunge
leicht verwechselbar seien. Zueines typischen Zweifamilien
Klarstellung sei gesagt: ,Einhauses zugrunde gelegt wird.
Prifbericht (Prufzeugnis) giltNachdem zunéchst festgestellt
immer nur fur ein Einzelgeratworden war, daf die Geréate der
Es sagt nichts aus uber eine Batrirma BWT AG unter Zugrun
reihe oder Uber eine Funktiomdelegung dieses praxisbezege
unter anderen als den genannteren Anforderungsprofils der
Bedingungen. DemgegeniibewWirksamkeitsfaktor von 666
gilt ein erteiltes Prufzeichen fumicht erreichen, wurde BWT Ge
eine ganze Baureihe, wobei dieegenheit zur Stellungnahme
Gerate dieser Baureihe gleichind zur Nachbesserung geman
sein miissen. Eventuelle Andeder  Geschaftsordnung  de
rungen sind dem ZertifiziererDVGW-Zertifizierungsstelle
mitzuteilen und werden Uber gegeben. Im Rahmen der zug
pruft. lassenen Nachbesserungen g
lang es dann, eine Veranderur
Im Fall des zertifizierten BWT- des Baumusters dergestalt -he
Gerates des Typ AQA total 250Meizufihren, dal3 das Gerat-u
waren die Anforderungen deger diesen praxisnahen Bedin
Arbeitsblattes W 512 ein Teilgungen einen Wirksamkeitsfak
der Prufung. Bei dieser Prufundor von uber 66 %ufweist.”
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und Marktorientierung. In der
- - Sparte ,Handwerker-Koopera
Fernwarmeges‘:haft an on- ging die Auszeichnung an
Pewo abgegeben die Hamburger Facility Mana
Wilo gibt das Fernwarmege gement AG, unter deren Dach
schaft und damit auch die Be 137 Handwerksbetriebe koope
treuung bisheriger Fernwarme-rieren und Geb&ude-Komplett
Kunden an die zur Unterneh dienstleistungen anbieten. Der
mensgruppe TA Triumph-Adler Preis fur Imagepflege geht an
AG gehdrende Pewo Energie das Forum ,Bad & Kultur®, in
technik GmbH ab. Kiunftig wer dem sich bundesweit sieben-Be
den alle bisherigen Wilo-Fern triebe zur Imagepflege fur das
warmekunden in allen Ser-Baderbauer-Handwerk zusam
vicefragen von Pewo betreut.mengeschlossen haben. Den
Wilo-Geschaftsfiihrer Wolfgang Preis fur Kundenorientierung-er
Bach: ,Unsere Starke ist die Ent hielt die Badnet GmbH, Mes
wicklung und Fertigung von bach, die ein Internet-Kalkula
Pumpen und Pumpensystemertionsprogramm entwickelt hat,
Das auftragsbezogene, sehr banit dessen Hilfe ein SHK-Be
ratungsintensive Projektgeschaftrieb zusammen mit seinem
im Fernwarmebereich, bei demKunden ein Bad binnen 30 Mi
die Pumpe nur eine Komponen nuten sicher kalkulieren kann.
te ist, kann von Spezialisten wie
Pewo gezielter und profitabler
vermarktet werden. Damit sieht® Schiico
sich Wilo auch nicht mehr als Salar-Schqungs-
Konkurrenz zu ihren Kunden, -
die im Fernwarmegeschaft tatigZentrum eraffnet
sind*. NRW-Bauminister Dr. Michael
Vesper hat im Méarz das Schi
co-Schulungszentrum, Telefon
(05 21) 78 35 02, fur Solar-Sy
. . steme in Bielefeld offiziell eroff
Drei Gewinner net. Partner aus dem Handwerk
Der Marketingpreis fir das sollen hier das erforderliche
Deutsche SHK-Handwerk gehtKnow-how fiir den Einbau der
im Jahr 2000 an drei PreistragerSolar-Systeme erwerben. Ziel
Der Preis wird zum dritten Mal des Schiico-Geschaftsbereichs
vergeben und wurdigt herausraSolar-Technik ist es, bis 2005 al
gende Leistungen von Handwerlein in Deutschland mehr als
kern im Bereich Sanitar, Hei 2500 neue Kunden als Verarbei
zung und Klima fir Kundennaheter fur Solartechnik zu gewin

m Wilo

m SHK-Marketingpreis

[ = - -

Das Forum Bad & Kultur wurde fiir Imagepflege aus dem Handwerk
mit dem SHK-Marketingpreis ausgezeichnet. Am Rednerpult Forum-In-
itiator Franz Josef Meier
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Die Teilnahme am
Lehrgang kostet 935
DM inkl. Lehrgangs
unterlagen und P¥i
fungsgebihr. Infor
mationen gibt es von
der Universitat Ge
samthochschule Kas
sel, Weiterbildendes
Studium Energie und
Umwelt, Dr. Karin
Vaupel, Tel. (05 61)
8 04 66 05, Harald
Schiico-Geschiftsfiihrer Dirk U. Hindrichs (1)  Wersich, Tel. (05 61)
und NRW-Bauminister Dr. Michael Vesper 8 04 63 70.

vor dem neuen Solar-Schulungszentrum

nen. Im Angebot sind sowohlm Hansgrohe

PV-Module fiir Strom- als auch TR
Solarkollektoren zur Warmeer Seminar Proyramm

zeugung. 2000

Die Seminarbroschire 2000 von

Hansgrohe nennt auf 36 Seiten
m Remeha Daten, Fakten und Termine von

Fortbildungsveranstaltungen fur
Brennwert-Schulungen Installateure, Sanitarfachhandel,
Nicht fur den Fachhandel, wieAusstellungspersonal in der
irrtumlich in SBZ 5 gemeldet, Aquademie in Schiltach. Es gibt
sondern fur's FachhandwerkKurse fiir Techniker, fur Kun
bietet der Brennwertkessel-Spedendienstmonteure, fir Verkau
zialist Remeha in diesem Jahfer und Badausstellungsbetreu
in Baden-Wirttemberg wieder
zahlreiche Schulungstermine fu
Kundendiensttechniker an. Wei
tere Informationen gibt es
im Bondorfer Schulungscenter
(Raum Herrenberg) unter Tele
fon (0 74 57) 50 27.

m Weiterbildung

Zertifizierte Gebaude-
Energieberater

Die Universitat Gesamthoeh
schule Kassel bietet mit Beginn AQUADEMIE

des Wintersemesters 2000/200: i

erstmals eine Weiterbildung

zum  Gebaude-Energieberater,

die kinftig dem bisher unge er. Neu im Angebot sind Semi
schiutzten Begriff des Energie nare flr Schiler/innen, Studie
beraters zu einem Gultesiegetende an Meister-/Techniker-
verhelfen soll, welches durch-ei und Fachhochschulen mit tech
ne umfangreiche Prifung -si nischen Problemstellungen aus
chergestellt wird. Zur Vorberei der téglichen Praxis. Die Semi
tung auf die Prufung werden 7narbroschiire gibt es bei Hans-
Wochenendseminare im Um grohe Aquademie, Maria Oliver,
fang von 110 Stunden angeboTelefon (0 78 36) 51 14 75, Tele
ten. Die auf die Prifung vorbe fax (0 78 36) 51 15 05, eMall
reitenden Lehrveranstaltungeraquademie@hansgrohe.com
orientieren sich an Kenntnissen

und Erfahrungen von Architek

ten, Bauingenieuren und Ingeni

euren der Technischen Gebau

deausrustung.
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