FUHRPARK R

Beschaffung von Firmenfahrzeugen

Mobil nach Mal3

Stefan E/ga/3 Kerngeschéft, nicht mehr zur Verfigung.” ermdglicht dem Kunden die Konzentration
Auch der Ratenkredit Uber die Hausbank haauf sein Kerngeschéft. Egal, ob er sich fur

— angesichts extrem niedriger Zinssatze beginen Servicevertrag, fur Serviceleasing

Die Anschaffungskosten ma-  den Herstellerbanken — an Boden verlorenoder die Langzeitmiete entscheidet.” Vor-
0 Insbesondere diese Kreditinstitute, in derangige Ziele solcher Servicevertrage sind

chen nur etwa 15 /’ der Le- Regel Tochtergesellschaften des jeweiligerKostensicherheit fir den Kunden und Lei-

bensdauerkosten eines Fir- Herstellers, locken immer wieder mit Son-stungssteigerung der Fahrzeugflotte. Der
. derkonditionen und speziellen Angeboten.Dienstleister ibernimmt dabei das vollstéan-
menfahrzeuQS aus. Die rest- Hier gilt es genau zu vergleichen. dige Betreiberrisiko fiir den Fuhrpark, zu

lichen 85 % entstehen durch  Weiterhin im Vormarsch befindet sich dasMonatsraten oder Kilometerpreisen, die
. Leasing, insbesondere durch das verstarkiber die gesamte Vertragslaufzeit fixiert
schwer k‘?lkUI’erbare FO/ge' auftretende Angebot an Leasingvertragersind und steuerlich als Betriebsausgaben ab-
kosten wéahrend des gesam-  mit integrierten Serviceleistungen. Als gesetzt werden konnen. Steffen Lucas: ,Die
: : : jungstes Kind hat sich die Langzeitmiete mitdadurch erzielte Sicherheit garantiert dem
ten E{nsa_tzzeltraums. Mll: komplettem Fuhrparkmanagement bereitdJnternehmer nicht nur ein dauerhaft nied-
der rlchtlgen Wahl! der Fi- in vielen Geschaftsbereichen etabliert undiges Kostenniveau seines Fuhrparks, sie
: = : kdnnte auch fir den Bereich der kleinen undkann auch dessen Leistungsfahigkeit ganz
nanzn_erungsart konnen nicht mittelstandischen Unternehmen langfristigerheblich steigern: Denn optimal gewartete
nur die Anschaffungs-, son- zur idealen Losung werden. Die teilweiseund reparierte Fahrzeuge fallen seltener aus,
H oder vollstandige Ubertragung des Fuhrverursachen damit weniger Verwaltungs-
dern al_JCh die F_OlgekOSten parkmanagements auf einen externemufwand und wirken sich positiv auf die per-
erheblich reduziert werden. Dienstleister bringt mehrere Vorteile mit manente Verfugbarkeit des Fuhrparks aus.”
sich. ,Das Outsourcing bietet die Moglich- Firmen wie CharterWay unterhalten tber-
keit, Fuhrparkkosten genau zu kalkulierendies nicht selten einen eigenen Fahrzeug-
Neuanschaffungen zum optimalen Ersatzpool. Bei Mercedes-Benz stehen beispiels-
ei den Finanzierungsmaoglichkeiten zeitpunkt zu ermdglichen, dabei gleichzei-weise rund 1000 Fahrzeuge abrufbar bereit.
BfUr Geschéftsfahrzeuge hat es in dertig Kreditaufnahmen zu minimieren und Ei- Damit schafft der Dienstleister die Mog-
letzten Jahren erhebliche Verande-genkapital fur Investitionen in das Kernge-lichkeit, einen saisonal- oder auftragsbe-
rungen gegeben: Die Barzahlung spielt beschaft zu erhalten”, erklart Steffen Lucasdingten Spitzenbedarf kurzfristig abzu-

der Beschaffung heute nur noch selten eingon Mercedes-Benz CharterWay. decken oder bei Ausfall der eigenen Ge-
Rolle. Dazu Dietmar Kupisch von der schaftswagen umgehend Ersatz zur Verfu-
Volkswagen Leasing GmbH: ,Barzahler gung zu stellen. Lucas: ,Diese Moglichkeit

greifen in der Regel auf Ersparnisse zuriickF@hren und tanken kann sich leistungssteigernd fiir ein Unter-

So mussen beispielsweise Sparvertrag@uch Werner Skalec, Fuhrparkbetreuer benehmen auswirken, da auch Auftrége ange-
gekundigt werden. Wenn dabei die Kindi-der DEKRA-VR Fleetservices GmbH, sieht nommen werden kdnnen, fir die nur tber
gungsfristen nicht eingehalten werden, muf3n den Servicevertrdgen Vorteile fir die einen gewissen Zeitraum hinweg bestimm-
man mit erheblichen Zins- oder Kursein-Kunden: ,Ein solches Betreuungskonzeptte Fahrzeuge notwendig sind.”

buRen rechnen. Zinsertrage, weitere Kurs-
gewinne oder Dividenden gehen nach de|
Auszahlung ohnehin verloren. Ist das Gel
dann erst einmal ausgegeben, steht es f
andere Anschaffungen, wie Investitionen im

Mit der richtigen Fi-
nanzierungsart kann
man bei der Anschaf-
fung und beim Unter-
halt von Firmenfahr-

- ] zeugen etliche
‘ .Blaue” sparen

1 T ere———

- ] i m - i 7

144 sbz 4/2000



FUHRPARK R

Das Serviceangebot reicht dabei von der Egal ob Servicever-
Analyse des bisherigen Fuhrparks und der trag, Serviceleasing
Bedarfsermittiung bis zum Komplettser ~ oder Langzeitmiete:
vice. Die Leistungen sind kombinierbar und _Auf jeden Fall sollte
kénnen meistens individuell nach den-Be "'a","’e’g.’e"’h;’l"' "'{e’.'
durfnissen und Wunschen des Kunden zu s;m;;;,"gl'lmw:;'chz;
sammengestellt werden. Das Grundgerisipgjs i den verschie-
besteht in der Regel aus den Baustein€yepen Angeboten ent-
Wartung, Reparatur, gesetzliche Prifarbei  palten sind und den
ten, Aggregatetausch und Fahrzeugrmana Verhandlungsspiel-
gement. Je nach Kundenanforderungen raum nutzen
kann der Grundvertrag mit weiteren Lei

stungen angereichert werden. Diese er

strecken sich von der Beschaffung und Fi

nanzierung des Komplettfahrzeugs uber

Reifenersatz, Tankservice, Rundfunkge

bihren, Kfz-Steuer und -Versicherung so

wie einen Unterdeckungsschutz bis hin zur
Ersatzfahrzeugstellung und der Unfallab

wicklung im Fall der Falle. Mit dem kom und Effizienzsteigerung des jeweiligen-Un herstellerunabhangige Software oder Bera
pletten Mietpaket miissen die Kunden prakternehmens vorhanden sind. Egal aber, otungsstellen an. Von Bedeutung sein kann
tisch nur noch tanken und fahren. Alles an Servicevertrag, Serviceleasing oder Langauch der Zeitpunkt, wann ein Fahrzeug an

dere erledigt der Dienstleister. zeitmiete — auch hier gilt: Angebote ver geschafft werden soll. Insbesondere zum
schiedener Anbieter vergleichen, die- ge Jahreswechsel, wenn viele Firmen und
Vorher rechnen wilnschten und notwendigen Bausteine ausBehérden noch Geld im Etat haben oder das

suchen, Uber Rabatte und Sonderkonditioneue Budget schon zur Verfligung steht, ha
plette Fuhrparkmanagement durch extern nen verhandeln, und erst dann den Vertragen die AuPohandIer Hoch_konjunktyr und
Dienstleister. Dies zu untersuchen und Z%bschhef&en. Dies empfiehlt auch Wernessind dann fir Rabatte weniger zuganglich.
kalkulieren ist eine der Aufgaben dieser—Gelékal.eC von der DEKRA-VR: ,Man sollte Auch Modellwechsel sollte man beachten.
sellschaften. Die Volkswagen Leasingan jeden Fall eine Ausschreibung mgche_rK_urz vor dem Auslaufen eines M_odells sind
GmbH bietei das Fuhrparkmanagement beiund genau vergleichen, welche Serviceleidie Fahrzque besonders gtinstig. Doch der
spielsweise erst fir Kunden mit einem I___uhrstunger) zu'welchem Preis enthalten s_moZunachst héhere Kaufpreis des" neuen Mo
ark ab 200 Fahrzeugen an. Dazu Dietm Auch hier gibt es noch Verhandlungsspiel dells kgnn sich _Iangfr.|st|g — wahrend der
Eu isch: Fiir Unternehmen. mit weni eranraume, wenn man verschiedene Preise undaufzeit oder beim Wiederverkauf — mehr
Faﬁrzeugén rechnet sich das nicht “gDi Angebote kennt.” _ als amortisieren. Die technisch verbgsser
meisten Serviceleistungen der VoIstvage?npeter Sobotta, Experte fiir Autokosten beinten, neuen Modelle haben namlich meistens
Leasing kénnen aber atich Unternehmen mlADAC, hat noch einen weiteren Tip parat:einen nledrlgerep Kraftstoffverbrauch urld
geringeren Fahrzeugzahlen in Anspruc ,tOft steht nur die Anschaffung eines ein Iar_]gere Inspektlonsmterva_lle. Und beim
nehmen. denn viele Bausteine kénnen be elnen Fahrzeugs aktuell an. Uber meh_rerW|ederver_kauf steht man mit dem alten-Mo
normalen Leasingvertragen eingebaut-werjahre braucht das Unternehmen aber sichelell zumeist auch schlechter da. _
den. Ganz andere Kriterien setzt man bemehrere“Autos. Das Volumen kann durch Eine klelne! abgr nicht zu vernachl{:issrgen
Cha{rterWay von Mercedes-Benz an Stefél{s gebindelt werden, indem man mit dende Rolle beim Einkauf, spielt auch die Wahl
fen Lucas: ,Bei uns gibt es berinéh derHandler den Bedarf der nachsten Jahre baler Farbe. Wahrend gemeinhin Weil? als die
Anzahl der zu betreuenden Fahrzeuge ein%arlcht und .enpspre.chendg Rabatte vereimeutralste Farbe angesehen wird, empfiehit
Unternehmens keine Beschrankung. Da art.” ch_htlg ist hier natur!}ch die part Werner _Skalec von (jer DEKRA-VR Me
geht schon ab einem Auto. Jedoch sol.lte di?}erschaftllche TI‘eL.J.e. Der Handler gewahrltalI|cl.s_1ck|§rungen: »Ein we|Bes_ thrzqu
Laufleistung bei mindesténsﬁmoo Kilo- Binen Rabatt, verlaBlt sich dann aber auchuf ich 6fter waschen als beispielsweise
metern pro Jahr liegen.” Die Beratungsab darauf, daB3 die weiteren Fahrzeuge bei ihneinen silbergrauen Wagen. Auch beim Wie
teilung erstellt daher z.unéchst cine Wirt gekauft_. werder_l. Glelc_hes gilt, wenn m|thrver_kauf gehen Fahrzeuge_ mit Metal
schaftlichkeitsrechnung und optimiert Oliedem I—_|and|er ein Servicevertrag ausgehanliclackierungen besser als weil3e oder rote
. delt wird. Wagen.” Enormen Wertverlust kdnnen auch
Fahrzeugwahl und die Vertragsgestaltung Sonderausstattungen erleiden. Diese tedu

fir den Kunden. . ) .
) . . . . . zieren zwar die Kosten wahrend der Lauf
Auch bei der ALD AutoLeasing Deutsch Kleine Wichtigkeiten zeit, fuhren aber nicht selten zu schleehte

iﬁc?lﬂngg\ﬁglyhsaet-gigrgr::n?eer?n ?nétrim%?n? Neben den Konditionen fir die Beschaffungren Restwerten beim Wiederverkauf. [
mit dem errechnet werden kann, welche Pbund den Servicevertrag spielen einige an
tentiale im Bereich der Kostenr'eduzierungdere Faktoren eine d_urchgus beachtenswer

te Rolle, wenn man sich ein neues Fahrzeug

anschaffen oder den gesamten Fuhrpark er

neuern will. Vergleichen sollte man daher

nicht nur den reinen Kaufpreis, sondern-bei

spielsweise auch die Lebenszykluskosten.

ADAC, DEKRA und TUV bieten hierfir

Nicht immer empfiehlt sich aber das kem
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